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Missdo Copercampos
“Produzir, industrializar, comercializar e prestar servicos, valorizar
pessoas, gerar conhecimento, desenvolvimento socioeconémico e
cultural com sustentabilidade”

Politica da Qualidade
As unidades de negécios da Copercampos e seus funcionarios estéo
comprometidos com a melhoria na producéo e comercializagéo
de insumos, cereais e suinos, para a satisfagdo dos clientes, com
tecnologia, capacitacao, rentabilidade e responsabilidade social.

SIGA-NOS NAS MIDIAS SOCIAIS
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Os desafios digitais

Em menos de dois anos, houve uma transformac&o nas
vendas de todos os setores econémicos. O digital ganhou es-
paco e com a pandemia causada pelo novo coronavirus, o
processo acelerou.

Supermercados, delivery e as empresas do agronegécio
em geral, estdo buscando plataformas virtuais para atender a
demanda, expandir operagdes, agregar receitas e até mesmo
fidelizar uma nova base de consumidores existentes.

E evidente que as prdximas geragdes serdo mais digitais
e praticas que as existentes, e atender este novo publico é
essencial. Na Copercampos, as atengdes também est&o vol-
tadas para esta demanda e tanto na area de supermercados,
como lojas com produtos agropecuarios e insumos, existem
hoje opcées para atender aquele consumidor que prefere
comprar pela tela do celular ou computador e receber o pro-
duto na comodidade de sua residéncia ou fazenda.

A Copercampos, juntamente com outras onze coopera-
tivas, conta com a plataforma Supercampo, ferramenta que
dispde de produtos diferenciados dos encontrados nas lojas
fisicas da cooperativa, desde insumos agricolas, veterinarios,
ferramentas, pegas, maquinas e implementos, por exemplo, a
fim de atender o agricultor com praticidade, agilidade e pre-
¢os atrativos.

Além desta, a Copercampos lanca neste més de agosto,
a plataforma de e-commerce dos Supermercados. Com ela,
os clientes poderao escolher os produtos desejados e receber
em sua casa ou retirar no préprio supermercado em horario
agendado.

Com a pandemia e momentos de lockdown, as unidades
da cooperativa visualizaram esta oportunidade e dispondo
do servico de compras on-line, além de receber pedidos por
telefone e com a ferramenta WhatsApp, a busca por uma fer-
ramenta de e-commerce foi necesséaria. Agora, vocé cliente
poderd comprar todos os produtos alimenticios, materiais
de higiene e limpeza, por exemplo, sem sair de casa. Basta
acessar o site www.supermercadoscopercampos.com.br ou
baixar o APP “SuperCopercampos”, realizar seu cadastro e
iniciar suas compras.

O crescimento nacional de vendas no e-commerce é sur-
preendente e a cooperativa esté atenta a este mercado. Os
beneficios da digitalizacido de servicos sdo para os clientes e
cabe a vocé testar, utilizar e ter praticidade em suas compras.
A Copercampos segue com o desafio de atender os asso-
ciados e elevar os servicos digitais, sem perder o foco nas
pessoas, pois sdo elas que fazem a grandeza da cooperativa.

Felipe Gotz
Jornalista.

Revista Copercampos

Palavra do Presidente

Compromisso com o
cooperativismo

Apresentamos neste més de agosto, mais um excelente re-
sultado do compromisso do associado da Copercampos com a
cooperativa e com o sistema cooperativista. O Programa de Fi-
delidade da nossa cooperativa é diferente, é inovador e valoriza
aquele produtor que se preocupa com o bem-estar da sua familia
e com a sustentabilidade da empresa.

Neste ano safra de 2020/2021, mais de 700 associados
assinaram o termo de compromisso em adquirir 0s insumos e
comercializar sua produgdo na Copercampos. E claro que nés
desejamos que todos os associados assinem essa intengdo, mas
nossa cooperativa tem particularidades. Muitos sécios ndo estao
movimentando a produg&o, porém, hoje, novos socios estado visu-
alizando na Copercampos, o modelo diferenciado de fazer o agro-
negdcio prosperar e com isso, estamos em evolugao do quadro de
socios e também ampliando nossa atuagao.

Ficamos honrados com a unido das pessoas que fazem a Co-
percampos e a distribuicdo de valores, seja no Programa de Fideli-
dade ou Bonificagéo de Sementes, por exemplo, além das sobras,
demonstra que nossa empresa ¢é diferente, retribui muito o sécio
e valoriza quem realmente acredita neste modelo de cooperaco.
Fazemos nossa linda histéria a cada dia e é por meio destas a¢des
que valorizamos o trabalho &rduo e corajoso do agricultor que ves-
te a camisa da nossa grande Copercampos.

Também apresentamos neste més de julho, os resultados do
Copergestor, programa voltado para facilitar a gestao e os resulta-
dos da nossa equipe técnica. Com o programa, nossos profissio-
nais que atuam no campo identificam oportunidades de negécios,
avaliam seu trabalho e nds, da diretoria, temos condicoes de ma-
pear e desenvolver as agbes e investimentos da cooperativa para
0s préximos anos.

Além disso, quero destacar a evolugdo da digitalizagdo no
campo. O cooperativismo estd cada mais digital e nds da Coper-
campos, estamos disponibilizando todas as ferramentas para que
o agricultor se mantenha atualizado. Evoluimos a cada safra na
agricultura de precis&o, que é muito mais digital hoje, investimos
em sistemas de monitoramento de gestdo e custos, e agora te-
mos plataformas para compras online. Temos a Supercampo,
uma plataforma de compras que nasceu da unido de cooperativas
do Brasil e que permitird economia ao agricultor em compras dos
mais diversos produtos para sua atividade agropecuéria.

Além desta, temos agora, em nossos supermercados, uma
plataforma de e-commerce para que os clientes adquiram seus
alimentos, produtos de limpeza e demais utensilios, sem sair de
casa. E por meio destas ferramentas que vamos atender com
mais eficiéncia nossos clientes, fidelizando ainda mais este publi-
co e possibilitando que nossos servicos agreguem na qualidade
de vida das pessoas.

Luiz Carlos Chiocca
Diretor Presidente

Datas especiais

Ao nosso colono, agricultor e ao motorista, quero agradecer
pela dedicacéo, respeito e responsabilidade em suas atividades.
Nobres profissionais que exercem com alegria e compromisso ta-
refas tdo essenciais para nosso povo. Eda agricultura que sai 0 no-
bre alimento, mas sem o trabalho das pessoas, nada se multiplica.
O agricultor e o colono tém esta missdo e apds a colheita dos
frutos, o motorista tem a responsabilidade de levar este alimento
proximo da mesa do consumidor. E com a grandeza dessas pes-
soas que podemos viver bem. Parabenizo a todos os agricultores,
colonos e motoristas pela lembranca de seus dias comemorati-
vos, mas sem esquecer diariamente de sua valiosa importancia
para a sociedade. Parabéns guerreiros!

Desejamos aos leitores da nossa revista, um étimo trabalho,
boa leitura e que Deus abencoe a todos.



Programa

A Geréncia Administrativa iniciou em 30 de junho, a primeira capacitacéo aos lideres de filiais/setores e seus auxiliares a

fim de repassar processos e orientagdes sobre todas as atividades relacionadas a Gestao de Pessoas.

No Programa desenvolvido na cooperativa,
os responséveis pelas filiais/setores recebem
informacdes sobre a area de Recursos Huma-
nos (admissdo, demissao, férias e rescisdes, por
exemplo), além de Seguranca e Medicina do
Trabalho, Recrutamento e Selecao, Treinamen-
tos e como funciona a realizacdo de contratos
do setor de Assessoria Executiva.

De acordo com a Gerente Administrativa
Alessandra Fagundes Sartor, a capacitagdo
possibilita, além da transmiss&o de informagdes
Uteis a rotina diéria nas filiais e troca de experi-
éncias entre os gestores. “Nossa meta é reunir
grupos pequenos de gestores e seus auxiliares
de filiais de diferentes negdcios, para que exista
a troca de experiéncias e que estes gestores co-
nhecam também outras atividades da coopera-
tiva. Este € um programa para que a Gestdo de
Pessoas seja mais assertiva”, ressalta.

Assisténcia Médica e Exames

Associados e dependentes tém beneficios na Copercampos.

A Copercampos disponibiliza a todos os associados e seus dependentes,
descontos por meio de convénios médicos, clinicas, laboratérios, atendi-
mentos fisioterapicos e outros, para atendimentos que sejam realiza-
dos em Campos Novos/SC.

De acordo com o Diretor Vice-presidente da cooperativa,
Claudio Hartmann, os atendimentos na érea da saude, fazem
parte do programa de beneficios ao associado. “Disponibi-
lizamos este beneficio a todos os associados para aten-
dimentos médicos, ambulatoriais, clinicas, e outros,
desde que sejam realizados em Campos Novos. Este
€ um dos beneficios da cooperativa, dentre varios
outros, a fim de valorizar e também promover qua-
lidade de vida aos sécios e seus dependentes. Os
interessados devem se dirigir ao Setor Financeiro
para retirar a autorizagao, os descontos s3o atra-
tivos”, ressalta.

Além deste servico, os associados contam
também com descontos especiais no Posto de
Combustiveis Copercampos, bonus em com-
pras nos Supermercados e Atacarejo por meio
do CoperClube, Assisténcia Técnica Especiali-
zada, Programa de Fidelidade, Distribuicdo de
Sobras e participagdo em projetos sociais como
o Ndcleo Feminino e Jovens Empreendedores
Copercampos - JEC.
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Copercampos
arrecada mais
de 3 mil quilos
de alimentos
em Campanha

Ac¢do em lembranga ao Dia de
Cooperar ajudard instituicées e
familias dos municipios da regido
de atuagdo da cooperativa.

A Copercampos promoveu no més de junho,
em todas as unidades da cooperativa, a campanha
“Dia de Cooperar - Alimente uma vida”. A acéo
solidéria foi organizada para arrecadar alimentos
nado pereciveis para atender familias em situacéo
de vulnerabilidade social.

A campanha fez parte das acdes em lem-
branca ao Dia C, celebrada em 2021, no dia 03
de julho. Os alimentos arrecadados foram desti-
nados para entidades, instituicdes e familias dos
municipios onde a cooperativa tem unidades, nos
estados de Santa Catarina e Rio Grande do Sul.

Ao todo, foram arrecadados 3.185 quilos de
alimentos, 30% a mais que no ano anterior. A acdo
demonstrou o espirito de cooperagdo de associa-
dos, clientes, funcionarios e diretoria da Coper-
campos, que contribuiram espontaneamente para
auxiliar o proximo.

“Esta campanha foi idealizada para atender
as pessoas que se encontram em dificuldades. A
pandemia continua ai e ficamos muito agradeci-
dos e felizes com a participacdo dos funcionarios,
associados e comunidade, que se solidariza e bus-
ca auxiliar o préximo”, ressalta o Diretor Presidente
Luiz Carlos Chiocca.

Em Campos Novos, as entidades beneficiadas
foram a Associacdo de Pais e Amigos dos Excep-
cionais - APAE, Associacédo de Pais e Amigos dos
Autistas - AMA, Associagdo Camponovense de
Apoio aos Deficientes Auditivos e Visuais - ACA-
DAV, Instituicdo de Acolhimento de Criangas e
Adolescentes e & Comunidade Terapéutica Sao
Francisco.

A entrega das cestas basicas as instituicoes
foi realizada pelo Diretor Vice-presidente Claudio
Hartmann e pela Gerente Administrativa Alessan-
dra Fagundes Sartor no dia 08 de julho.

Em S&o José do Ouro/RS, as doacdes foram
encaminhadas a Secretaria de Assisténcia Social
do municipio. No municipio de Cacador/SC, as
doacbes arrecadadas foram para a Casa Lar dos
Idosos. Em Anita Garibaldi/SC, os alimentos fo-
ram entregues a APAE.




Doacoes
de sangue na
cooperativa

Nos dias 10 e 11 de junho, a Copercampos, por
meio da CIPA em parceria com o Hemosc Joagaba
promoveu coleta de sangue na Associacdo Atlética
Copercampos, em Campos Novos. Funcionarios,
associados e familiares, além de membros da so-
ciedade camponovense participaram da agdo que
integrou as iniciativas do Dia de Cooperar da Aurora
Alimentos.

De acordo com o Hemosc, as coletas foram vol-
tadas para as tipagens O e A, positivo e negativo,
tipagens em falta nos estoques de sangue do esta-
do. Nos dois dias, 242 pessoas se candidataram a
doacao, resultando em 210 bolsas coletadas.

Empresa Solidaria

Durante a acé&o, a diretoria da cooperativa recebeu do He-
mosc Joagaba, homenagem referente ao Projeto Empresa
Solidaria. O Projeto Empresa Solidéria tem o objetivo de sensi-
bilizar o segmento empresarial sobre a importancia da doacédo
de sangue e desta forma, contar com a participacdo de colabo-
radores de empresas solidérias no dia a dia do Hemosc, além
de ser desenvolvido com a inteng&o de conquistar doadores de
sangue e multiplicadores dessa ideia/acdo, tendo em vista a
responsabilidade social das empresas nessa area.

A Copercampos, por meio de seus profissionais e intermé-
dio da Comissao Interna de Prevencdo de Acidentes - CIPA,
contribui com esta causa. Continuamente, os funcionarios se
dirigem ao Hemosc a fim de realizar a doagdo de sangue.

A entrega do certificado foi realizada pela Coordenadora
Administrativa do Hemosc Joagaba Elizangela Soares Tértora
ao Diretor Presidente Luiz Carlos Chiocca, Diretor Vice-presi-
dente Claudio Hartmann, e membros da CIPA.

Auroradoa RS 5
mil a ACADAV

A acdo de Doacdo de Sangue das cooperativas filiadas
a Aurora Alimentos na acdo “Orgulho de ser doador” gerou
mais resultados para toda a comunidade. Com a captac&o
de 1.680 bolsas de sangue, a cooperativa central distribuiu
RS 5 mil para cinco instituicdes previamente definidas pelas
cooperativas participantes da campanha.

A Copercampos definiu a Associagdo Camponovense
de Apoio aos Deficientes Auditivos e Visuais — ACADAV,
como possivel beneficiada na agéo do Dia de Cooperar 2021
e em sorteio realizado pela Aurora, a instituicdo de Campos
Novos foi premiada. A entrega do cheque simboélico foi re-
alizada no dia 02 de julho, pelo Diretor Vice-presidente da
Copercampos Claudio Hartmann, Gerente Administrativa
Alessandra Fagundes Sartor e membros da CIPA.

aCA DA
senemsghes R BOE
e
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“Mocao de Aplauso” da Camara de
Vereadores de Campos Novos

A Camara de Vereadores de Campos Novos/SC, por iniciativa dos vereadores Jodo Batista Ramos de Almeida e Jodo
Nilso de Oliveira, realizou homenagem a Comiss&o Interna de Prevencao de Acidentes - CIPA, da Copercampos.

A “Mocéo de Aplausos” parabenizou a CIPA pela campanha de doacbes de sangue, em parceria com o Hemosc. A
homenagem foi entregue no dia 17 de junho, durante sessao ordinaria da Camara e contou com a presenca da Gerente Ad-
ministrativa Alessandra Fagundes Sartor, Presidente da CIPA Vinicius Sa e membros da comiss&o. Na mocéo, os vereadores
destacaram ainda a relevancia da campanha realizada pela Copercampos, que contou com a participagdo de funcionarios,

associados e seus familiares, além da comunidade camponovense.

Hoje estamos mais juntos do que nunca.
E a forca da cooperagdo que estd transformando o presente em um futuro ainda melhor.

“E muito gratificante fazer
parte do time Aurora,”

& emprégado da Aurora Alimentos,
Unidade Avicooper Guatambu

Sabae por que eu
tenho orgulho
em ser Aurora?
Vem ouvirl

2\
aurora

T12.com.br




Resultados de manejo em
soja e sementes disponiveis

[ ™ -
'
| g e ; = ' ' A Copercampos promoveu em ju-
. ! lho, reunides com associados e equipes
técnicas de Barracdo/RS, Campo Belo
do Sul, Curitibanos e Otacilio Costa, em
Santa Catarina, a fim de repassar os re-
sultados de pesquisa desenvolvidos no
Campo Demonstrativo e também as
opgdes em sementes disponiveis para a
proxima safra.

Os encontros nestas regionais finali-
zam o trabalho de promoc&o de conhe-
cimentos aos associados e técnicos da
safra 2020/2021, e reforca o compro-

misso da cooperativa, em oportunizar informacgdes aos sécios sobre as tecnologias e melhores oportunidades no campo. Com a participa-
¢do do Diretor Executivo Laerte |zaias Thibes Junior, Gerente Técnico e Insumos Marcos Schlegel, Gerente de Assisténcia Técnica Fabricio
Jardim Hennigen e a Responsavel Técnica pela producéo de sementes, Eng. Agronoma Larissa Bones, as reunides técnicas possibilitaram
troca de experiéncias e ideias, a fim de desenvolver uma boa safra neste segundo semestre.

Fabricio Hennigen apresentou os resultados dos ensaios de populacdo e época de plantio, manejo de mofo branco em soja, manejo de
fungicidas em soja e ensaios de hibridos de milho, por exemplo.

Campanha Soja Forte premia associado da Copercampos

A Stoller e a Copercampos promoveram de 24 de maio a 02 de julho, a Campanha “Use
e Ganhe com Soja Forte”, promogao de foliares da empresa parceira. No periodo, os associa-
dos e clientes que adquiriram o protocolo da marca na cooperativa concorriam auma TV 40”.

De acordo com a RTV da Stoller Morgana Pegoraro, a campanha oportunizou um 6timo
volume de vendas de Stimulatte, Hold e Mover, produtos que oportunizavam a participacdo
na ac&o. Com a campanha foram vendidos mais de 3 mil/ha do protocolo Soja Forte.

O sorteio do televisor foi realizado em 09 de julho, na matriz da Copercampos. O ganha-
dor da Campanha “Use e Ganha com Soja Forte”, foi 0 associado Jhoseffer Martins Chaves
de Campo Belo do Sul/SC.

Academia do leite

Os Médicos Veterinarios e técnicos de campo das Lojas Copercampos, estao participando da Acade-
mia do Leite, projeto desenvolvido em parceria com a Nutron/Cargill.

O objetivo do programa é de atualizar ainda mais os profissionais da area de leite, a fim de ampliar a
qualidade de atendimento aos produtores. O primeiro médulo do programa aconteceu em 07 de julho,
em Curitibanos/SC. Com o tema “Gado jovem”, Anténio César Aleixo, Gerente de Produtos da Nutron,
apresentou informaces para conquistar a méaxima produc&o de leite tendo atencdo a criacdo de bezerras.

Treinamento sobre alimentag¢do
de bovinos de corte

Os Médicos Veterinarios das Lojas Copercampos participaram em 15 de julho, de treinamen-
to de atualizagdo sobre “Bovinos de corte - estratégias alimentares para melhores resultados”.

Ministrado por Marcus Niwa, Zootecnista Coordenador Técnico Comercial da Nutron/Cargill,
o encontro detalhou informacBes sobre suplementacdo adequada para melhorar as taxas de
prenhez e conquistar bezerros mais pesados.
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Um dos primeiros passos para que o agricultor atinja altas produtividades acontece na
escolha do Tratamento de Sementes Industrial - TSI. Adquirindo sementes com o TSI da
Copercampos, o produtor recebe o produto com seguranga e qualidade. Esta operagao eficiente
é reconhecida pelas principais empresas do pais, como pelo programa da BASF, que pelo quarto
ano consecutivo, entrega o selo Seed Solutions.

O Seed Solutions atesta que o TSI da Copercampos é realizado de acordo com a dosagem e procedi-
mentos recomendados pela empresa, além de assegurar cumprimento de aspectos ambientais e legais.

A apresentac&o dos resultados dos testes e a entrega do selo ocorreram no dia 10 de junho, por meio de videoconferéncia e com a
participacdo presencial do Gerente Regional da empresa Elton Robson Vargas, e RTV da BASF na regido, Schaiane Piovezan.

O Selo Seed Solutions é um servico BASF, que atesta por meio de cinco testes, a qualidade do servico. E por meio dos testes de emis-
sdo de poeira; fluidez; plantabilidade; teste quimico de HPLC que avalia a quantidade de ingrediente ativo aplicado na semente e anélise
visual, que a empresa reconhece a exceléncia dos tratamentos.

“Desde 2018 recebemos o Seed Solutions BASF e com este selo nés da Copercampos, demonstramos nossa exceléncia aos associa-
dos e clientes neste servico tao relevante para o sucesso na producéo de soja. Confianca se conquista com qualidade e nés buscamos esta
eficiéncia no TSI e em toda a producdo sementeira de soja na cooperativa. Agradecemos a BASF por este servico e por ser uma grande
parceira da Copercampos na promogao e desenvolvimento da agricultura”, ressalta o Diretor Executivo Laerte |zaias Thibes Junior.

Performance em Vendas

Na oportunidade, a BASF realizou também entrega de premiacgao do Programa Cooperar AgroindUstria Safra 2020/2021. O certifica-
do reconhece a excelente performance em vendas dos produtos da BASF na Copercampos.

Atendimento aos associados avicultores

A equipe das Lojas Copercampos de Sananduva e lbiraiaras/
RS, além do Gerente Agroindustrial Lucio Marsal Rosa de Almei-
da, Gerente Técnico e Insumos Marcos Schlegel e Gerente Regio-

0 servico de armazenagem aos agricultores e assisténcia técnica
em lavouras. Os técnicos da Aurora prestam assisténcia técnica
as granjas de aves.

nal do RS Gabriel Giotto Vanz, participaram em 24 de junho, de
reunido com os técnicos de aves da Aurora em Tapejara, a fim de
alinhar o atendimento e entrega de produtos aos associados da
cooperativa que produzem aves.

Com a aquisicdo do Frigorifico de Aves da Agrodanieli pela
Aurora, os produtores se associaram as cooperativas afiliadas.
A Copercampos conta hoje com mais de 150 novos sécios na
regido e disponibilizar4d medicamentos e insumos para manejo
dos animais nas granjas produtoras, além de disponibilizar todo
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Copercampos reinaugura Loja

Copercampos reune [ T—_
em Lebon Regis

gestores de unidades

1!"""1
ivel depois d isicdo da C hort pela Coper-
A Copercampos promoveu em 06 de julho, reunido com todos L 3 POSSIVEL JEPOIS 08 aquisicac da Looperhort peta Loper
) . . ™ campos no inicio de 2021.
os gestores das mais de 70 unidades da cooperativa. O encontro "

A nova Loja da Copercampos conta com novo layout
interno, favorecendo a comunicag&o visual e identificacao
dos produtos, seguindo o padrdo da cooperativa. Mais de
3 mil itens estdo disponiveis na unidade que conta com 10
funcionérios.

oportunizou a troca de informacgdes e alinhamento sobre as princi-
pais atividades desenvolvidas.

Com todo o time reunido, a diretoria e gerentes de diversas areas,
puderam detalhar as dificuldades existentes, conquistas e metas a
serem alcancadas nas unidades. Com o compartilhamento de ideias
e de experiéncias, a equipe de profissionais da Copercampos esté
capacitada para executar o melhor servico aos associados e clientes.
O encontro foi coordenado pela Geréncia Técnica e Insumos.

Corteva faz o9
= i qlinhq mentos A Copercampos reinaugurou em 26 de junhq, ’a‘Loja

T com produtos para casa, campo e lavoura, no municipio de

-4 Lebon Régis/SC.
de pre_lq nga mento A nova loja esta localizada na Rua Amaro Cordeiro da

: A 2 ~ o o Rocha, n? 615, no centro, no prédio da antiga Cooperhort,
d(] tecnOIOQIG En I Ist e conta com é&rea de vendas, além de amplo depdsito e se-
/ e { - tor técnico. 202 Loja da Copercampos, a unidade de Lebon
[.J e - 4 - Em 02 de junho, os representantes da Corteva, Cristiano Régis foi inaugurada em 2019. A mudanca de endereco foi
o X ? - Folle - Licenciamento Enlist RS e SC, e luri Halmenschlager,
- v‘" 3 AT Enlist, estiveram reunidos com o Diretor Executivo da Co-
L gl AN percampos Laerte Izaias Thibes JUunior, Gerente de Sementes
¢ " p— : \, Marcos Juvenal Fiori e a Eng. Agrénoma Larissa Bones, para

Qusrsom : alinhar o pré-langamento da tecnologia Enlist. C H E G O U

A cooperativa multiplicou no sistema verticalizado, sementes

B : 2 com a tecnologia na safra 2020/2021 a Corteva. Na oportunida-
R & de, Cristiano e luri agradeceram a parceria na producg&o e entre-
garam um troféu como simbolo da continuidade deste trabalho.

SUA SOJA BLINDADA
CONTRA AS DOENCAS.

E poténcia que vocé quer? Experimente
ver bem de perto a poténcia no
P p o o

Técnicos Conferem . _. .' _— o controle, de um jeito que vocé

nunca Viu.

posicionamento ' P T ...;._:':
de cultivares | fem N _ ﬁ' :

A equipe técnica da matriz da Copercampos, recepcio- g | el =l o : C ag a v :'_
nou em 23 de junho, o RTV da Soytech Sementes Lucas — : |

Miguel da Silva. Na oportunidade, Lucas repassou resulta-
dos de pesquisa com cultivares Soytech e também o posi-

cionamento de novas cultivares com a tecnologia Intacta 2 - ' ; g | | : = m TR PR
i syngenta.
Xtend (i2X). \ - o b Mltﬂon Y 8’

A Copercampos multiplica sementes de soja da Soytech, | — o — ]

. = 1 " wPARA RESTRICAO DE USO NOS ESTADOS, CONSULTE A BULA. .PRODUTO EM FASEDE CADASTROS ESTADUAIS

empresa sementeira da BASF e com o encontro, os pro- - b 3 o . — =
fissionais da cooperativa estdo capacitados para o melhor Ao | } ATENGAO ESTEPRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL + J#~

. to d ltivares no campo = : By L b ' *E AO MEIO AMBIENTE; USO AGRICOLA; VENDA.S0B
[PSIElONEMIENED kS EL [0k _ i ) & W7 ["RECEITUARIO AGRONOMICO; CONSULTE SEMPRE UlAGRONOMO;
INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE RRAGAS; DESCARTE
CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E 0S RESTOS DOS PRODUTOS; LEIA
ATENTAMENTE'E SIGRAS INSTﬁUGOES CONTIDAS NO ROTULO, NABULA E
NA RECEITA; E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTEQAO INDIVIDUAL, =

" 08007044304 ' \ww.portalsyngenta.comibr

©Syngenta, 07/2021



Associados patriotas Nao sécios com
Copercampos distribui bandeiras DAP também

do Brasil aos socios fiéis podem receber
A Copercampos esta distribuindo bandeiras do Brasil e mastros aos associados participantes b6 n u s n q Ve n d q

do Programa de Fidelidade. A iniciativa faz parte do programa de valorizacdo dos sécios e busca .
resgatar o sentimento patriota e de amor a péatria e seus simbolos. d e so q
A bandeira e 0 mastro sdo entregues sem custos aos associados, para que eles possam
hasteé-las nas propriedades rurais espalhadas pelos municipios de atuacdo da cooperativa. Os associados da Copercampos que possuem Declara-
A agéo tgve grar]de gdesap dos produtores rurais. “Decidimos reallzgr gsta acéo para que c50 de Aptidao ao Pronaf - DAP, e que produzem soja, rece-
o patriotismo seja evidenciado e resgatado entre as pessoas. O patriotismo é um ato de bem hé algumas safras, bonificacdo na comercializacdo de
amor e dos val.ores que regem nosso pais. Nos, produtores rurais, somos pessoas de soja. Porém, agora, os produtores que ndo sao sécios também
bem, que desejam muito e trabalham diariamente pelo progresso e crescimento do poderdo comercializar a oleaginosa e receber a gratificagéo
Brasil, entdo, nas propriedades dos nossos associados, teremos hasteada diariamen- Esta opcao passa valer gracas a solicitacdo das coo-
te o simbolo de nosso pais”, ressalta o Diretor Presidente Luiz Carlos Chiocca. perativas do pas e entendimento positivo do Ministério de
Sécio fundador e fiel & Copercampos, Antero Durigon, acompanhado de seu Agricultura, Pecuéria e Abastecimento - MAPA, desde que
filho José Eugénio Durigon, foi quem recebeug primeira bandeira disponibilizada estes produtores com DAP ativa e ndo-cooperados, tenham
pela Copercampos. A entrega ocorreu no dia 23 de junho, pelo Gerente de recebido assisténcia técnica documentada por meio de lau-
Assisténcia Técnica Fabricio Jardim Hennigen. Na propriedade da familia, na dos emitidos pela cooperativa
localidade de Guarani, em Campos Novos/SC, o amor pelo Brasil é evidente De acordo com o Gerente Comercial da Copercampos, Pau-
lo Henrique Lopes, para receber a bonificagdo, a soja comer-
cializada pelos produtores seréd destinada para a producéo de

e a bandeira do nosso pais esta tremulando diariamente.
Com esta iniciativa a Copercampos e seus associados, expressam o
biodiesel. “Os produtores com DAP recebem uma bonificacdo
de cerca de RS 1,20 por saco de soja a mais do que o preco

amor a pétria, além de exercer diariamente, a principal atividade eco-

némica do pais. “O agronegécio é mais do que uma atividade essen-

cial. Os produtores rurais demonstram sua coragem em fazer mais do dia. Este produto adquirido pela Copercampos é destinado

por nosso pais e com esta agéo comecando no campo, queremos a producéo de biodiesel e para participar, os produtores devem
procurar nossa equipe técnica com a documentag&o necessaria,
especialmente da DAP vélida e realizar o cadastro. Todas as uni-

resgatar o sentimento pela patria também em nossas cidades”,
finaliza Chiocca.

] Os associados fiéis que ainda n&o solicitararp By ban- dades da cooperativa estdo a disposicdo dos agricultores. Acre-
deira e mastr(idevem entrafemicalECE ditamos que esta opcao estimula o associado e agora também
co de sua regido. aos clientes que ndo sdo sbcios, a producéo de soja, além de

trazer um retorno a mais na comercializagdo. E um ganho a mais
na safra” ressalta Paulo.

Y ey

"

Syngenta apresenta resultados de
acoes do Seedcare na Copercampos

Em 22 de junho, o Diretor Executivo Laerte lzaias Thibes
Junior, Gerente de Sementes Marcos Juvenal Fiori e o Geren-
te de Assisténcia Técnica Fabricio Jardim Hennigen, estiveram
reunidos com o RTV da Syngenta Jefferson Anténio Fink e com
a RTV Ana Paula Visona Rossi.

Na oportunidade, Jefferson apresentou as acoes que foram
realizadas pelo Seedcare (setor de Tratamento de Semente da
Syngenta) durante o ano safra 2020/2021, incluindo resulta-
dos do projeto de mapeamento de nematoides desenvolvido
no estado de Santa Catarina. Além disso, os representantes da
cooperativa e da empresa alinharam estratégias e agbes que
serao desenvolvidas neste ano.

A Syngenta também apresentou informacdes e reconheci-
mento do retorno obtido pela cooperativa na comercializago
de sementes tratadas.
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Integracgao de atividades

Fazenda Triunfo Il tem na diversificagdo, oportunidades para conquistar resultados. -

Exemplo de eficiéncia e diversificagdo de producéo. A Fa-
zenda Triunfo |l, propriedade de Alfredo Wagner, em Campos
Novos/SC, tem como pilar a sustentabilidade para agregar va-
lor na produgéo.

Com seis atividades se desenvolvendo durante o ano, a
busca pela autossuficiéncia ganhou forca com a suinocultura.
Com 2,5 mil suinos alojados, uma das prioridades é o apro-
veitamento dos dejetos de suinos, possibilitando a fertilizacdo
orgénica nas &reas de pastagens utilizadas na pecuéria leiteira
e também de corte, além das areas com ovinos.

Com este aproveitamento dos subprodutos, o ciclo autos-
sustentavel se complementa com a producdo de cereais no
verdo (soja e milho - para silagem e grdos), e também com a
produc&o de feno durante todo o ano. Nesta area, Alfredo Wag-
ner e seu filho Alfredo Wagner JUnior produzem anualmente
20 mil fardos de feno, comercializando o produto para clientes
dos trés estados do sul do Brasil.

Com uma média de 100 vacas em lactagao durante o ano,
a propriedade tem na atividade leiteira sua grande forca. Com
pastagens bem manejadas no verdo e no inverno, gragas ao
sistema de piquetes e adubacdo organica, a média de produ-
¢éo ¢é de 26 a 28 litros/dia. “Estamos ainda com as vacas em
pastagens, mas nosso objetivo a curto prazo é de fechar esses
animais no sistema de Compost Barn devido & falta de mé&o de
obra, e assim, ampliar outras atividades como gado de corte e
ovelhas. Nossa média de producéo de leite é boa, temos um
sistema de pastagens bem formado, com piquetes, uso do de-
jeto e utilizamos animais das ragas Jersey e Holandés. Vejo que
0 gado a pasto ¢ viavel para quem tem mao de obra familiar,
mas acima de 100 vacas, exige muitas pessoas no trabalho,
porém, sabemos que o gado a pasto tem uma margem de ga-
nho maior”, ressalta Alfredo.

O produtor acredita que a diversificagdo é necesséaria em
pequenas e médias propriedades. “Acreditamos que numa
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fazenda as atividades se complementam e de certa forma
dependem uma das outras. Nés precisamos diversificar ati-
vidades para extrair o maximo potencial econémico de uma
producao primaria, porém vertical e sustentavel. Nos entra-
mos no leite devido a suinocultura, temos o feno porque so-
bra pastagem e temos a ovinocultura como outra alternativa
na propriedade. As margens estdo cada vez menores e com
esta diversificacdo temos alternativas de receita”, comenta
ainda.

Com mais de 200 ovelhas na propriedade, o objetivo de
Alfredo Wagner é de ampliar esta atividade. “Trabalhamos com
selecdo de animais da raga Santa Inés. Nosso objetivo é au-
mentar a producdo de animais de qualidade. Vemos que é uma
atividade muito boa, uma outra alternativa de renda na proprie-
dade. Tendo alimentacdo de qualidade e divisdo de piquetes,
fazemos um manejo diferenciado e temos duas crias por ano”,
reforca Alfredo.

O trabalho da propriedade é coordenado por Alfredo e Ju-
nior. Além deles, a fazenda conta com oito funcionérios, espe-
cialmente trabalhando com o gado leiteiro e suinocultura.

Revista Copercampos

Artigo Técnico
Thiago Blogoslawski
Médico Veterinario da Copercampos

A Influenza Suina é uma doenca infecciosa aguda do trato
respiratdrio que cursa com alta morbidade e baixa mortalidade.
E uma zoonose causada pelo virus de Influenza A e esta am-
plamente disseminada no mundo.

Ocorre comumente como uma doenca que afeta rebanhos,
ndo obedecendo as esta¢des do ano. A transmiss&o do virus se
da diretamente de suino para suino ou através de pessoas con-
taminadas, que transmite o virus através de espirros, tosses ou
até mesmo pelo contato com os animais sem lavar as maos.
No Brasil ocorre com maior frequéncia, na creche, com os si-
nais respiratérios provocados pela associacdo entre Influenza
e Haemophilus parasuis.

Os suinos podem se infectar com varios subtipos virais, ori-
ginarios de diferentes espécies como humana, aviaria e suina.
Os animais sdo considerados portadores dos subtipos A/HINT,
A/H3N2 e A/HIN2 e além desses o HIN1pdmO9 também esté
presente nos animais.

Os animais acometidos pela Influenza apresentam febre
(40,5-41,5°C), anorexia, prostracdo, dificuldade respiratéria,
espirros, tosses, conjuntivite e descarga nasal. O periodo de
incubac&o pode variar de 2 a 7 dias e a recuperacio dos ani-
mais ocorre entre 4 a 6 dias. Além disso outros fatores estédo
associados com a infec¢do do virus nos planteis de suinos s&o
as perdas zootécnicas, como diminuigdo do ganho de peso di-
ario (GPD), mais dias para chegar ao peso de abate e perdas
reprodutivas. Com isso tem as infecgdes secundarias que cau-
sam alta na mortalidade e o aumento no de uso de antibidticos.

|dentificagao e controle
de Influenza em suinos

A confirmacédo do surto pode ser feita pelo isolamento de
virus nas secre¢des nasais ou pulmonares, por meio da cole-
ta de material como swab nasal e de lesdes encontradas nos
pulmdes dos animais, estas amostras devem ser coletadas até
7 dias ap6s o inicio dos sinais clinicos, periodo em que ainda
existe excrecao viral.

Alguns controles e agdes devem ser tomados, como o uso
de medidas terapéuticas que se baseiam no uso de expecto-
rantes e antibidticos para combater as infeccdes secundérias, o
uso de anti-inflamatdrios na 4gua durante um surto auxilia na
reducédo da febre e outros sinais clinicos, além da mortalidade.
A restricdo da entrada de pessoas com sintomas de resfria-
dos e a vacinagdo contra a Influenza, além de lavar sempre as
maos com &gua e sab3o, e se possivel, usar alcool em gel 70%
e maéscara durante o trabalho. Fazer a ventilago higiénica nos
barracdes varias vezes ao dia tem ajudado na baixa da pressdo
viral dentro do barracdo e na renovacao de ar.

Dentre estas medidas estamos instruindo nossos integrados a
utilizarem os atomizadores para realizar a nebulizac&o dentro dos
barraces com produtos especificos para controle viral, isto tem
auxiliado muito no controle e na diminuigao da pressao viral. Em
casos mais graves utilizamos de 10 a 15 dias consecutivos e apos
a diminuicdo dos sintomas trés vezes na semana.

Hoje a Influenza Suina € uma questao de controle ndo sé
no Brasil mais em todo o mundo e tem gerado grandes perdas
tanto econdmicas quanto sanitarias, devemos todos tomar as
devidas precaucdes para um efetivo controle.

Na propriedade do associado Rodrigo Amalcaburio, o funcionario Paulo Sérgio Nunes realiza a nebulizacdo dos animais.

—
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Sobressemeadura

> =\

3 3 e

No inverno, a preocupacao do produtor de leite é a alimen-
tacdo do gado. Mas h& uma boa alternativa e exemplos de que
¢ possivel produzir pastagens com qualidade neste periodo. A
sobressemeadura consiste em plantar pastagens anuais de in-
verno sobre a pastagem perene de verdo ou até mesmo cam-
po nativo.

Na propriedade do agricultor Juares Martendal, em Abdon
Batista/SC, o sistema possibilita a continua produtividade de
leite. Utilizando pastagens perenes (jiggs, capim pioneiro e o
milheto elefante), o produtor realiza a sobressemeadura de
aveia e azevém no inverno. O diferencial para se ter uma boa
pastagem é o manejo, ressalta o produtor.

“N3o existe pasto milagroso sem manejo. Nés temos um
sistema de piquetes constituido, fazemos boa adubacao e te-
mos um controle dos animais. Nossas areas de pasto recebem
adubacdo apds analises, pois preciso saber as deficiéncias
existentes e fazer a adubacao correta”, ressalta Juares.

O produtor realiza ha sete anos a sobressemeadura de
pastagens. “Nds participdvamos do projeto Balde Cheio, parti-
cipamos de um dia de campo e vimos essa alternativa. Implan-
tamos na propriedade e temos absoluta certeza que funciona.
Para nos é a solucao existente. Nos iniciamos esse processo de
sobressemeadura quando a temperatura esté abaixo de 15 °C.
O processo de incorporagao da semente da aveia e azevém na
terra é pelos cascos dos animais. Apbs um periodo dos animais
neste piquete, nés fazemos a rogada da pastagem perene que
vai criar uma cobertura da &area. Apds 15 dias pds-germina-
¢&0o nos fazemos adubacdo com ureia (adubagdo nitrogenada),
manejando esta pastagem e realizando aplicagdes de ureia
poOs-pastejo se necesséria’, explica ainda o produtor.

O agricultor ressalta que as pequenas propriedades que
produzem leite a pasto, se ndo adotaram ainda este sistema,
devem conhecer e executar. “Para pequenas propriedades que
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de pastagens é viavel

Assista
o video:

contam com gado leiteiro, a sobressemeadura é muito viavel.
Até mesmo para propriedades com gado de corte, que contam
com pastagens perenes é uma excelente opgao”.

Juares conta com cerca de 50 animais na propriedade.
Destes, 50% estdo em lactacdo neste periodo de inverno. A
producdo de leite € em média 23 litros/dia por animal. “Nos
participamos do projeto ATeG (promovido pelo Senar), e temos
um controle dos animais e também de gestdo. A média de ani-
mais em lactacdo gira de 24 a 28, com uma producdo de 23
litros/dia”, ressalta.

O agricultor utiliza as ragdes NutriCoper e silagem para
complementar a dieta nutricional do rebanho. “Estamos uti-
lizando as ragoes da Copercampos ha aproximadamente 90
dias e estamos bem contentes com o resultado. A ragdo teve
uma boa aceitagdo dos animais, ndo houve nenhum problema
e a producdo esta respondendo bem”, finalizou.

A propriedade conta com mao de obra familiar. Além de
Juares, trabalham a esposa Solemara e suas trés filhas: Laris-
sa, Raissa e Rayane.

Revista Copercampos

Copercampos adquire mais dois caminhoes
para distribuicao de corretivos de solo

Desde 2019, a Copercampos disponibiliza aos
associados e clientes, o servico de distribuicdo de
corretivos de solo - calcério, cloreto de potéssio e
gesso agricola, por exemplo -, com equipamentos
de alta precisdo.

O servico que estd possibilitando ganhos em
produtividade nas lavouras da regido esta sendo am-
pliado. Neste segundo semestre, a cooperativa esta-
r4 recebendo dois novos caminhdes equipados com
distribuidor Hércules 24000 e GPS da empresa Stara.

Os investimentos nos dois novos veiculos pesa-
dos e componentes necessarios para o servico, sdo
superiores a RS 1,4 milhdes. De acordo com o Ge-
rente Técnico e Insumos, Marcos Schlegel, agora,
a cooperativa contard com quatro caminhdes para
execucdo de distribuicdo de corretivos de solo com
alta precisdo, ampliando as possibilidades de apli-
cacdo em taxa variavel ou fixa.

Com a distribuicdo em taxa variavel, por exem-
plo, o produtor otimiza o trabalho e os custos com
insumos, garantindo precisdo e uniformidade na
distribuicdo. Com o servico sendo ampliado, a Co-
percampos fomenta ainda mais a pratica de Agri-
cultura de Precisdo em todas as regides de atuag&o.

KOPPERT BRASIL. =
DEZ ANOS TRAZENDO MAIS
VIDA A AGRICULTURA.

'“"’Arag iculturaue queremos
- f{- ara 0 nosso futuro esta

M nossas maos. Leja o

& 0Rcode com o sg_u%elular e

descubra os caminhos para
fazer parte dessa mudanca.

Desenvolvemos solucées bioldgicas para tornar nossas lavouras mais saudaveis,
seguras e produtivas. Porque é assim que se faz agricultura sustentavel:
com um olho no bolso e o outro no futuro, respeitando a vida e o meio ambiente.

AHDS DE BRASIL

1 €OPPERT

Tecnologia viva que transforma o campo

Saiba mais em KoppertBrasil10anos.com.br ou acesse @ in f Y (@koppert_brasil



Controle e boa producado leiteira

Associado de Petrolandia utiliza Ragoes NutriCoper para obter bons resultados.

Da produgao de ragédo em casa para a industrial, o produtor
Marcos André Boess, de Petrolandia/SC, ndo encontrou pro-
blemas de adaptag&o do rebanho, tdo pouco viu sua producio
de leite diminuir. Marcos esta utilizando a Racdo NutriCoper
Méxima 19 na dieta dos animais.

O rebanho de 30 animais em lactag&o, conta ainda na dieta
com silagem e alimentacdo a pasto de azevém no inverno e
jiggs no verdo, com o sistema de piqueteamento. A proprieda-
de é familiar e de acordo com Marcos, com a atividade leiteira,
é preciso trabalhar com planejamento.

“Os minimos detalhes, ajustes rotineiros, é que fazem a
diferenca na producéo de leite. Nds temos um trabalho orga-
nizacional da atividade, com controle digital do rebanho e dos
custos e também no papel, para conseguir extrair o maximo de
controle e também resultados com a atividade. Trabalhamos
com um aplicativo, mas ndo deixamos o papel’, ressalta.

Neste periodo de inverno, o produtor espera elevar a pro-
duc&o do rebanho, principalmente pela boa disponibilidade de
pastagem na propriedade. “No inverno se tem historicamente
uma producdo maior e estamos buscando melhorar essa pro-
dutividade. O desenvolvimento do pasto neste ano foi prejudi-
cado, mas ja atingimos 31,5 litros/dia quando comegamos a
utilizar as Racées NutriCoper, mas sabemos que gado a pasto
é desafiador. Ndo ha um padrdo, mas temos trabalhado para
elevar a producéo e ter resultado na propriedade. A média da
producdo estad em 24 litros/dia”, comenta ainda.

Neste ano, os desafios sdo ainda maiores devido as dificul-
dades de producio de silagem na safra 2020/2021. “Tivemos
problemas com cigarrinha no milho, mas principalmente com
excesso de chuvas na polinizacdo, faltando luminosidade as
plantas e com isso, reduziu o tamanho de espigas do milho, mas
temos buscado ferramentas para minimizar essa perda devido a
qualidade de silagem neste ano”, explica ainda Marcos.
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De acordo com o Médico Veterinério da Copercampos Ri-
cardo Henrique da Silva, as avaliacbes da qualidade da sila-
gem, assim como de toda a dieta da propriedade, é realizada
continuamente. “Temos trabalhado, além de disponibilizar a ra-
¢&o na propriedade do Marcos, com a assisténcia técnica, com
apoio da Nutron. Avaliamos a qualidade da silagem, por exem-
plo, e apresentamos ferramentas para ajustar a dieta, a fim de
se ter um melhor resultado produtivo. A propriedade tem um
rebanho de qualidade genética e com um manejo eficiente, e
estamos buscando junto ao associado, uma continuidade de
producéo e resultado diferenciado com o uso de ragdes da Co-
percampos’”, enfatiza Ricardo.

Na propriedade, residem além de Marcos, sua esposa Jani
Cléia Weirich Boess, os filhos Guilherme e Igor e os pais de
Marcos, o senhor Vilmar Boess e dona Isolde Klauberg Boess.

A continuidade da familia no campo é sélida. Marcos segue
os passos de seu Vilmar e agora, Guilherme, o filho mais velho
do associado, esta cursando Técnico em Agropecuéria, a fim
de ter conhecimentos para desenvolver ainda mais a atividade
na propriedade.

Revista Copercampos

Detalhes que dao resultado

Fazenda Santa Ménica comega a utilizar Ragoes NutriCoper e conta
com assisténcia tecnica especializada para elevar produgdo.

Os detalhes fazem muita diferenca na producao de leite.
Na Fazenda Santa Ménica, de propriedade do associado Ernani
Luiz Zortéa, de Campos Novos/SC, a atividade leiteira é tradi-
cional. H4 mais de um ano, o empresério e seu filho Adriano
Augusto Zortéa investiram na construcdo de um barrac3o para
implantar o sistema Compost Barn.

Desde entdo, os produtores trabalham para elevar a pro-
ducdo e ter maior rentabilidade na atividade. Porém, encon-
trando dificuldades nas operacdes, os associados buscaram a
Copercampos e todo o apoio técnico da Nutron para identificar
solugBes e desenvolver o trabalho.

De acordo com Adriano, haviam problemas de produtivi-
dade do rebanho. “Nao estadvamos identificando os problemas
e por conhecermos a Copercampos, o histérico e a confianca,
buscamos apoio, comecamos a utilizar as Racées NutriCoper
e contamos com a assisténcia técnica da Nutron que esta nos
auxiliando em tudo, desde acompanhamento em pastagens,
dieta e reproducao. Estdvamos com uma média baixa de pro-
ducdo e em um periodo de 80 dias aproximadamente, aumen-
tamos essa producdo em mais 20%, entdo, ja é algo que n3o
esperdvamos to cedo e chegamos a primeira meta de produ-
¢do antes do previsto”, ressalta o produtor.

Com cerca de 100 animais em lactacdo, a producédo esta
em 30 litros/dia. “Essa era nossa meta inicial e nosso objetivo
é chegar aos 35 litros/dia. Estamos muito satisfeitos com essa
parceria com a Copercampos, por meio das ragdes, e com a
equipe técnica da Nutron, pois atingimos os resultados que es-
peravamos bem mais adiante”, comenta ainda Adriano.

De acordo com o Assistente Técnico Comercial da Nutron,
Renan Menegasso Bagio, o trabalho na Fazenda apresenta
boa evolucdo. “No periodo de 80 dias, tivemos uma evolucéo
aproximada de 5,4 litros de leite/vaca. Analisamos o indicador
financeiro que é receita, menos custo alimentar, que envolve
compra, a eficiéncia da fazenda e também preco de venda do
produto, tivemos uma evolucdo acima de 200%, combinando
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os ajustes de produtividade, ajustes de custos em alimentac&o
e trazendo oportunidades de preco de mercado ao negécio”.

Renan explica como é o trabalho da cooperativa e da Nu-
tron na Fazenda Santa Ménica. “Nés contamos aqui com um
produto da linha méxima da NutriCoper e também um pacote
de servicos, que sdo desde avaliacdo de qualidade de silagem,
com suporte de laboratério, formulagdes de cocho, entenden-
do como estéa a dieta e é oferecida aos animais e também fa-
zemos a avaliacdo do rebanho. Com todas essas informacdes
podemos tomar as melhores decisdes e indicar a melhor dire-
¢do de resultados para a fazenda”, explica ainda Renan.

Adriano Zortéa ressalta que desde fevereiro de 2020,
quando os animais passaram ao sistema de Compost Barn, as
operacdes na fazenda mudaram. “Nés sempre produzimos lei-
te a pasto, decidimos implantar o compost e vejo que hoje te-
mos até mais trabalho para servir a alimentacdo aos animais. E
claro que existem beneficios, bem-estar aos animais, producdo
e temos hoje um planejamento mais eficiente de alimentacdo
desses animais”.
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Produtor investe para produzir

alho de qualidade

O alho ¢é a principal atividade da propriedade de Edson
Lazzaretti, localizada em Fraiburgo/SC. Com 14 hectares da
cultura nesta safra, as expectativas sdo de produzir qualidade
de bulbo, a fim de obter melhores precos com o produto.

Juntamente com o filho Vinicius, o associado da Coper-
campos busca altas produtividades. A média das Ultimas sa-
fras foi de 10 toneladas por hectare, dentro da média da regizo.
Nesta safra, os investimentos foram realizados para atingir um
melhor resultado. “Nés temos uma producdo boa, mas o que
priorizamos € qualidade de bulbo. Esse ano investimos em
novas sementes com genética diferenciada, temos
uma &rea bem corrigida, realizamos o plantio
e esperamos que o clima colabore para
termos excelentes resultados”, res-
salta Edson.

Na safra 2019, os precos do
alho fizeram a diferenca aos
produtos. Ja na safra 2020,
ndo houve manutengéo
desta valorizac&o. O pro-
dutor é otimista, mas
sabe que a cultura é de
altos e baixos, porém,
neste ano, h4 ainda
aumento do custo de
producdo. “Na safra
passada ndo tivemos
preco, mas produzi-
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mos alho de qualidade. Para esta, estamos buscando produzir
qualidade de categoria, que é 6, e com a esperanca de ter-
mos bons precos. J&4 estamos tendo que realizar irrigacao das
lavouras e com isso, hd um aumento do custo de producao,
ocasionado também pelo aumento dos combustiveis, além
dos insumos”.

Quanto ao clima, as expectativas sdo de que as chuvas ocor-
ram dentro da normalidade nos meses de setembro e outubro
na regido de Fraiburgo. Com isso, os produtores podem eco-
nomizar em irrigagdo das lavouras. “Esperamos que as chuvas

sejam dentro da normalidade nos préximos meses,
temos essa expectativa. Realizamos o plantio
em final de junho e a colheita ocorre em
novembro, entdo, até |4 teremos muito
trabalho de manejo do alho. Acre-
ditamos nesta atividade, investi-
mos e buscamos produzir um
produto de alta qualidade
para o mercado consumi-
dor”, reforca ainda Edson

Lazzaretti.

A familia de Edson
¢ tradicional produto-
ra de alho. Os Irmé&os
Lazzaretti comercia-
lizam seus produtos
para o centro-oeste
do pais.

Revista Copercampos
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A regido do Alto Vale do Itajai é responséavel por cerca de 75%
da producado de cebola do estado de Santa Catarina. O grande
volume faz com que a atividade agregue renda aos municipios.

Na comunidade de Chapadao Trés Barras, em ltuporanga,
o associado Osvaldino Xavier tem boas expectativas com a sa-
fra 2021. “A cultura é uma caixinha de surpresa. Estamos vindo
de duas boas safras de cebola, com producéo entre 35 a 40
toneladas por hectare, com boa qualidade e que garante um
preco melhor. Temos 18 hectares de cebola neste ano, mes-
ma éarea da safra anterior e esperamos que o clima colabore
e que tenhamos precos bons para termos resultados”, ressalta
Osvaldino

Na safra passada, os precos variaram, mas o produtor ob-
teve uma boa média de producdo e comercializagdo, porém,
neste ano, o valor da cebola estd 50% menor, em compara-
¢&o ao mesmo periodo de 2020. O que preocupa, é a proxima
safra. “Teremos aumento no custo, especialmente insumos,
além de combustiveis, por exemplo, entdo, o produtor deve
se capitalizar. Desta safra conseguimos travar custos, entdo,
mantendo o planejamento, ja olhamos para a préxima safra, é
claro que temos que fazer com que esta seja uma boa safra”,
comenta ainda.

Com 40 anos de experiéncia na atividade, o associado con-
ta com apoio da familia para realizar o trabalho, especialmen-
te no plantio. A filha Milena acompanha o pai no trabalho. “O
plantio é que exige mais mao de obra e tenho duas filhas que
me auxiliam, além dos funcionérios. Somos tradicionais pro-
dutores de cebola, & uma cultura de mais risco, depende muito
do clima, mercado é instavel e depende de compradores, mas
é uma atividade que possibilita a continuidade da familia no
campo”.

A esperanca do produtor que fez o transplante de mudas
no més de julho é de que os precos fiquem acima de RS 1,50
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a caixa. “Com os insumos subindo a cada safra, nds espera-
mos ter producdo, mas um preco acima de RS 1,50 a caixa,
pois abaixo de 1real, fica invidvel. A cultura requer dedicacéo e
atencdo diaria”, finaliza.

De acordo com o Supervisor da Unidade de Ituporanga,
Técnico Agricola Cassio Tholl, cerca de 90% da area de pro-
duc&o de cebola na regido é no sistema de transplante. O tra-
balho requer clima seco. “A equipe da Copercampos estd no
campo, atendendo a demanda existente neste inicio de desen-
volvimento da cultura, desde manejo de pré-emergentes para
controle de plantas daninhas e também manejo de pragas.
A cultura da cebola no Alto Vale do Itajai é muito importante
economicamente e a Copercampos esta com quatro técnicos
altamente capacitados para atender os associados e clientes
que desenvolvem a atividade”, reformou Cassio.

Revista Copercampos

Compartilhar conhecimentos é evoluir. Valorizar estas
pessoas ¢é fazer gestdo com responsabilidade e qualidade. Na
Copercampos, diversos programas estimulam a troca de in-
formacoes e desafiam os profissionais a fazer mais por sua
profissdo e pelos agricultores.

O Programa Copergestor estimula a organizacao, fortale-
ce a unido entre funcionarios e associados e permite a melhor
gestdo administrativa na cooperativa. Neste projeto, os profis-
sionais sdo desafiados a inovar e produzir resultados que ga-
rantem a sustentabilidade da empresa. Pioneiro entre coope-
rativas, o Copergestor valoriza o desempenho individual e das
equipes de assisténcia técnica.

Na safra 2020/2021, o programa distribui novamente pré-
mios aos profissionais. O técnico com maior resultado, com
87,75 pontos, foi 0 Eng. Agrénomo Fabio Luiz Ceni, de Zortéa/
SC, que recebeu Troféu de Melhor Profissional e prémio de RS
5 mil. O segundo colocado no ranking foi o Eng. Agrénomo
Adriano José Scuziatto Mozzer, de Brundépolis/SC, que atingiu
86,95 pontos e recebeu prémio de RS 4 mil e certificado.

O terceiro colocado no programa desta safra foi o Técnico
Agricola Edson Osni Ribeiro, de Brunépolis/SC, que recebeu RS
3 mil e certificado. Em quarto no ranking ficou o Eng. Agrénomo
Fabiano Santin, de Otacilio Costa/SC, que recebeu cheque de RS
2 mil. Em quinto lugar no programa, o Eng. Agrénomo Jocelito
Mattos, de Campo Belo do Sul/SC, ganhou prémio de RS 1 mil.

Segundo o Diretor Executivo Laerte Izaias Thibes Junior, o
Copergestor, além de reconhecer os profissionais que obtém
os melhores desempenhos em vendas, oportuniza o planeja-
mento e o orcamento dentro da cooperativa, estreita o rela-
cionamento com os associados, a comunicagdo entre os pro-
fissionais e gestores, além de facilitar investimentos. A equipe
técnica é recompensada por obter os melhores resultados de
engajamento, negdcios e produtividade.

“Nosso maior objetivo com o Copergestor ¢ valorizar e
analisar o desempenho pessoal e da equipe de vendas e as-
sisténcia técnica, a fim de alcancar a alta performance de ges-
tao dos servicos. Buscamos fazer o melhor para o associado e
com este programa seguimos estratégias e temos ferramentas
para facilitar o atendimento ao associado. O Programa leva em
considerac&o a capacitacdo da equipe, 0 comportamento e as
métricas de negdcios e producdo de graos’, ressalta.

Os resultados do programa sdo cadastrados e avaliados
pela equipe de assessoria da diretoria da Copercampos. Com
isso, é possivel visualizar o cumprimento de metas estabeleci-
das a cada profissional técnico.

“Nosso técnico estd na linha de frente da cooperativa,
tem contato direto com o produtor rural. E o elo de ligacdo da
cooperativa com as pessoas e a premiagdo € um reconheci-
mento ao esforco de cada técnico”, comenta ainda Laerte.

Para o Gerente Técnico e Insumos, Marcos Schlegel, o
Copergestor é um programa inovador e que valoriza as pes-
soas que estdo diariamente levando solugbes ao associado e

clientes. “Temos treinamentos e a¢des para que todos os pro-
fissionais da area se mantenham atualizados e em condi¢des
de realizar o melhor trabalho no campo. O Copergestor € uma
ferramenta para identificarmos oportunidades de negécios e
ampliar nossa atuacdo, além de garantir ao produtor rural, a
melhor assisténcia. Parabenizamos os profissionais destaques
e todos que compde o0 nosso time técnico pelos resultados na
safra 2020/2021", destaca Schlegel.

Coroada como melhor equipe do Programa Copergestor -
safra 2020/2021, a equipe do Dep. Técnico de Brunépolis/SC,
recebeu troféu e RS 5 mil em dinheiro.

Profissional com melhor desempenho no Copergestor, Eng.
Agrénomo Fabio Luiz Ceni recebe premiagado.

Segundo colocado no ranking foi o Eng. Agrénomo Adriano
José Scuziatto Mozzer.

Melhor equipe do programa foi da Unidade 73 - Brunopolis/SC.
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Copercampos
lanca e-commerce
para rede de
Supermercados

Os clientes dos Supermercados Copercampos agora
podem comprar alimentos, bebidas, itens de limpeza, hi-
giene e beleza de forma virtual. A cooperativa lancou no
inicio de agosto, a plataforma de comércio eletrénico.

A nova ferramenta para atender os clientes, vem ao
encontro de uma demanda verificada com a utilizagéo
dos canais de venda “compras on-line”, e pedidos pelo
aplicativo WhatsApp ou por telefone nas lojas da Coper-
campos.

A logistica contard com apoio das lojas fisicas para
distribuicdo e estoque dos produtos adquiridos na plata-
forma. As entregas serdo realizadas por empresa espe-
cializada no servico.

"As equipes dos Supermercados estdo sendo treina-
das e profissionais atuardo com exclusividade ao atendi-
mento e selecdo dos produtos em cada unidade, o que
torna o processo mais rapido e eficiente, com a qualidade
que o consumidor j& conhece e a conveniéncia das com-
pras on-line”, ressalta o Gerente de Supermercados da
Copercampos, Dirceu Conte Ferreira.

Para comprar pela plataforma virtual, os clientes te-
rdo duas opcdes: baixar o aplicativo “SuperCopercampos”
para smartphones ou tablets, ou acessar o site: www.su-
permercadoscopercampos.com.br e clicar no icone “Para
sua familia”. Os pagamentos podem ser realizados em
dinheiro ou carto (débito ou crédito) e os clientes podem
optar por receber os produtos em casa ou retirar no local.
A taxa de entrega varia de acordo com a distancia.

Inicialmente, a plataforma estad sendo disponibilizada
aos clientes de Campos Novos. Em setembro e outubro, AN O
Capinzal e Otacilio Costa, respectivamente, também te-
rdo esta opgdo de compras.
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Triticale
ganha
espaco

Cooperativa fomenta
plantio da cultura para
atenderindustria..

Ha trés safras, a Copercampos fomenta o plantio de tritica-
le na regido de Campos Novos/SC. Multiplicando sementes e
comercializando, a cooperativa encontrou na cultura, mais uma
alternativa para o periodo de inverno. Com a maior valoriza-
¢&o do milho e do trigo, produtos necessarios para producéo
de racdes, o triticale torna-se uma alternativa também para a
indUstria.

Nesta safra, a cooperativa aumenta a &rea plantada do ce-
real. O projeto de fomento est4 tendo boa aceitagdo dos as-
sociados. Em Zortéa, a area que na primeira safra foi de 25
hectares, triplicou neste ano. O associado Alexsandro Moschen
ja realizou a semeadura da cultura que produziu nas Gltimas
safras, médias de 70 sacos/ha.

Esta é a primeira safra de triticale dos associados José
Anténio Chiochetta e seu filho Marcos, de Campos Novos. Os
produtores estdo investindo na cultura, acreditando em bons
resultados. “E nossa primeira safra de triticale, ja acompanha-
mos trabalhos realizados no Campo Demonstrativo e com a
cooperativa fomentando o plantio, decidimos investir na pro-
duc&o e estamos otimistas com a cultura, principalmente por-
que tem uma boa demanda do produto e também valorizac&do
no mercado”, ressalta Marcos Chiochetta.

O triticale apresenta caracteristicas Unicas. O cereal é obti-
do a partir do cruzamento do trigo com o centeio sendo, desta
forma, um hibrido. Apresentando maior resisténcia as doencas
e pragas, a cultura tem menor custo de implantacdo em rela-
¢do ao cereal mais conhecido.

“Com um manejo mais simples, os custos de producdo sdo
menores, entdo, esperamos contar com um bom clima para
termos sucesso com esta cultura em nossa propriedade. Nos-
sa expectativa é de produzir acima de 4.500kg e esta cultura é
mais uma alternativa de inverno para termos renda na proprie-
dade”, reforca Marcos.

De acordo com o Gerente de Assisténcia Técnica, Eng.
Agrénomo Fabricio Jardim Hennigen, o triticale pode ser uti-
lizado tanto para producéo de ragdes e consequente alimen-
tacdo animal, como para producdo de biscoitos. “A demanda
por triticale tem aumentado nos Ultimos anos, especialmente
relacionado a valorizacdo do trigo e do milho, entdo, a Coper-
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campos tem fomentado esta cultura, a fim de disponibilizar
mais uma alternativa de cultura de inverno ao produtor rural
e principalmente, que seja viavel, ou seja, produtiva e rentavel.
A &rea aumentou consideravelmente nesta safra e esperamos
que os produtores tenham 6timos resultados com a cultura ao
final do ciclo”, ressalta Fabricio.

Para a indUstria, 0 que se busca com a utilizacdo de tritica-
le, é reduzir principalmente a inclusdo de milho na formulagéo
das ragdes, proporcionando os mesmos indices zootécnicos de
produc&o animal. Essa reducdo na quantidade de milho dimi-
nui o custo de producdo e pode dar aos produtores, maiores
lucros na produgdo de animais.

De acordo com o Gerente de Suinocultura, Médico Veteri-
nario Odair Pavan, esta matéria prima é uma opcao viavel para
reducdo de custos de ragdes. “A utilizacio de cereais de inver-
no na fabricacdo de racGes torna-se uma alternativa importan-
te na reducdo de custos, visto que os principais ingredientes
como o milho e farelo de soja tiveram aumento significativo
de preco, refletindo diretamente no custo da racdo produzida.
Sabemos que em outros paises se utilizam muitos cereais de
inverno para a alimentag&o animal e desta maneira pretende-
mos implementar na cooperativa, trazendo rentabilidade ao
produtor de graos e consequentemente retorno aos associados
e clientes que adquirem nossas racdes”.

Revista Copercampos

Area de trigo consolidada

Produtores confirmam expectativas e com cultura valorizada, investem mais.

A manutencao de valor ao trigo gera expectativas nos pro-
dutores do cereal de Santa Catarina. O aumento de area plan-
tada nesta safra de 2021 é expressivo e com a consolidacdo
visualizada na semeadura, os produtores agora, esperam um
bom desenvolvimento da cultura para colher excelentes resul-
tados. No estado, segundo dados da Secretaria de Agricultura
Pesca, a estimativa de aumento da area plantada é de 38%.
Na regido de Campos Novos, 0 aumento de area plantada é de
50%. Serao mais de 10 mil hectares de trigo nesta safra, contra
cinco no Ultimo ano.

Ja em Campo Belo do Sul, a &rea de trigo tera incremento
de 15% em relacao a safra anterior, chegando a 1,3 mil hecta-
res. As boas médias produtivas nas safras anteriores dos as-
sociados da Copercampos nesta regido, demonstraram que o
cereal tem muito a oferecer aos produtores.

De acordo com o Eng. Agrénomo da Copercampos Jocelito
Mattos (Quinho), este crescimento esté ligado a valorizacdo do
cereal nas Ultimas safras. “Na nossa regido, o trigo tem boas
médias produtivas e incentivamos os agricultores a investir na
cultura para ter uma alternativa de renda no inverno. Por mais
que tenhamos muitas &reas com integrag&o lavoura/pecuéria,
as culturas de inverno possibilitam receitas e também uma
sustentabilidade de manejo das lavouras, especialmente contra
plantas daninhas”, ressalta Quinho.

O associado Odaner Leonel Finger manteve a area plan-
tada de trigo nesta safra. Apesar de enfrentar a estiagem na
Ultima safra em algumas éareas, o produtor continua a investir
em boas sementes, adubacdo e manejo para atingir médias
diferenciadas em suas lavouras. “O potencial produtivo do tri-

go existe em nossa regido. Ha cinco safras, tivemos producdo
superior a 100 sacos/ha, entéo, fazemos um investimento alto
para termos bons resultados. N6s esperamos nesta safra que
semeamos em meados de julho uma boa produtividade, su-
perando os 70 sacos/ha para termos uma rentabilidade com
a cultura”.

A preocupacao em atingir boa produtividade esta relacio-
nada aos custos de implantacdo da lavoura de trigo neste ano.
Apesar da valorizagdo do cereal neste momento, houve tam-
bém aumento nos custos de produgdo. “Desde que iniciamos
na lavoura, nés ficamos apenas uma safra sem plantar trigo,
mas sempre sofremos com a desvalorizagdo do cereal. Hoje
temos uma valorizacdo maior, mas os custos dessa safra que
se inicia também aumentaram, entdo, na proporcao, os custos
acompanharam o aumento do produto e com isso as margens
sdo menores em relacdo a safra anterior”, ressalta.

Na regido, os investimentos em culturas de inverno, espe-
cialmente em trigo, estdo relacionados também a manejo das
&reas. Odaner busca fazer bem feito sua parte. “Nés investi-
mentos em adubacdo pesada em trigo pois os solos de nossa
regido sdo deficientes. A férmula para produzir é investir em
correcdo de solo, implantar em agricultura de precisao e adu-
bar. Com isso, fazemos uma poupanga no solo para ter uma
continua produtividade nas lavouras. O plantio de inverno é im-
portante por apresentar beneficios indiretos, como manejo de
plantas daninhas, especialmente de Buva, cobertura de solo,
além do uso de maquinas e operacdo com funcionarios. Nos
semeamos o trigo com esperanca de ter boas produtividades
e precos atrativos para ter rentabilidade nesta safra”, ressalta.
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Produtores de morango participam
de reunido tecnica na Copercampos

A Copercampos, com apoio da Koppert e UPTEC, realizou
em 10 de junho, na Associagdo Atlética da unidade de Campo
Belo do Sul/SC, reuniao técnica sobre a cultura do morango.

O encontro que reuniu produtores de Campo Belo do Sul,
Anita Garibaldi, Cerro Negro, Capao Alto e Lages, apresentou
novidades no manejo da cultura, especialmente sobre Fertiirri-
gacdo e uso de Defensivos Biologicos.

A Copercampos conta com toda a linha de produtos para
esta cultura e a equipe técnica da cooperativa esta atendendo
o setor, a fim de gerar produtividade e rentabilidade aos agri-
cultores que cultivam o fruto. “O morango é uma alternativa
de renda aos agricultores da regido, estd sendo fomentada e
ampliada e a cooperativa, juntamente com empresas parce-
rias, estara disponibilizando conhecimento técnico e também
as melhores tecnologias disponiveis a fim de gerar o melhor
resultado na cultura”, ressalta o Eng. Agronomo Carlos Alberto
Dall'Oglio.

Durante a reunido técnica, a Koppert, por meio do CTV
Glauco Matiolo, repassou informagdes sobre o uso dos pro-

Lideres de Lojas
recebem orientacoes e
debatem agoes do setor

No dia 23 de junho, gerentes e lideres das Lojas Copercam-
pos, participaram de treinamento na matriz da cooperativa, a
fim de visualizar novos procedimentos de trabalho, conhecer
acoes para os proximos meses e debater estratégias para am-
pliar as vendas.

O Diretor Presidente Luiz Carlos Chiocca fez a abertura do
encontro e destacou a evolug&o da area nos Ultimos anos. Além
dele, participaram do encontro, o Diretor Executivo Laerte Izaias
Thibes Junior, Diretor JUlio Alberto Wickert, o Gerente Técnico e
Insumos Marcos Schlegel, Gerente Financeiro Ronei Luiz Fachin
e a Gerente de Controladoria Rita Canuto.

O setor de controladoria esteve apresentando informagdes
sobre a area. Além deste setor, participaram a area financeira e
o setor de controle de custos “B.I".
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dutos da empresa. A UPTEC, por meio dos profissionais Eng.
Agrénomo René Jara e Eng. Agrénomo Leandro Campos,
apresentaram as solucdes da empresa de nutricdo para que as
plantas desenvolvam os melhores frutos.

Copercampos faz
doagao ao Corpo de
Bombeiros de Sdo José
do Ouro/RS

A Copercampos, por meio da Unidade de Armazenagem e
Loja de S&o José do Ouro/RS, realizou em junho, a doacdo de RS
2 mil & Associacdo Corpo de Bombeiros Voluntarios do munici-
pio, a fim de contribuir com a reforma do caminhao, tanque e sis-
temas de combate a incéndio do veiculo Mercedes Bens L 1513.

A entrega do cheque simbdlico foi realizada pelo Gerente da
Unidade, Eng. Agrénomo Vinicius Giotto Vanz, Eng. Agrénomo
Fabio Zanela e Téc. Agricola Douglas Centenaro aos bombeiros
voluntarios da instituicdo.

O Corpo de Bombeiros Voluntério da cidade conta com 31
bombeiros treinados e atende um publico de cerca de 7 mil pes-
soas de S0 José do Ouro e também presta apoio operacional
ao0s demais municipios circunvizinhos em casos de ocorréncias.
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Revista Copercampos

Copercampos langa livro
“Germinando Sonhos”

Edicdo comemorativa relata os 50 anos de historia da cooperativa.

Assista

A Copercampos langou seu segundo livro
para eternizar sua incrivel histéria de sucesso.
A primeira edicdo com titulo “Evolugdo Cons-
tante Através do Tempo”, escrita por Leodir
indio Meirelles foi publicada em 2005, em re-
feréncia aos 35 anos da cooperativa. A segun-
da obra dé continuidade aos principais aconte-
cimentos da cooperativa nos seus 50 anos de
fundacéo.

Escrito pelos jornalistas Barbara Bittencourt da Sil-
va e Felipe Gotz, com Supervisdo da Gerente de Marke-
ting Maria Lucia Pauli, a obra “Germinando Sonhos - Uma
realizacdo que atravessa geracoes’, detalha uma trajetoéria nar-
rada por muitas pessoas, que tém em suas proprias histérias de
vida, o orgulho de fazer parte da grande Familia Copercampos.

Neste segundo capitulo se manteve a cronologia desta trajetéria,
destacando os novos projetos, a expansao da area de atuac3o, as no-
vas atividades, enfim, o sucesso da Copercampos que pode ser forte-
mente percebido por um conjunto de acdes idealizadas pela diretoria da
cooperativa, que juntamente com o compromisso dos associados, com a
dedicacdo e empenho da equipe de funcionarios, faz com que a Copercam-
pos se renove, invista e cresca a cada dia. Prova disso, s&o os resultados posi-
tivos colecionados ao longo da histdria, ndo apenas em nimeros, mas também
em solidariedade e cooperacao.

Esta sequnda obra, eterniza a histdria, que no futuro, certamente tera ainda mais
conquistas a serem contadas. Temos muitos motivos para celebrar esta trajetéria e
este livro marca n3o apenas a histéria da Copercampos, mas também da sociedade,
do cooperativismo e do agronegdcio brasileiro.
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Novas Unidades em Agua Doce
e Vargem

A Copercampos adquiriu recen- Enxergue O DoteﬂCIO| d(]

temente dois terrenos em municipios

de Santa Catarina para construcdo de _ I sSuga |GVDU ra atra VéS de uma

unidades. Em Agua Doce, a cooperati-

va comprou terreno de cinco hectares v . > nova era pﬂl’ﬂ oS herbicidus

(50mil m?) com o objetivo de instalar ~ S
uma Unidade de Armazenagem de ’ : . 2

Graos. J& em Vargem, a aquisicdo de na cultura do mllho'
terreno na area urbana possibilitara a
instalacdo de uma Loja, a fim de am-
pliar sua area de vendas e produtos

ofertados, especialmente de materiais 2 e Coy 2 AOY - T S e '-5‘4_-----‘_.r_"".. f \; h N /&%‘\:J *:} . »
de construcao. I AR, IR P T G - L S i 6t s = S i
De acordo com o Diretor Presidente (SRS SEOSA SIS S i St s | ST B : *r \
da Copercampos Luiz Carlos Chiocca, il ettt S R e S Eah B e e S \ i
o terreno no Distrito de Herciliopolis, LRy ﬁ; ot AL i b ks . , S i
em Agua Doce, apresenta localizacdo  §i§. R A _ B N £ ;
estratégica. “Com o desenvolvimento ®
da agricultura na regido, alguns produtores buscaram a cooperativa a fim de contar com nossos servicos de armazenagem e
também de assisténcia técnica qualificada. Temos um trabalho muito reconhecido na transmissao de conhecimentos aos agri-
cultores, uma assisténcia técnica diferenciada, e vamos propagar na regido, a técnica agricola com a marca da Copercampos’,
ressalta.
A cooperativa aguarda as liberacées de 6rgdos competentes para iniciar as obras de terraplanagem e consequentemente da
unidade. “Nosso objetivo é de que esta obra inicie neste segundo semestre de 2021 e que j& na proxima safra esteja a disposicdo L
dos agricultores da regido”.

Em Vargem, as obras devem comecar nos proximos dias. A Copercampos esta realizando adequacdes ao projeto de cons- < R
trucdo da Loja em Vargem. Além da érea de loja, a unidade contard com depdsito para insumos. R |
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Supermercados Copercampos
estdo na 162 posigcao
em ranking estadual do setor

A é&rea supermercadista da Copercampos conta com
quatro unidades e em 2020, atingiu faturamento de RS 140
milhées, contra RS 114 milhdes em 2019. O resultado ex-
pressivo segue a tendéncia do setor no pais, que atingiu no
ano, um faturamento de RS 554 bilhdes, por meio da ope-
racdo de todos os seus formatos e canais de distribuicao,
resultado que corresponde a 7,5% do PIB nacional.

Os dados da 442 edicao do Ranking da Associac&o Bra-
sileira de Supermercados (Abras), traz o retrato oficial do
autosservico nacional e apresenta também o ranking das
maiores redes do pais e por estado, referente ao resultado
de 2020.

Os Supermercados Copercampos com o resultado em
faturamento, estdo na 162 posicdo em Santa Catarina, e em
2022 no ranking nacional, demonstrando assim, sua gran-
deza e busca por prestar o melhor servico aos clientes da
regiao.

De acordo com o Gerente de Supermercados da Coper-
campos, Dirceu Conte Ferreira, o resultado obtido em 2020
pelo setor na cooperativa, demonstra a busca por produtos

N\

que atendam a necessidade dos clientes, além de bom aten-
dimento e precos atrativos.

“Tivemos no ano passado, um excelente resultado de fa-
turamento nas nossas unidades e mais que isso, fidelizamos
ainda mais nossos clientes, com produtos de étima quali-
dade e promocdes especiais. Temos o Cartdo CoperClube,
um programa de relacionamento diferenciado e que agrega
muito ao nosso setor, e estamos continuamente buscando
inovar em nossas unidades para que os clientes se sintam
realmente em casa e tenham todas as suas necessidades
atendidas. A menc&o no ranking da Abras demonstra que
estamos no caminho certo, ampliando as vendas e atenden-
do nosso cliente com qualidade”, ressalta Dircevu.

Na Copercampos, a area supermercadista conta hoje
com quatro unidades, localizadas em Campos Novos, Ca-
pinzal e Otacilio Costa. 300 funcionarios trabalham nas
unidades da cooperativa.

No ranking anterior referente a 2019, a Copercampos fi-
cou em 202 no ranking estadual e em 2102 na lista nacional
das maiores redes supermercadistas do pais.
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Anderson Luis Nunes
anderson.nunes@sertao.ifrs.edu.br

L
:
Estamos cientes de que a cada safra que passa, 0 manejo de
plantas daninhas fica cada vez mais complexo. O banimento do pa-
raquat deixa esse cenario mais complexo, principalmente com rela-
a0 ao controle de plantas daninhas de folha estreita. Neste sentido,
aguardamos novas tecnologias e as usamos assim que disponivel
com o objetivo de mitigar a reducdo de produtividade causada pelas
plantas daninhas. Entretanto, na angustia pelas novas tecnologias
acabamos esquecendo das boas e velhas préaticas de controle.

Hoje destacamos sobre o uso correto dos adjuvantes e sua
importancia no manejo de plantas daninhas. O primeiro ponto
a destacar é que os adjuvantes ndo sdo todos iguais. No cenério
atual de manejo de plantas daninhas de dificil controle, o uso do
adjuvante correto permite aumento de performance do herbicida
sobre a planta indesejada. Verificamos que 100% das aplicacdes
acompanham adjuvantes, o problema é que em muitas vezes, o ad-
juvante utilizado ndo é o adequado. Oleo mineral ou vegetal no é a
mesma coisa que surfactante, apesar de ambos serem adjuvantes.
Adjuvante é qualquer tipo de substancia, sem efeito herbicida, que
adicionada a calda de pulverizagio proporciona aumento de efica-
cia da aplicacdo.

Ent3o, podemos afirmar que todo surfactante € um adjuvante,
mas nem todo adjuvante é um surfactante. Existem herbicidas em
que a bula solicita a adicdo de surfactantes e outros herbicidas ne-
cessitam da adicédo de 6leos. Quando acreditamos que adjuvantes
s&o tudo a mesma coisa, comegamos a adicionar éleo no lugar de
surfactante ou vice-versa. Na figura 1 verificamos que o herbicida
quizalofop possui elevado controle de gramineas quando usado
com éleos, mas o controle reduz quando usamos surfactantes. Ja
o contrério acontece com o glyphosate.

Quando o uso incorreto do adjuvante sera problema? Sera
problema, principalmente, no cenario de plantas daninhas de dificil
controle, onde a aplicagdo do herbicida ocorre fora do estadio ideal
de controle e/ou ainda quando as condicdes do ambiente n&o s&o
adequadas para a aspersao do herbicida. Tem que ficar claro que a
adicdo do adjuvante correto proporcionard um incremento de efi-
cécia do herbicida. Parte do problema esta no fato que ndo existe
uma regra de quando que usa 6leo ou surfactante. Varia de herbici-
da para herbicida, e sempre deve ser consultada a bula do mesmo.
Até porque existern herbicidas que ndo necessitam a adicao de ad-
juvantes, pois o adjuvante mais apropriado ja foi adicionado durante
o processo de fabricacdo do herbicida.

Atualmente existe uma tendéncia de aumento deste tipo de
situacdo, pois além de ser um diferencial de mercado, a indUstria
fabricante tem uma seguranga maior da eficiéncia do herbicida. Na
figura 2 verificamos a rapidez em que a nova formulacdo de cle-
thodim, controla plantas de azevém, em comparacdo da formula-
¢do convencional, onde se faz necessaria a adicdo do adjuvante no
momento de preparo da calda. Nas duas imagens, o Unico fator que
varia € o tipo adjuvante, j4 que a quantidade do ingrediente ativo (cle-
thodim) é a mesma. Ainda, existern outros tipos de adjuvantes além
dos dleos e surfactantes, como por exemplo, os anti-espumantes e
os redutores do pH. Os redutores sdo uma importante ferramenta,
pois estudos mostram que praticamente toda agua utilizada para
aspersdo de agrotdxicos no Rio Grande do Sul e Santa Catarina
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Engenheiro Agronomo, Doutor em Fitotecnia
Instituto Federal do Rio Grande do Sul - Campus Sertao
Grupo de Ecofisiologia e Manejo de Plantas Daninhas

A importdncia dos adjuvantes
A no controle de plantas daninhas

possui pH acima do recomendado. Assim, os redutores de pH s3o
uma importante ferramenta, principalmente naquelas aplicacdes
aonde os herbicidas glyphosate, 2,4-D e alguns graminicidas estao
envolvidos. Na figura 3 verificasse que a reducdo do pH da calda de
6,8 para 5,0, faz com que 1 litro de glyphosate no pH 5,0 tenha o
mesmo nivel de controle que 2 litros de glyphosate no pH 6,8. As-
sim, esperamos a conscientizacdo dos técnicos e produtores para
torarem a devida atencdo sobre o uso do adjuvante correto para
que os herbicidas tenham a melhor performance nas plantas dani-
nhas de dificil controle.

Figura 1 - Controle de gramineas pelo uso dos herbicidas glyphosate
e quizalofop em fun¢do do uso de 6leos ou surfactantes.
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Figura 2 - Velocidade de controle de azevem aos 14 dias apos a aplicagdo,
na imagem da esquerda o adjuvante foi adicionado no momento de
preparo da calda, e na direita o adjuvante j& vem inserido na formulagdo.
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Clethodim + adjuvante
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Figura 3 - Controle de leitera (Euphorbia heterophylia) sensivel ao glypho-
sate nas doses de 1 e 2 litros/ha em fung¢do da redugdo do pH da calda.
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Revista Copercampos

Associados recebem pagamentos do
Programa de Fidelidade

Aproximadamente 8 milhoes estdo na conta dos produtores.

Associado Carlos Emilio Machado recebe carta de bonificagdo das mdos
do Eng. Agrénomo Marcelo Luiz Capelari

Aqui o socio fiel € muito valorizado. H& 17 anos, a Coper-
campos desenvolve o Programa de Fidelidade. Os sécios que
adquirem 100% dos insumos e comercializam toda a safra na
cooperativa recebem uma gratificacdo especial.

Criado em 2005, o programa proporciona além deste re-
torno financeiro, um planejamento organizacional e de inves-
timentos mais assertivo em todas as &reas. Assim como no
programa do ano passado, neste ano, ndo haveré o tradicional
jantar, a equipe técnica fard a entrega dos cartdes aos asso-
ciados.

A Copercampos fez o pagamento dos valores correspon-
dentes a cada s6cio em 10 de agosto. Neste ano, foram distri-
buidos aproximadamente 8 milhdes no programa. No ano base
safra 2020/2021, 754 sécios assinaram o termo de compro-
misso do programa e receberam os valores de acordo com a
movimentac&o financeira em insumos, sementes, lojas, super-
mercados e posto de combustiveis no periodo.

O Programa de Fidelidade da Copercampos enaltece os
principios cooperativistas de distribuicdo de receitas de acor-
do com os resultados obtidos na cooperativa. Além do retorno
financeiro garantido, o Programa de Fidelidade proporciona
ainda beneficios como preferéncia para produzir sementes;
crédito rotativo facilitado com base na conta capital integral;
assisténcia técnica direta, cursos técnicos, administrativos, fi-
nanceiros; além de participagdes em viagens técnicas e infor-
macdes diarias de mercado.

Para o Diretor Executivo Laerte lzaias Thibes Junior, o Pro-
grama de Fidelidade, além de valorizar o associado que traba-
lha exclusivamente com a cooperativa na comercializagdo de
cereais e aquisicdo de insumos, é fundamental para desenvol-
ver o planejamento da cooperativa. “O Programa de Fidelida-
de é uma ferramenta de valorizacdo do associado que veste
a camisa da Copercampos e trabalha para o sucesso da coo-

perativa e da sua propriedade. Com o programa temos ainda
uma visdo macro de nossos negocios e a diretoria assim, pode
tomar decisdes assertivas e decidir por investimentos nas dife-
rentes dreas que atuamos. Agradecemos aos socios por mais
um ano safra excelente e este retorno, é um gesto de reconhe-
cimento pela parceria e respeito a instituicdo Copercampos”,
destaca Laerte.

O modelo do Programa de Fidelidade Copercampos € Uni-
co entre cooperativas do pais. Inovador e que busca também
a capacitacdo do produtor rural, destaca o Diretor Presidente
Luiz Carlos Chiocca. “O Programa de Fidelidade gera oportuni-
dades aos associados e a gestdo da cooperativa. Participando
do projeto, o sécio pode produzir sementes e agregar valor &
producdo, participa de eventos, viagens técnicas e treinamen-
tos de capacitacdo, tém assisténcia técnica especializada e faz
com que a cooperativa se desenvolva. Tenho certeza de que
estes valores entregues nesta safra fardo a diferenca para que
os associados possam investir ainda mais no campo e produ-
zir grdos com sustentabilidade. Quero agradecer a fidelidade
dos agricultores e parabenizar a todos por estarem construin-
do uma Copercampos cada vez mais responséavel e eficiente”,
afirma o Diretor Presidente Luiz Carlos Chiocca.

Sorteio de um carro e um quadriciclo

Neste ano, a diretoria da Copercampos tam-
bém preparou outras bonificagdes aos associados
participantes do programa. Foram sorteados no
dia 10 de agosto de forma virtual, com transmis-
sdo ao vivo no canal da cooperativa no YouTube,
um veiculo pick-up Fiat Strada Okm e um quadrici-
clo Honda TRX 420 4x4.

O ganhador da pick-up Fiat Strada Okm foi
Deivid Fernandes de Lima, de Cerro Negro/SC, e
e o felizardo ganhador de um quadriciclo Honda
foi o sécio Adelino Antunes Moreira, de Ibiam/SC.
Parabéns aos ganhadores!

Além destes prémios, a cooperativa distribuiu
um mastro e bandeira do Brasil aos sécios fiéis
que desejam demonstrar seu patriotismo em suas
propriedades, e também um copo medidor para
determinacdo da perda e do desperdicio de gréos
na colheita de soja.




Monitoramento de cigarrinhas em milho

| A cigarrinha do milho (Dalbulus maidis) causou grandes prejuizos em lavouras na
safra 2020/2021. A fim de monitorar a presenca da praga e realizar o Manejo Integra-
do de Pragas - MIP, a Copercampos buscou junto a empresas parceiras opgdes para
monitorar a presenca desta e de outras pragas vetores de doengas que acometem as
culturas de graos.

Alternativa para identificar a presenca das pragas nas lavouras, as armadilhas servem
para monitoramento e consequentemente o controle de insetos alados. De acordo com a
Eng. Agrénoma Mirela Rossetto Bertoncello, as armadilhas possibilitam a tomada de de-
cisdo de controle. “Essas armadilhas fazem parte das aces que os agricultores praticam
visando a implantac&o da lavoura de milho. Elas devem ser instaladas antes do plantio de
milho, nas bordaduras ou entradas das lavouras, principalmente as que estdo a favor do
vento, e a fungdo é identificar a presenca desta praga no campo”, ressalta.

Para instalar as armadilhas adesivas, o produtor deve utilizar suporte de apoio, bas-
tBes ou suporte de arame, por exemplo, e fixar com altura de 20 a 40cm acima da cultura
estabelecida. A utilizagdo de plantas de milho ou espigas com milho germinado também
¢é recomendado. A troca das armadilhas deve acontecer em até 15 dias, ou quando a cola
perder o tato, “Além de cigarrinha, essas armadilhas identificam a presenca de vaquinhas,
pulgdes, mosca-branca e psilideos, por exemplo, que s3o atraidos pela cor amarela da
cartela adesiva. Eventualmente, essas cartelas amarelas também podem atrair a tripes,
praga que tém apresentado importancia significativa em soja”, comenta ainda Mirela.

A Copercampos fara divulgacao de relatérios sobre a identificacdo da presenca de
cigarrinhas no Campo Demonstrativo, aos técnicos, associados e membros do Comité
Tecnolégico Copercampos. Com a identificacdo da praga, seréo realizados testes PCR
uma vez na semana para identificacdo de virus nos individuos capturados. A Copercampos estd acompanhando o monitoramento
estadual da cigarrinha, inclusive com érea instalada em Campos Novos.

As Lojas Copercampos contam com os produtos para comercializagdo aos agricultores. O produto disponivel é o Horiver, da em-
presa Koppert.
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22 Convencado Técnica

Copercampos promove treinamento para profissionais de campo.

A equipe que faz a diferenca no campo. Com conheci-
mento e as melhores opcées em produtos, os profissionais da
4rea técnica da Copercampos disponibilizam ao homem do
campo, as solucdes para producdo de graos com qualidade, a
fim de se produzir com sustentabilidade e rentabilidade.

E para que o sucesso do agricultor seja sélido e continuo,
as atualizagbes sdo necessérias. De 02 a 06 de agosto, os
Eng. Agronomos e Técnicos da Copercampos participaram
da 22 Convencao Técnica Copercampos, evento organizado
pela Geréncia Técnica e de Insumos, que neste ano aconte-
ceu em Machadinho/RS.

A Convencao reuniu cerca de 60 profissionais da &rea, e
contou com diversas atividades, especialmente palestras, de-
bates e a absorcdo de conhecimentos para a promocao das
novas tecnologias no campo.

O evento da cooperativa contou com a participacdo de
seis empresas parceiras. Basf, Corteva, Syngenta, Bayer, Stol-
ler e FMC, que apresentaram o portfélio de produtos e infor-
magdes com o melhor posicionamento de cada tecnologia,
possibilitando que os profissionais elaborarem e implantem
estratégias diferenciadas para atender os produtores rurais.

Além desta atualizacdo com os parceiros, 0os técnicos
contaram com palestras sobre Manejo de Mofo Branco - com
o Pesquisador Ricardo Brustolin; Fisiologia e manejo de soja,
com o Professor Geraldo Chavaria; Manejo de Plantas Dani-
nhas - com o Professor Anderson Nunes; Fundamentos da
Agricultura de Precisdo - com Fabiano Paganella; Resultados
de Pesquisa no Campo Demonstrativo Copercampos - com
o Gerente de Assisténcia Técnica Fabricio Jardim Hennigen;

além de palestras motivacionais de vendas com o Professor
Itamar Ribeiro e palestra sobre satde e bem-estar com o Mé-
dico Geriatra Marcos Cabrera.

O crescimento coletivo foi 0 objetivo do evento, destaca o
Gerente Técnico e de Insumos, Marcos Schlegel. “A conven-
¢&o é um evento estratégico, oportunizando a troca de experi-
éncias com nossa equipe, empresas parceiras e pesquisado-
res, a im de implantar a melhor tecnologia e disponibilizar os
produtos mais eficientes no campo. Nossa missdo enquanto
técnicos, € de prestar a melhor assisténcia, uma caracteristica
muito forte da Copercampos e com estas palestras e deba-
tes, é possivel disponibilizar solu¢des aos associados e clien-
tes. Motivamos e integramos nosso grupo de profissionais
para que possamos sempre desenvolver o melhor trabalho
na nossa cooperativa”, comenta Schlegel.
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José Carlos Madaloz
Gerente de Agronomia Sementes
Regido Sul, Corteva Agriscience

Robson Fernando de Paula
Gerente de Marketing Silagem,

Corteva Agriscience

Semeadura e seus Impactos Agronémicos

Uniformidade de distribuicdo longitudinal, coeficiente de va-
riagdo (CV), desvio padrao, regularidade de distribuic&o, distribui-
cao horizontal. Todos se referem a qualidade de plantio. Mas, a
interacdo méaquina x semente, na verdade é apenas uma parte
do processo onde o objetivo real é a germinagdo, emergéncia e
distribuicdo de plantas de forma uniforme, resultando em plantas
de alto potencial produtivo. Assim, necessitamos ampliar nossa
visdo sobre o processo de semeadura e o periodo inicial de esta-
belecimento da cultura.

O estabelecimento do stand de plantas se inicia com o pro-
cesso de semeadura, estendendo-se até atingirem seis folhas
(V6). Estagio em que a planta apresenta o sistera de raizes no-
dais bem desenvolvido, capaz de nutrir e fixa-la ao solo. A irregu-
laridade de distribuico das plantas, além de comprometer o bom
estabelecimento do stand de plantas preconizado para o hibrido,
afeta a produc&o de cada planta, conforme podemos observar na
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figura abaixo. Diferente da lenda popular, uma falha de plantio ndo
serd compensada pelas plantas vizinhas, e plantas dominadas
produzem, aproximadamente, 50% das demais.

Processo de semeadura

O impacto agronémico da operag&o de semeadura tem como
resultado a populagdo final de plantas, em niUmero adequado para
o hibrido e época, com uniformidade de distribuicdo e tempo de
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emergéncia. A partir disto, temos definido o primeiro componente
de rendimento do milho, ou seja, plantas por area (hectare). Solos
bem corrigidos, fridveis e com boa estrutura, facilitam a semea-
dura e propiciam melhor ambiente & semente e plantas. Mas isto
requer anos de manejo e correcao.

Os beneficios das plantas de coberturas de solo sdo inUmeros,
mas temos desafios quanto do tipo de plantas e/ou combinacdes,
volume da massa e o momento da dessecac&o. Na safra, a cons-
trucdo das condices adequadas para a planta, se inicia com o
correto manejo da cobertura do solo, com a dessecacdo de no
minimo 30 dias antes do plantio, tempo necessario para a seca-
gem das plantas, favorecendo o corte e evitando problemas alelo-
péticos a cultura. Além da dessecacao, recomenda-se a rolagem
para “deitar” o material, colocando-o em contato com o solo, con-
tribuindo para o inicio do processo de decomposicdo (ciclagem
de nutrientes) e evitando embuchamentos, encestamentos e ex-
posicdo de sementes. Por sua vez, o correto manejo da cobertura
favorece o deslocamento da semeadora, resultando na formagao
do leito de cultivo (“seed bed”) adequado para a deposicio de se-
mente e na profundidade recomendada.

Verificacdo dos equipamentos

E  imprescindivel
que o conjunto trator/
semeadora esteja em
perfeitas  condicoes
para o inicio da ope-
racdo de semeadura.
Enquanto se aguarda a
secagem da cobertura,
recomenda-se  fazer
um check-list na seme-
adora, substituir qual-
quer componente, se

necessario, lubrificando
as partes moveis e re- do dleo*, condigin dos discos & vedaghes,
condicBo da caia contral]

alizar uma pré-regula- + o, cablchon & conactoras MR T
gem da méaquina. B . o i

B e

Check List Pré-Plantio

= Pressio @ condigio dos pneus

* Lubrificaglo dos conjuntos mdveis
{earmeins, engrensgend)

= Condicko de mangueiras hidriulloas &
COMRCDreES

= Pressho & condigio das molas

+ Disco de corte e ponteiras das hastes
idesgate ¢ substitugdo)

* Tubos condutores |adudo o semente) "
+ BMacanismos dosadores de aduba |roica] &
sermentes (rosetas, discos, anels, raspador)

*+ Sisternas preumiticos jcondigio o
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obstrughes das mangueiras de ar e Glen, nivel A

Semeadoras e velocidade de operacéo

Atualmente, as semeadoras tém uma carga tecnoldgica
enorme. S30 inUmeros componentes que trouxeram beneficios e
oportunidades inimaginaveis. No entanto, o desenho base pratica-
mente n3o foi alterado, ela precisa cortar a palha, abrir o sulco, dis-
tribuir o adubo, preparar o leito da semente, depositar a semente,
fechar sulco e acomodar o solo na linha.

Diante desta enorme carga de trabalho que a semeadora
recebe, é evidente, a necessidade de um tempo minimo para a
melhor execucdo possivel da operagao, ou seja, a velocidade de
semeadura empregada deve ser condizente com a méaquina e o
meio em que esté exposta. Trabalhos desenvolvidos pela Corteva
Agrisciences tém demonstrado que, mesmo com sistemas pneu-
maéticos, velocidades acima de 5 a 6 km/h resultaram no aumento
na irregularidade de distribuicdo, perdas de plantas devido a maior
exposicdo das sementes e, por final, perdas de rendimento.

Uma forma prética de verificar se a velocidade de semeadura
esta adequada é acompanhar caminhando ao lado do implemen-
to. Devemos conseguir acompanhéa-lo, sem necessidade de cor-
rer, apenas caminhando.
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Especialmente nas reas mais frias (regides de maior altitude),
para o cultivo do milho verdo nas épocas de abertura de plantio,
que durante a construc&o do sulco ocorre uma “micro lavragem” o
que ajuda a expor o solo ao sol, elevando a temperatura e, assim,
atender a condico ideal de germinacao e emergéncia (3102C). Por
outro lado, devermos ter cuidado com o risco a eroso em areas ou
porcdes do terreno de maior declividade, pouca cobertura de solo
e no sentido de plantio (em nivel).

Profundidade de plantio

E notério a melhoria na distribuicdo de sementes alcancada
nas Ultimas safras. Mas, se observa em muitas situagGes, uma
desuniformidade de porte de plantas, com sérios problemas de
fixacdo ao solo (plantas “frouxas”) ou até mesmo de sobrevivén-
cia da planta. A maioria destes deve-se a uma profundidade de
plantio fora da recomendada, ideal de 5 a 6 cm, e a formacéo de
bolsdes de ar préximo a semente, estes decorrentes de torrdes
de solo (alta umidade no plantio, solo muito seco ou compactado)
ou méa acomodacdo da terra a semente. O volume e qualidade de
distribuicdo da massa seca presente sobre o solo, tende a interfe-
rir na profundidade de deposicdo da semente pois limita a acdo
da linha da semeadora. J& temos a disposicdo no mercado itens
complementares a semeadora que auxiliam na uniformidade da
profundidade, podendo ser pneumaticos ou hidraulicos.

Profundidade irregular, principalmente em solos frios,
contribuem no atraso da emergéncia. Como resultado, ha
reducdo do potencial de rendimento da planta, pois esta é
“suprimida” pelas plantas vizinhas. Plantas com 7 a 10 dias

de atraso tiveram uma reducao de até 44% no numero de
grdos por espigas e 10% no PMG (Agronomia Sementes
Corteva, 2019).

T o ki gt R

Padrio de espigas nomais e abrasadas 7 & 10 dias na emergéncia

Espigas com reducio de
até 44% no nimero de
graos, e -10% no PMG

Na regido Sul temos a prética de semear e adubar na mesma
operacdo, uma regra importante a ser seguida ¢ a 5x5. Ou seja, 0
adubo deve ser depositado 5cm mais profundo e 5cm deslocado
lateralmente da semente, evitando-se problema de salinidade a
semente. Atencdo maior deve ser dada quando o uso de adubos
de alto teor salino, como cloreto de potéssio. Nestes casos, a quan-
tidade maxima de adubo na linha de semeadura no deve exceder
50 a 60kg/ha.

Recobrimento da semente

Ap6s a deposicdo da semente no leito de cultivo (“seed bed”),
deve-se realizar o correto “sepultamento” da mesma, ou seja, a
cobertura e acomodac&o da terra sobre a semente. Isto é realizado
através das rodas compactadoras, que devem exercer uma pres-
so e diregdo controladas para o adequado contato solo x semen-
te. Evitando-se a formacao de bolsées de ar, melhorando a unifor-
midade de germinacdo e emergéncia. Algumas semeadoras tém
a opc&o de rodas compactadoras com dentes, o que auxilia nesta
acomodacao da terra e na quebra de torrdes.
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Al Valmir Pavesi

Semente certificada. Existe semente com certificado?
Sim, existe. Mas, certificado do que? Nestas préximas linhas
descreveremos tudo sobre o assunto. Ent3o, certificado de
uma determinada semente é o valor maximo da qualida-
de que pode ter aquela semente, a sua Certificagdo. O que
significa certificada/certificacdo, do ponto de vista da le-
gislac&o: é o registro junto ao Ministério da Agricultura, em
documento afirmando, dando certeza ou verdade, atestado
ou prova, que aquele material tem origem genética compro-
vada, de boa procedéncia, onde e quando foi produzida e
quem s3o seus genitores sementeiros. O equivalente a um
animal reprodutor com as qualificaces da origem e atesta-
do sanitarios qualificados e os parentescos.

A certificacdo é o maior atributo que @ Semente é aplica-
do depois de passar por diversas etapas de desenvolvimento,
da pesquisa ao comércio. Com nome, descricdo de origem,
quem a manipulou/embalou/classificou por tamanho (penei-
ra), a responsabilidade pelos resultados e os pardmetros de
qualidade nos quesitos de germinacio e de vigor. Diria, de
maneira reta, esta atestada na forma lei. E, tudo o que é de
fato, esta descrito na etiqueta/embalagem, também.

E, se vocé produtor rural ndo usar esta honraria, a cer-
tificacdo, serd o mesmo que abrir m&o de um produto com
atestado de bons antecedentes e garantia de produtividade,
com o agravante que a sua lavoura ja inicia perdendo, por
ndo buscar estes atributos. Ressalto, fuja de uma situacao
destas, a semente devera ser sempre certificada.

O que nos traz a esta reflexdo e nos qualifica para escre-
ver sobre o tema foi 0 que constatamos que tanto o Assis-
tente técnico/vendedor de insumos, aquele que programa
muitas vezes sua lavoura ou o proprio produtor, ndo tem
o conhecimento das normas que regem todo o setor, em
especial a Semente, e portanto ndo atribui o devido valor.

Conhecemos o mercado, as praticas, o negdcio. Sabe-
se que o produtor as vezes n&o atribui ou ndo da a devi-
da importancia a este certificado, a este atestado. Mas, a
classe produtora de sementes a que serve o setor na forma
de producdo de sementes de qualidade superior, além de
obedecer todas as normas junto aos 6rg&os fiscalizadores
como o MAPA, tém o objetivo de esclarecer, de treinar, de
fazer mostrar as diferencas das sementes com certificagcdo
que contam com parédmetros de germinacao e vigor em ni-
veis maiores.
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Secretério Executivo da AproseSC

AproseSC e Bayer
langam projeto de
s . Sementes Certificadas

Baseado nos principios béasicos, nos argumentos que
cercam o tema e todo o aparato de informacdes na produ-
cdo de sementes, a AproseSC e a Bayer, através dos repre-
sentantes em Santa Catarina, firmaram um compromisso,
a partir de um projeto o qual tem como objetivo principal
de esclarecer a importéncia do uso da Semente Certifica-
da e de todos os itens que a qualificam segundo as leis de
sementes e a consequente legalidade. O projeto serad de-
senvolvido através de encontros nas agropecuérias, e por
meio destes encontros pontuais, o instrutor repassaré infor-
magcdes sobre legislagdo/legalidade, tecnologias futuras em
desenvolvimento, bem como taxas e royalties que envolvem
todo o setor.

A cadeia produtora de sementes como um todo, tem
um trabalho de desenvolvimento das chamadas tecnologias
para chegar ao que queremos: o produto ideal, para que o
cultivo tenha  um produto adaptado do ponto de vista ao
clima regional e o atendimento aos itens de produtividade.

A bem da verdade é que quem remunera toda a cadeia
sementeira é o produtor que escolhe a semente e a semeia.
Mas, ele s6 assim fard se for qualificado como tal, com o
discernimento do que precisa para seu empreendimento na
busca pela rentabilidade necesséaria. E assim que roda a
questdo da semente, precisa de garantia... de certificac&o.
Quando n&o se dé o devido valor a estas qualificagdes e aos
atestados, o produtor lanca m&o de material sem a devida
qualidade e ndo consegue remunerar a sua lavoura, amar-
gando prejuizos.

Cada vez mais estaremos fazendo o apelo pelo certo,
pela qualificagdo e esclarecimento de produtores. Nao se
tem a intencdo de que alguém, que ndo trata com a devi-
da atencdo a semente, possa assim gerar prejuizos... existe
uma preocupacdo recorrente de todo o setor com vista ao
melhor resultado.

O que nos preocupa e muitas vezes N30 conseguimos
fazer chegar, e dar a devida importancia ao tema é que tem
este viés produtivo importante ao resultado na lavoura. Nao
estamos tratando aqui de valores ou de custos da semente,
mas sim buscamos o atributo de qualidade. Serd com agdes
como esta feita através de parcerias onde é representado o
setor produtivo, a associacdo dos produtores de semente e
uma empresa de biotecnologia, todas extremamente envol-
vidas em todo processo.
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Manejo de plantas daninhas
resistentes é tema de palestra

A Copercampos, com apoio da UPL, promoveu no dia 20 de
julho, palestra com o Professor e Pesquisador do Instituto Fe-
deral do Rio Grande do Sul - IFRS, Anderson Luis Nunes, sobre
“Manejo de plantas daninhas resistentes”, com foco especial a
resisténcia de Azevém aos graminicidas.

Na oportunidade, Anderson apresentou aos técnicos e
membros do Comité Tecnoldgico Copercampos, resultados de
ensaios com diferentes produtos em aplicagdo sequencial e iso-
lados, a fim de demonstrar a eficiéncia dos produtos. O pesqui-
sador destacou a importancia de se fazer o manejo em momen-

tos adequados, assim como em temperaturas recomendadas.

Com o objetivo de repassar informacdes para proteger os
defensivos graminicidas, produtos que apresentam alta de-
manda nas lavouras para controlar plantas daninhas, Anderson
destacou a necessidade de rotacionar principios, especialmente
devido a auséncia do Paraquat, produto banido do mercado.

Com isso, novos desafios no controle de plantas daninhas,
principalmente das folhas estreitas, sdo impostos e a equipe da
cooperativa, assim como associados, estdo sendo capacitados
para realizar o manejo destas plantas daninhas.
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Supercampo ja estd disponivel

ao0s associados

Plataforma digital possibilita economia de tempo e dinheiro na compra de produtos para o campo.
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CONHECA AS VANTAGENS
E FACILIDADE DE COMPRAR

NA SUPERCAMPO

A plataforma de compras on-line Supercampo, que reu-
ne 12 cooperativas do Brasil ja conta com diversos produtos
para sua aquisicdo. Vocé associado da Copercampos que
ainda n3o fez seu cadastro, pode acessar e realiza-lo, a fim
de aproveitar uma grande variedade de produtos com pre-
cos atrativos e programa de créditos para futuras compras,
o cashback.

Com DNA 100% cooperativista, a Supercampo foi criada
com o objetivo de fortalecer a presenca das Cooperativas
no ambiente digital e abrir um novo canal de vendas para os
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associados, conectando produtores com lojistas seleciona-
dos por meio de produtos e ofertas.

Na Supercampo, o produtor rural encontra milhares de
produtos para a lavoura, tecnologia e precisdo, méaquinas e
implementos, pecas mecéanicas, ferramentas, produtos para
pecudria, entre outros.

A plataforma esta disponivel para mais de 80 mil asso-
ciados das cooperativas filiadas.

Para conferir os produtos ofertados na plataforma, aces-
se 0 site: www.copercampos.supercampo.com.

Segunda a Sexta - 6h30 as 20h
Sabados - 6h30 as 19h
Domingos - 7h as 12h
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Preservacgao das arvores frutiferas

no frio intenso

Técnica usa irrigagdo constante para proteger as plantas das baixas temperaturas.

A chegada de uma massa de ar polar na regido sul do pais
foi motivo de preocupacéo para os produtores de frutas de cli-
ma temperado. Fruticultores da regido de Rio das Antas/SC, por
exemplo, que possuem irrigagdo precisaram acionar o sistema
antigeada a fim de preservar as ameixeiras e pessegueiros.

O produtor Leocir Fernandes Rigo usou um sistema antigeada
em seu pomar de péssegos e durante as madrugadas de 29 de
julho, quando a temperatura atingiu -2,5 °C, e em 30 de julho, com
temperatura minima de -6 °C, as arvores ficaram protegidas.

O frio do inverno é bem-vindo para as &rvores frutiferas de
clima temperado, como pessegueiros, videiras e ameixeiras, mas
pomares com variedades precoces podem sofrer perdas com ge-
adas de forte intensidade.

De acordo com o produtor, as ondas de frio intenso enfrenta-
das nestes Ultimos meses ligaram o alerta para acionar o sistema.
“Usamos o sistema anticongelamento, ou antigeada, para prote-
ger as plantas, ndo congelando a gema da flor para termos frutos
na safra. Com as condices de frio e com esse sistema disponivel,
nbs investimos na técnica para evitar perdas. Ano passado deixa-
mos de produzir em algumas areas que n&o tinham irrigacdo de-
vido ao frio, entdo, o objetivo nosso é minimizar perdas de frutos’,
ressalta Leocir.

A técnica antigeada usa irrigacdo constante para proteger as
plantas das baixas temperaturas neste periodo. A camada de gelo
que se forma na superficie da planta cria uma espécie de capsula
onde a temperatura interna da planta ndo fica negativa, mantendo
a integridade do tecido vegetal.

Leocir Rigo conta com 15 hectares de frutiferas - péssego e
ameixa -. Com cultivares precoces, a utilizagdo da irrigagdo com
temperaturas abaixo de 1 °C é necesséria. “Nos temos cultivares
mais precoces e com esses choques de temperatura que estamos

visualizando, as plantas comecam a florescer e o produtor preci-
sa entrar com o combate a geada para garantir essa protecdo na
floragdo. E um sistema que da trabalho, é preciso monitorar a tem-
peratura e acompanhar o sistema no pomar continuamente até a
temperatura subir para 2 ou 3 graus. Essa atividade é trabalhosa,
mas é o sustento da familia e nos esperamos ter uma boa safra,
apesar do aumento dos custos”.

De acordo com o Técnico Agricola da Copercampos, Ademir
Lourenco Machado, a chegada do frio no momento certo, no in-
verno, € muito bem-vindo as frutiferas. “As arvores frutiferas de
clima temperado precisam de frio abaixo de 7,2 graus, variando
conforme a espécie e variedade, para a dorméncia dessas plan-
tas. Também é indispensavel para a superacdo dessa fase de dor-
méncia e inicio de um novo ciclo vegetativo e reprodutivo”.

Para evitar o congelamento das plantas, Leocir Fernandes
Rigo ja usou ininterruptamente por 16h o sistema de irrigacdo por
aspersdo em noites de geada intensa. A média de utilizagdo do
sistema é de 12h.




Bruna Alessandra Cruz
Médica Veterinaria

A peste suina africana (PSA) é uma doenca altamente
contagiosa, causada por um virus composto por DNA fita du-
pla, pertencente a familia Asfarviridae. A doenca é exclusiva
de suideos domésticos e asselvajados (javalis e cruzamentos
com suinos domésticos), ndo acometendo outras espécies ou
0 homem.

A PSA é uma doenca de notificacdo obrigatdria aos 6rgéos
oficiais nacionais e internacionais de controle de satde animal.
Na ocorréncia de surtos da doenca, é obrigatdrio o abate sani-
tario dos animais e destinagdo adequada das carcacgas. A PSA
tem um potencial extremamente rapido de disseminagdo e
com isso gera significativas percas socioecondmicas quando
afeta um pais, pois tem impacto direto no comércio internacio-
nal de suinos e de produtos de origem animal.

A principal via de transmissdo da PSA ¢é pelo contato direto
(secrecBes nasais, orais, etc,) entre suinos infectados e susce-
tiveis (dJomésticos ou asselvajados) ou através da ingestéo de
produtos de origem suina (carne, subprodutos carneos, car-
cacas, etc.) contaminados com o virus (via mais comum para
contaminar longas distancias). Outra via de transmissao é por
carrapatos, quando estes sugam o sangue de suinos infecta-
dos e depois se alimentam de outros suinos. Assim, sdo consi-
deradas como fontes de infecgao, o sangue, tecidos, secrecdes
e excrecbes de animais doentes e mortos (o virus permanece
vidvel durante o processo de decomposi¢&o). O virus permane-
ce estavel em um amplo intervalo de temperaturas e pH (4 a
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nosso rebanho

10), ndo é inativado pela refrigeracdo e nem pela maturagdo da
carne. O virus da PSA pode permanecer infeccioso por 11 dias
nas fezes, por meses na medula dssea, por 15 semanas na car-
ne refrigerada e congelada, e entre 3 e 6 meses em presuntos
e embutidos curados ndo cozidos ou defumados.

O Virus pode ser inativado em temperaturas de 56°C por
70 minutos ou a 60°C por 30 minutos, em pH menor que 4 ou
maior que 11,5. O uso de desinfetantes a base de aménia qua-
ternaria a 800ppm ou hipoclorito de sédio a 600ppm quando
aplicados em superficies de pléstico, concreto ou ago por 10
minutos podem reduzir a patogenicidade.

Os sinais clinicos observados nos animais portadores da
doenca variam de acordo com a viruléncia da amostra, e via de
transmiss&o, e sdo classificados em trés formas aguda, suba-
guda e cronica. Na forma aguda os sintomas encontrados: sdo
febre aguda (40 a 42°C), hemorragia na pele (principalmente
na ponta das orelhas, cauda, extremidade distais e abdémen),
anorexia, apatia, cianose, incoordenacdo motora, taquipneia,
vomitos, diarreia e secrecdes oculares. Nos suinos domésticos,
a taxa de mortalidade pode chegar a 100%. Na forma suba-
guda, os sinais clinicos se assemelham a fase aguda, porém
s&o mais brandos, o animal pode ficar doente de 5 a 30 dias
e a taxa de mortalidade fica entre 30 a 70%. Na forma crénica
ocorre perca de peso, picos irregulares de temperatura, sinto-
mas respiratorios, Ulceras e necrose na pele, artrite, edema nas
articulagGes e baixa mortalidade nos animais acometidos. Os
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animais que se recuperam das infecgdes se tornam portadores
do virus, sendo os maiores problemas no controle da doenca.
Os animais s&o suscetiveis a doenca durante toda a vida.

As técnicas de diagndstico mais utilizadas para a deteccao
e identificag&o do virus da PSA s&o a imunofluorescéncia dire-
ta, teste de hemadsorcdo e PCR. Para programas de controle e
erradicacdo da PSA é indicado o teste de ELISA para deteccéo
de anticorpos. As amostras de escolha para o diagnéstico sdo
linfonodo, rim, bago, pulmao, sangue e soro.

O diagnéstico laboratorial deve ser realizado em laborato-
rios oficiais.

N&o existe tratamento e nem vacina para PSA, a forma
mais eficaz para controle e erradicacio da doenca é prevenc&o.

Como podemos fazer a nossa parte? Nao alimentando
suinos com produtos carneos de origem suina oriundos de
restos da alimentacdo humana; aplicando medidas rigorosas
de biossegurancas nas nossas granjas para prevenir a intro-
ducdo e disseminac&o do virus; pessoas que viajaram para
paises com registros da doenca devem evitar visitar granjas;
evitando o contato de suinos asselvajados com suinos do-
mésticos; evitar a deposicdo de lixo ou restos de alimentos
em ambientes onde suinos de vida livre possuem acesso; ca-
sos suspeitos devem ser reportados imediatamente ao Servi-
co Veterinario Oficial Estadual.

estrangeinos ou
gja do sisterna
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Algumas medidas de seguranca s&o implementadas pelo
Governo tais como; garantias de importag&o rigorosas, asse-
gurando que nem suinos vivos infectados nem os produtos
de origem suina oriundos de paises ou regies afetadas pela
PSA sejam introduzidos em éreas livres; descarte adequado
(tratamento térmico) de residuos de alimentos de aeronaves,
navios ou veiculos provenientes de paises com ocorréncia da
PSA, sistema de vigiléncia das sindromes hemorrégicas o qual
inclui a realizacao de testes laboratoriais para PSA como diag-
nostico diferencial de Peste Suina Classica (PSC); o Ministério
da Agricultura, Pecuéria e Abastecimento (MAPA) esta imple-
mentando cuidados nas fronteiras e na importacdo de produ-
tos agricolas e alimentos de paises onde a PSA esta ocorrendo;
capacitacdo de cacadores, esclarecendo sobre a doenca e inte-
gréa-los ao controle da PSA,; diagnéstico rapido do virus da PSA
em laboratério oficial. Lembrando que depois de confirmado
um surto de PSA é OBRIGATORIO o abate sanitrio de todos
os animais, descarte adequado das carcacas e descontamina-
cdo correta das instalacdes.

Frente a qualquer suspeita de infeccdo pelo virus da PSA,
comunique imediatamente a Agéncia Estadual de Defesa
Agropecuéria ou diretamente ao Programa Nacional de Sani-
dade Suina (PNSS) do Departamento de Saude Animal (DSA)
do Ministério da Agricultura, Pecuéria e Abastecimento.

Viajante, nao a na mala produtos

de suinos! S | E prothido e coloca

Fonte: Embrapa e ABPA (Associagdo Brasileira de Proteina Animal)

Més de Prevencao de Acidentes de

Trabalho

Palestras virtuais marcam agoées a fim de proteger profissionais da cooperativa.

A Copercampos, por meio da Comissao Interna de Preven-
cdo de Acidentes - CIPA, promove em setembro, o Més Inter-
no de Prevencao de Acidentes de Trabalho - MIPAT. As acdes
buscam disseminar informacdes relacionadas a prevencao de
acidentes de trabalho e doencas ocupacionais.

Neste ano, serdo realizadas palestras virtuais sobre os te-
mas “Mitos e Verdades sobre Alimentagdo Saudavel”, com as
nutricionistas da Magrass Aline Almeida e Michele Rossi; pales-
tra “Cuidando de Vocé”, com a Psicologa Ana Julia Chiochetta
da Ame-se - Centro de Referéncia de Psicélogos; e palestra

com as Fisioterapeutas Carla Scalsavara Martello e Nathalia
Camargo Zen, da Bem Estar Studio Pilates e Neopilates.

Além destas, a agdo contard com Live Show da dupla ser-
taneja Josmar e Cristiano. Em todos os eventos online, serdo
realizados sorteios de prémios para os funcionarios da Co-
percampos, como viagens a Gramado/RS, celulares e outros
brindes.

O Meés Interno de Prevencao de Acidentes de Trabalho rea-
lizado na cooperativa tem apoio das empresas parceiras: Basf,
Bayer, Syngenta e |hara.
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Industria de Rogée-?(‘f‘opercompos
produzird 45 ton/h de ragdes para suinos.

As obras de ampliacdo da IndUstria de Ragbes
Copercampos foram finalizadas neste inicio de agosto. A
cooperativa investiu mais de RS 9 milhdes na instalaco
da segunda linha de peletizacdo, a fim de atender toda a
demanda de ragdes para o setor de suinocultura.

Além da instalagdo desta segunda linha de producao,
também foi realizada nesta etapa de obras, a cobertura
para os silos pulmdes de matéria-prima, anexo a moega
da Industria. Com estes investimentos, a IndUstria tem
capacidade de produzir 45 ton/h de racdes peletizadas.

Com este volume, serd possivel atender toda a de-
manda de racbes para o setor de suinocultura, incluindo
a expansao recente de plantel, ressalta o Gerente de Sui-
nocultura Odair Pavan. “Vamos atender toda demanda
de racGes para o setor de engorda e inclusive estender
o fornecimento de racdes peletizadas para os Sitios I,
onde temos uma grande demanda de rac&o para atender
as granjas multiplicadoras de material genético. Além do
investimento em peletizac&o, estamos investindo na me-
lhoria e conservac&o da infraestrutura da indUstria, atra-
vés da cobertura dos silos pulmdes de matéria-prima”.

Para o Gerente Agroindustrial Licio Marsal Rosa de
Almeida, o investimento em 2019 na instalacdo da pe-
letizadora, agregou muito no resultado de producdo de
suinos da cooperativa. “Com a ragdo peletizada sendo
disponibilizada ao setor de terminacao, tivemos um ga-
nho em conversdo alimentar dos animais, melhoria na
digestibilidade dos animais e melhores resultados em
sanidade, gerando economia e lucratividade ao setor.
Agradecemos a Diretoria da Copercampos por investir na
ampliagdo da IndUstria para que possamos elevar ainda
mais a qualidade dos animais produzidos na cooperativa’,
ressalta Lucio.

A peletizacdo de racdes trata-se da transformacao da
racdo farelada em pellet, por meio de um processo me-
canico, em combinacdo com umidade, presséo e calor.

A vantagem de peletizar as racGes estd no aumen-
to de digestibilidade, redugdo de patdégenos (organismos
que s&o capazes de causar doencas), diminuicdo do des-
perdicio de racdo, diminuicdo da granulometria (DGM/
DPG), aumento da densidade das ragées, melhora a pa-
latabilidade (textura e reducdo do pd), aumento do con-
sumo de ragao, reducdo da segregacdo dos ingredientes,
também melhora o valor nutricional de certos alimentos
com o uso de calor e pressao, facilita o manuseio nas pro-
priedades, reducdo do espaco de estocagem, melhora a
conservacdo da ragdo, minimiza a energia de consumo
por parte dos animais.
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