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"Produzir, industrializar, comercializar e prestar servigos,
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Construimos oportunidades

Luiz Carlos Chiocca — Diretor Presidente

m 2017, construimos oportunidades. Em um ano em que muitos

desafios foram impostos aos gestores de todas as empresas

brasileiras, acredito que transformamos um pouco mais o agro-

negécio da nossa regido de atuagdo e oportunizamos as melho-
res condigdes de negécios ao homem do campo.

Tivemos uma safra de verdo recorde em produtividade em toda nossa
drea de atuagdo, com médias produtivas superiores a média nacional e que
reconhece o trabalho de assisténcia técnica da nossa cooperativa e o com-
promisso da nossa gestdo em transmitir tecnologias, repassar conhecimentos
e disponibilizar os melhores produtos para termos uma agricultura eficiente.

Um dos grandes diferenciais da Copercampos, desde sua fundagao, 14
em 1970, é o poder de transformar a vida das pessoas, de possibilitar com
informacgées a rentabilidade com sustentabilidade.

Neste ano também realizamos grandes eventos, como o maior Dia de
Campo de nossa histéria, com mais de 140 empresas dedicadas a transmitir
o melhor que existe no agronegécio. Nosso produtor é altamente tecnificado,
estd diariamente se aperfeicoando e nos eventos que realizamos, buscamos
difundir novos conceitos para obtermos a cada ano, um melhor resultado.

Mais do que sobreviver no campo, nés da Copercampos, desejamos que o
produtor prospere, evolua e gere novas oportunidades. E por isso que investi-
mos na diversificacdo de atividades em 2017. Finalizamos a construgdo de uma
nova Granja de Suinos, uma moderna unidade em Santa Cecilia para agregar
valor & produgdo. Investimos na construg@o de uma usina de energia fotovoltai-
ca/solar, que j& estd em operagdo e serd oficialmente inaugurada em janeiro.
Esta obra representa um pouco da nossa preocupagdo ambiental, de sermos
cada vez mais sustentdveis em nossas atividades, para que a Copercampos te-
nha um continuo crescimento, com solidez e qualidade em seus servigos. Cons-
truimos também novos armazéns, alguns ainda est@o em obras, atendendo as
necessidades dos associados que est@o produzindo mais, gracas a tecnologia
imposta por todos nés da Copercampos nos campos de produgéo.

Por realizarmos um cooperativismo comprometido com as pessoas, sejam
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associados, profissionais que atuam na Copercampos e com a comunidade,
fomos reconhecidos neste ano, por diversas empresas de pesquisa que ava-
liam o desempenho empresarial brasileiro, como uma das cooperativas que
mais crescem no setor agricola, que valoriza seu quadro de profissionais e
que contribui com o desenvolvimento das regides em que atua.

Fomentamos a agregacao de renda. Com os supermercados, posto e lojas,
inclusive investindo em novas unidades nesta drea de suprimentos, possibili-
tamos um incremento da marca Copercampos e estamos mais préximos das
pessoas, de nossos associados, que desejam a qualidade dos produtos forne-
cidos pela cooperativa em suas residéncias ou propriedades rurais.

No Programa de Fidelidade deste ano, distribuimos mais de R$ 5 milhées
em gratificacdes aos associados e mais que isso, buscamos demonstrar, por
meio de uma palestra com José Luiz Tejon, a importancia que o agronegécio
tem na economia e também estimular aos associados, que busquem superar
adversidades, pois o sucesso vem para quem o conquista.

Outra forma de agregarmos valor ao que € produzido em nossos campos,
é a produgdo de sementes e a bonificagdo deste ano, reconhece o trabalho do
sécio multiplicador. Neste ano, o mercado de sementes se mostrou retraido,
porém, buscamos, com nossa equipe outras oportunidades e comercializa-
mos um bom volume para o exterior, gracas a qualidade do material produ-
zido no campo.

Queremos ressaltar ainda aos nossos associados, aos profissionais que
atuam na Copercampos e aos parceiros, que em 2017 nés possibilitamos jun-
tos, uma cooperativa mais participativa, com investimentos em conhecimento,
para que nos préximos anos, possamos desfrutar de excelentes resultados.
Agradecemos a todos pelo compromisso em trabalhar diariamente com a co-
operativa e desejamos que em 2018, tenhamos mais motivos para comemorar.
Um Feliz e Santo Natal a todas as familias. Vamos continuar em 2018, a fazer o
melhor pela Copercampos e pelo agronegécio. E da terra que transformamos
vidas e é por novas vidas, que temos a esperanca renovada. Boas Festas e
uma 6tima leitura.

Jair Socolovski
Leonildo da Silva
Leonir Severo
Nelson Anténio Kern
Ralf José
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funciondrios estdo comprometidos com a melhoria na
producdo e comercializagao de insumos, cereais e suinos,
para a satisfag@o dos clientes, com tecnologia, capacitacéo,
rentabilidade e responsabilidade social.
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Copercampos é homenageada no 19° Préemio
Empreendedor José Paschoal Baggio

Jornal Correio Lageano e o Instituto José Paschoal Baggio reali-

zaram no dia 23 de novembro, a ceriménia de homenagens a 50

empresas que se destacam no quesito ICMS Adicionado e cinco

que realizam trabalhos inovadores e relevantes para a regi@o
da Serra Catarinense.

O 19° Prémio Empreendedor José Paschoal Baggio, realizado no
Serrano Ténis Clube, em Lages, valoriza empresas e empresdrios que
trabalham para o desenvolvimento da Serra, gerando emprego e renda
nos mais diferentes segmentos.

A Copercampos foi mais uma vez agraciada com o Prémio José Pas-
choal, o Diretor Vice-presidente Claudio Hartmann e representantes
das unidades da cooperativa na regi@o serrana participaram do evento
e receberam o troféu que busca simbolizar o compromisso da cooperati-
va em desenvolver a atividade agropecudria na regido e gerar riquezas
aos produtores rurais.

De acordo com Clédudio Hartmann, o prémio reconhece empresas
que se dedicam ao desenvolvimento sustentdvel da regido serrana.
"Participamos hd muitos anos do prémio que valoriza pessoas e empre-
sas que buscam promover o crescimento dos nossos associados, funcio-

ndrios e clientes por meio de suas atividades. Ficamos honrados com
esta homenagem e reforgamos nosso compromisso de atender toda a
cadeia do agronegécio, transmitir conhecimentos e novas tecnologias
para que o homem do campo obtenha lucratividade e prospere em suas
atividades”, destacou Cldudio.

O Prémio Empreendedor foi criado em 1999 pelo entdo diretor do
Correio Lageano, José Paschoal Baggio, que sempre acreditou na ca-
pacidade de desenvolvimento da Serra Catarinense e assim decidiu
premiar as iniciativas empreendedoras. Para nao deixar duvidas em
relacdo aos critérios, adotou o retorno de ICMS, indice fornecido pela
Amures que comprova a participacdo e a contribuicdo das empresas
com o Produto Interno Bruto (PIB) nos municipios onde estéo instaladas
e na regido.

Desde 2001, José Paschoal Baggio empresta seu nome ao prémio, em
homenagem a este homem que, por 50 anos, comandou o Correio Lage-
ano, o segundo jornal didrio mais antigo de Santa Catarina.

A Copercampos parabeniza a equipe do Correio Lageano pela ini-
ciativa e profissionalismo em conduzir esta premiacdo que é de suma
importancia para os empreendedores.

Copercampos realiza confraternizacéao com
professores do Cooperjovem e do projeto

Alegria de Viver

m 2017, a cooperagdo, os principios cooperativistas e os ensina-

mentos de vida difundidos pelo sistema foram apresentados para

aproximadamente 800 alunos da rede municipal de ensino de

Campos Novos por meio do Programa Cooperjovem, desenvolvi-
do pela Copercampos, com apoio do Sescoop/SC. E para agradecer ao
compromisso dos educadores e profissionais que atuam nas escolas e que
desenvolveram o Programa Cooperjovem e também aos instrutores das
oficinas do Projeto Alegria de Viver — Revelando Talentos, a Copercampos
realizou uma confraternizag@o na noite de quinta-feira, 23 de novembro,
na AACC.

O encontro que contou com a presenca do Diretor Executivo Laerte
Izaias Thibes Junior, do Vice-prefeito de Campos Novos Gilmar Marco Pe-
reira e de outras autoridades, buscou valorizar o compromisso dos profis-
sionais das escolas municipais que se dedicaram a apresentar aos estu-
dantes, os valores e diferenciais do sistema cooperativista como forma de
organizagdo socioecondmica.

O Cooperjovem é um programa da Organizagdo das Cooperativas Bra-
sileiras (OCB), desenvolvido em dmbito nacional pelo Servigo Nacional de

Aprendizagem do Cooperativismo (Sescoop).

No projeto Alegria de Viver, a Copercampos desenvolve oficinas de mu-
sica, danga, esportes e cultura para mais de 2 mil pessoas, entre criancas,
jovens, adultos e idosos. As oficinas estimulam o conhecimento, habilida-
des, a descoberta de talentos, cultura e lazer em diversos municipios de
Santa Catarina.
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Copercampos recebe préemio
Merito Empresarial
de Santa Catarina 2017

Copercampos recebeu na noite de terca-feira, 28 de novembro, no Centro

de Exposicao do Majestic Palace Hotel, em Florianoépolis, o Prémio “Mérito

Empresarial de Santa Catarina 2017, um evento promovido pela Revista

Destaque Brasil com apoio da Camara Brasil-China-Mercosul e que faz
homenagens as empresas que contribuem para o desenvolvimento econémico e
social no estado.

A cooperativa foi representada pelo Diretor Vice-presidente Claudio Hartmann,
acompanhado do Gerente Operacional Nelson Cruz e Cristian Salvati, profissional
do Setor de Transporte. Hartmann recebeu a homenagem de reconhecimento pelo
trabalho de exceléncia desenvolvido pela Copercampos durante o ano de 2017.

O trabalho de promocéo do agronegécio sustentavel, utilizacao e difuséo de no-
vas tecnologias no campo, assim como a inovagdo na gestao e busca de novos negé-
cios que oportunizem bons resultados, demonstra que a Copercampos est& compro-
metida com o crescimento social e econémico das regiées em que atua.

Palestra para casais possibilita
reflexoes e descobertas

Copercampos desenvolve encontros em quatro municipios da regid@o de atuacédo.

Copercampos, com apoio do Sescoop/SC, realizou de 27 a 30 de
novembro, em Campo Belo do Sul, Curitibanos, Barracao/RS e
Campos Novos, respectivamente, palestras para casais associa-
dos e de funciondrios.

Os encontros com coordenacdo da palestrante Sandra Santos, buscaram
despertar reflexées aos casais, como a importancia da comunicacéo, afetivi-
dade, sexualidade e principalmente sobre a essencial unidio entre as pessoas.

De acordo com Sandra Santos, a complementagdo na vida conjugal é fun-
damental para viver a dois. “A abordagem é para demonstrar a importéncia
do casal se conhecer, ser mais positivo do que negativo, ser otimista, elogiar,
pois as vezes se perde daquela fase do namoro, casamento, nascimento dos
filhos, entdo é preciso resgatar alguns conceitos e detalhes que fazem aquele
casal viver melhor. Falamos sobre a sensualidade, a sexualidade do casal,

para que as percepgoes sejam didrias e se consiga manter a unido entre o
casal, que ¢é isso, que todos buscam em uma vida conjugal”, ressaltou.

Para a palestrante, a valorizag@o de quem estd ao lado é que transforma
o cotidiano das pessoas. “Valorizar a familia, o seu par, valorizar Deus, indi-
ferente de sua crenca é fundamental, pois é preciso agradecer sempre a unido
entre a familia. O casal deve ter um projeto em comum para a vida a dois,
investir em viagens, ter uma comunicagao didria, pois o didlogo é sempre o
melhor caminho para enfrentar os desafios”, explicou Sandra Santos.

A palestrante ressaltou que as experiéncias e sucesso do casal, reflete na
cooperativa. “Ao longo dos dez anos que trabalhamos com casais, vemos que
a cooperativa é reflexo do momento dos casais. Investir na familia cooperada
é t&o importante para a cooperativa como a cooperativa é importante para a
familia, entdo, se o casal estd bem, isso serd transmitido também na coopera-
tiva que ele atua”, finalizou.

Mais um ano que se encerra, esperangas se renovam e chega o momento da gente se reunir em
nossos lares para aproveitar momentos magicos com quem nos ama. Ao seu lado durante todo
o ano de 2017, a Copercampos tem a alegria de desejar para vocé e toda sua familia um Natal

maravilhoso e uma celebracao de Ano Novo repleta de belas lembrangas. 2018 nos aguarda
com muitas esperancgas e a certeza de que através da cooperagcao nés vamos muito mais longe.

COPERCAMPOS’
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Sementes - O mercado da tecnologia

Producéo sementeira gera receita as empresas e produtores. Produtividade diferenciada e maior facilidade de manejo
das lavouras sdo diferenciais.

mercado de sementes movimenta mais de R$ 10 bilhées ao ano Além das tecnologias RR, Intacta RR2 PRO, Liberty Link, Inox e Culti-
no Brasil, que tem a terceira maior industria do mundo no setor, vance, as empresas tem buscado suprir outras necessidades no campo.
atrés de Estados Unidos e China, segundo a Associag@o Brasi- A busca por novas tecnologias é constante.

leira de Sementes e Mudas (Abrasem). O mercado brasileiro de

sementes de soja, apenas, movimenta, anualmente mais de US$ 1,3 bilhéo.

A tecnologia de sementes é a maior responsdavel pelo aumento da
produtividade no pais. O advento da transgenia possibilitou a evolugéao
na produgao de alimentos. Somente na produgéo de soja, 94% da drea
total semeada nos campos brasileiros, é transgénica. A cultura conta, »Tder&“‘:i“ & Glifosato
segundo a Abrasem, com mais de 1,3 mil cultivares registrados e séo @””d”
produzidos anualmente mais de 1,5 milh&o de toneladas de sementes .
de soja, cultivados em aproximadamente 1,9 milh@o de hectares em
todo o pais. Tolerancia a Glifosato

A produgdao de sementes é vista como estratégica em cooperativas. MTAl ] » +

_ - . Controle das

Na Copercampos, sGo mais de 300 produtores associados que atuam na principais lagartas
multiplicag@o de sementes. Na safra 2016/2017, a cooperativa produziu
1,6 milhao de sacos/40kg e movimentou 2,2 milhées de sacos, pois conta

com Cen~tros de Distribuicéo de empresas mult1nac1or~1a1s parceiras. A LI EEHW Tolerdncia
agregacgdo de valor ao produto soja é maior na produgéo sementeira e o » a Glufosinato
multiplicador recebe uma gratificagé@o de 10 a 15% maior do que o valor LI N K [:t} de Aménio

correspondente a soja no mercado consumo. Esse valor, porém, pode
chegar a 20% a mais, caso se multiplique uma semente com alguma

caracteristica especial.
_De a(/:o%'do com o D1r_etc?r Executivo da Copercampos Laerte Izaias ¥y, Toleréncia
Thibes Junior, a tecnologia incorporada nas sementes e a agregagdo de a Ferrugem Asidtica
valor a produgdo sdo atrativos ao produtor rural. “Existe o pagamento

de royalties devido a essa tecnologia, mas é um custo que se paga de-
vido a produtividade final das lavouras. O multiplicador de sementes

da Copercampos tem uma receita maior com a produgdo de sementes, : T erGmetE & e S E e
além disso, aqui na nossa cooperativa ele conta com sementes com a @ Gulhvance’ » _daclasse das
e imidazolinonas

ultima tecnologia disponivel em sementes, o que garante inovacao e
rentabilidade no campo”, ressaltou.

A qualidade das sementes é outro diferencial para se produzir mais.
Segundo o Responsdvel Técnico pela producdo de sementes da coope-
rativa, Engenheiro Agrénomo Marcos Schlegel, a garantia de produgao

i
estd relacionada ao vigor e germinacao. “O foco é produzir sementes Dentre os préximos lancamentos estéo:

de alta qualidade, com alto vigor e germinacdo diferenciada, acima Enlist E3, Roundup Ready Xtend 2, Roundup Ready Xtend 2 + Bt e HB4.
de 90%. Conseguimos fazer isso aqui na Copercampos e isso fideliza

o cliente e mantém a Copercampos como uma das maiores e melhores
produtoras de sementes no pais”, explicou Schlegel.

Novas tecnologias ao alcance do produtor "‘h "

O mercado de sementes inova safra apés safra. SGo sementes com —_— E n II st G]n kes ta
resisténcia a doencgas e pragas que visam a alta produtividade, preco- — .
cidade, e a facilidade de manejar as lavouras, por exemplo. A Enge-

nheira Agrénoma Larissa Bones, comenta que algumas fusées que vem
ocorrendo entre multinacionais e obtentoras, porém algumas empresas, ' '
continuam com o seu foco voltado para o germoplasma. A ultima gran- Toleréncia a Glifosato Controle de lagartas
de fuséo, foi da compra da Nidera pela multinacional Syngenta, que nos + 2,4-D + Lagarta-da-soja
préximos anos quer ampliar o seu mercado no negécio de sementes. + Glufosinato Falsa-medideira
de Aménio Helicoverpa
Germoplasma + Traits + Quimico Germoplasma '
L. '\1
——

g g
II::-EE“‘ MONSANTO _._..I?
e GDM EnlistEz

<T» = TMG
PIONEER TropicalMelhoramento & Genéiica BOLNOLW READY 3 Tolerancia a Glifosato
) TEND => +
SOFOEANS Dicamba
syng'e nta. NIDERA Emwa BOLNDUP BEADT T Toler&nciaf Glifosato
SEMENTES m + B T » Controle das principais
lagartas
BASF — ( o7 B ST
The Chemical Comspany G_T'E___-'IJE - ] H E 4 ] » Toleréncia a seca %
FT Sementes

@ |
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"Hoje o nosso clima, proporciona condicées superiores de producdo e armaze- COMENT ARIO R
namento de sementes de soja, em relagdo a outros estados, uma vez que esta espé- °

cie apresenta sua fisiologia muito suscetivel a deterioracé@o sob condigées quentes : ) , .
e umidas, seja no campo ou durante operagoes de pds-colheita”, explica Larissa. Laerte Izaias Thibes ]un1or

Outra tecnologia que vem ganhando espaco no setor sementeiro e também den- Diretor Executivo
tro da Copercampos é o Tratamento Industrial de Sementes (TSI), explica o Gerente
de Sementes, Marcos Fiori.

As diferencas do TSI em relacéo ao tratamento “on farm” (na propriedade), pos-
suem comprovagdes técnicas que indicam que os equipamentos industriais, garan-
tem a eficiéncia do produto, além da seguranca na aplicagdo. No tratamento “on
farm”, os riscos de erro sa@o elevados, principalmente nas dosagens, diminuindo
assim a eficiéncia dos produtos.

Na safra 2015/2016 a utilizacdo dos TSI para soja
atingiu 30% da drea semeada no Pais, segun-
do a ABRASS (Associacdo Brasileira dos
Produtores de Semente de Soja). “Na
Copercampos, esse numero é ainda
mais elevado, hoje 85% do con-
sumo interno de sementes de
soja, utilizam a tecnologia do
TSI, levando aos nossos co-

operados, cada vez mais
tecnologia, comodidade
e confian¢ca de um tra-
tamento de sementes
de qualidade, ressalta
Marcos Fiori.

Assisténcia
especializada
e qualidade na

producao de

sementes

omegamos O ano com as excelentes
produtividades das nossas lavouras
de soja, milho e feijéo, fruto do uso das
melhores praticas agronémicas, re-
passadas aos nossos associados e clientes pelo
Departamento Técnico da Copercampos, consti-
tuido por mais de 60 profissionais. Prdticas es-
tas, fruto dos nossos trabalhos experimentais no
campo experimental que conta com mais de 100
hectares de drea voltada para a geracdo e teste
de tecnologias que possam efetivamente agregar
produtividade as lavouras de nossos sécios.

Conseguimos produzir sementes de excelente
qualidade a nivel de campo, o que proporcionou
resultados diferenciados, com germinagdo em
92% e vigor em 89% de média, em relacdo a 6
mil amostras analisadas. A comercializagdo das
sementes, no entanto foi prejudicada pelo exces-
so de producao de sementes, fazendo com que
os precos caissem, com isso menores margens e
menor faturamento em nosso setor.

Na drea de insumos, a Copercampos vem
mantendo a sua proposta de entregar a melhor
qualidade, e com a melhor assisténcia técnica
aos nossos associados, otimizando assim o uso
destes insumos, j& que o mercado apresentou
maiores pregos elevando os custos das lavouras.
Devido a situacao climatica de 2017, ndo conse-
guimos colher uma boa safra de inverno o que
resultou em prejuizos para os nossos agriculto-
res, mas conseguimos excelentes condicdes de
implantacdo de nossas lavouras de verdo safra
2017/2018.

Esperamos assim, repetir os nossos resulta-
dos de produtividade em nossas lavouras de soja,
milho e feijao para a safra 17/18 e conseguirmos
uma excelente qualidade em nossas sementes.
Queremos reforcar aos nossos associados, o
compromisso em prestar a melhor assisténcia,
repassar as tecnologias existentes e possibilitar
rentabilidade ao produtor. Boas festas e uma sa-
fra préspera a todos.
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Copercampos participa de evento da

Gavilon, no RS

o dia 02 de dezembro, a Copercampos participou do KartGaudério,
evento promovido pela empresa Gavilon do Brasil Comércio de Pro-
dugédo Agricola Litda, em Passo Fundo no Rio Grande do Sul.
Representada pelo diretor executivo Clebi Renato Dias, Gerente
de Sementes Marcos Juvenal Fiori, pelos analistas comerciais Paulo Lopes e
Derli Rodrigo Ribeiro, além do piloto Leonardo Kunen, a Copercampos venceu
a competicdo comemorativa na bateria de cooperativas parceiras da promo-
tora do evento.

De acordo com Clebi Renato Dias, a Gavilon é um importante cliente da
Copercampos na comercializagao de soja, com volume acima de 30 mil tone-
ladas, empresa com Sede nos Estados Unidos e que j& opera bons volumes
desde 2016.

"O evento contou com a presenga de diversas Cooperativas do Brasil, In-
dustrias, Comerciantes, com a participac@o do Sr. Fabricio Mazaia e fomos
muito bem atendidos pelo Thiago Milani, Vitor Luiz Miiller Bé e por toda equi-
pe da Gavilon”.

Diretores participam de debate sobre

produccdo de trigo

Camara Setorial de Culturas de Inverno conta com participacdo do Diretor Executivo Clebi Renato Dias.

Diretor Executivo da Copercampos Clebi Renato Dias, junta-

mente com o Gerente Comercial Rosnei Alberto Soder, partici-

param no dia 28 de novembro, em Brasilia, da quarta Reuni@o

Anual da Camara Setorial de Culturas de Inverno no Ministério
da Agricultura, Pesca e Abastecimento/Mapa.

Clebi representa na Céamara, a Organizagdo das Cooperativas Brasi-
leiras — OCB e a Organizacg@o das Cooperativas do Estado de Santa Ca-
tarina (OCESC). A reuni@o coordenada pelo novo presidente da Camara
Setorial Hamilton Guterres Jardim, da CNA, contou com debate sobre a
produgdo integrada e Certificac@o para a Cultura do Trigo, além de apre-
sentacdo sobre a conjuntura do trigo e informagdes quanto a Prémio Equa-
lizador Pago ao Produtor - PEPRO de trigo safra 2016/17 realizada por re-
presentantes da Conab.

De acordo com Clebi, ainda foram debatidas questdes ligadas ao con-
trole de qualidade do trigo nacional. "Temos um Programa de Qualidade
do Trigo e estamos trabalhando para repassar informagdes para termos
um controle efetivo de qualidade da produg@o. Na Cédmara debatemos e
apresentamos ainda as perspectivas da safra deste ano, que tem uma
quebra de producdo e de qualidade do trigo, influenciando negativamente

nos niameros da produgéo agricola do pais. A reunido foi muito proveitosa,
e nosso Gerente Comercial Rosnei Alberto Soder pode participar e visuali-
zar as oportunidades e o cendrio das culturas de inverno”, ressaltou Clebi.

Programa Alianca debate a gestao de

alta performance

Diretor Vice-presidente Cldudio Hartmann participa do programa de gestéo em Seattle — EUA.

Alianga Gestdo da Syngenta, programa que busca capacitar e

promover conhecimentos aos parceiros da empresa, teve conti-

nuidade no més de outubro, com a participagao de diretores de

cooperativas parceiras. Entre os participantes do projeto, estava
o Diretor Vice-presidente da Copercampos Claudio Hartmann, que apro-
veitou a viagem para visualizar oportunidades para uma gestao de alta
performance na cooperativa.

Durante a viagem a cidade de Seattle, conhecida como “A Cidade Es-
meralda”, o grupo conheceu projetos e empresas multinacionais de suces-
so, como a Boeing e a primeira loja da Starbucks, além de participar de
palestras com professores da Universidade de Purdue.

O engajamento, lideranca e desenvolvimento da gest@o comprometida
com resultados foi tema de debate, durante palestra com Karen Grabow,
por exemplo, que abordou os assuntos a fim de estimular percepgoes e
formagao de lideres nas cooperativas. Além desta palestra, Claudio Hart-
mann, também participou do debate com Jeff McHenron, diretor do centro
de negécios para agricultura e alimentacé@o da Universidade de Purdue,
que explanou sobre “Lideranga e Desenvolvimento”.

Para Hartmann, o programa Alianga Gestdo Internacional possibilita

uma visdo global de a¢ées do agronegdcio, além de unir cooperativa e em-
presa. “O programa fortalece a parceria com a Syngenta e o conhecimento
proporciona maior competitividade as cooperativas. Este é um projeto que
ao longo dos anos gera resultados e possibilita seguranca aos gestores
para produzirmos com agregagdo de valor”, ressaltou.




NFE'C encerra atividades
em 2017 com reflexoes
sobre a vida e o
cooperativismo

Mulheres associadas e esposas de associados, integrantes do

nucleo, se reuniram no sdbado, 18 de novembro, em Campos Novos.

ntegrantes do Nucleo Feminino Copercampos — NFC, se reuniram no dia 18 de
novembro, na AACC, em Campos Novos, para o encontro anual das mulheres
cooperativistas da Copercampos e encerramento das atividades do ano.

O encontro que teve apoio do Sescoop/SC, contou com a participagdo de 110 mu-
lheres, com a presenga de todos os grupos (Campos Novos, Curitibanos, Campo Belo do
Sul de Santa Catarina e Barracéo/Rio Grande do Sul), as integrantes do NFC tiveram pa-
lestras com Andréia Junkes da Cunha e Lucinei Rodrigo Bohn.

Na palestra com o tema “Espelho Feminino: reflexos do coracao”, Andréia Junkes bus-
cou despertar o autoconhecimento e o reconhecimento da mulher como capacitadora de
transformacées em sua realidade em prol da realizacéo pessoal.

J& a palestra com Lucinei Bohn, teve como tema o “Cooperativismo - Agregando Valores
e Desenvolvimento”. O palestrante demonstrou as mulheres, que os aspectos da personali-
dade e comportamento, como autoestima, comprometimento, comunicacéo construtiva, po-
sitividade, ética e trabalho coletivo s@o fundamentais para uma vida saudével e motivada.
Lucinei relacionou ainda a importéncia da cooperagéo no processo de transformacéo da
vida das pessoas envolvidas, e os principais aspectos do empreendedorismo cooperativo.

Na abertura do encontro, o Vice-presidente Cldudio Hartmann ressaltou o trabalho da
Copercampos com as mulheres e sua representatividade na cooperativa, que se fortalece
a cada dia. Claudio lembrou ainda que as mulheres conduzem muitas vezes, a adminis-
tragdo das propriedades rurais e s@o fundamentais na producéo de resultados no campo.

Safra sementeira
finalizada

Copercampos e a Syngenta, realizaram no dia 23 de novembro, reuniGo de
fechamento da safra de sementes de soja 2016/2017 e alinhamento para a pro-
ducéo da safra 2017/2018.

Além de um balancgo sobre a produgéo, resultados obtidos e qualidade das se-
mentes da empresa parceira multiplicadas na Copercampos, os representantes da Syngen-
ta ressaltaram o compromisso para o préximo ano, apresentando a previsdo de produgéo.

Mesmo com o anuncio da aquisico da empresa de sementes Nidera, a Syngenta
mantém o planejamento de producdo de sementes inalterado, e as duas empresas con-
tinuam atuando de forma independente, ao menos para a préxima safra.
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Marcos Juvenal Fiori
Gerente de Sementes

Excesso de
sementes
no mercado
em 2017.
Copercampos
ampliara
producdao em
2018

m 2017 tivemos um ano muito bom

para a produgé&o de sementes, exce-

lente qualidade e 6timos resultados

nas lavouras. Contudo a excelente
produtividade, gerou excessos no mercado,
diferente do que vimos nos anos anteriores,
o alto volume de producdo foi fator determi-
nante para baixar muito o prego da semente,
dificultado a venda. O Brasil teve cerca de 6
milhées de sacos em excesso de produgao. A
Copercampos na safra 2016/2017, produziu 1,6
milhdo de sacos/40kg e movimentou 2,2 mi-
Ihées de sacos.

Para o préximo ano, na drea de sementes
temos programagéo para 20 milhées em in-
vestimentos. Em maio de 2018 iniciaremos as
obras para uma nova unidade de Beneficia-
mento de Sementes — UBS 71, na BR 470, em
Campos Novos, que terd capacidade para S00
mil sacos.

Para o préximo ano a tendéncia é ampliar
10% da producdo de sementes da Copercam-
pos, e também manter parcerias na producédo
de sementes verticalizadas.

Gostariamos de agradecer a todos nossos
colaboradores, nossos produtores de semen-
tes, que todos tenham um bom Natal e Prés-
pero Ano Novo.
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Associado da Copercampos recebe
Prémio Kiyoshi Yamamoto

Produtor Kaoru Anténio Haramoto foi homenageado por contribuir com o desenvolvimento da agricultura brasileira.

Comiss@o do Prémio Kiyoshi Yamamoto realizou no dia 10 de no-

vembro, no sal&o nobre do Bunkyo — Sociedade Brasileira de Cul-

tura Japonesa e de Assisténcia Social -, em S&o Paulo, a cerimé-

nia de outorga da 47¢ edicéo do prémio, considerado a ldurea de
maior longevidade no setor agricola do Brasil. O prémio foi instituido para
homenagear pessoas que, nas suas respectivas atividades agropecudrias,
tenham contribuido de modo relevante para o desenvolvimento técnico e
econdmico da agricultura brasileira.

Nesta edicao de 2017, o prémio reconheceu o trabalho do produtor as-
sociado da Copercampos Kaoru Anténio Haramoto. Engenheiro agrénomo
de formacédo, Kaoru honra a tradicéo familiar — é neto de Hiroshi Haramo-
to, o ganhador da 1¢ edigao do Prémio Kiyoshi Yamamoto, em 1965. Gracas
a sua capacidade empreendedora, Kaoru j& investiu e produziu em diver-
sos setores agricola e pecudrio, em diversas regides do Brasil.

77 Primbs Kiyosh| Tama

.y

Associado da Copercampos desde 2008, Kaoru trabalha com a coope-
rativa na regid@o de Curitibanos, onde produz soja e outros cereais, além de
alho, cebola, cenoura, beterraba e repolho. A empresa de Kaoru emprega
cerca de 150 funciondrios na regido de Curitibanos, trazendo grande bene-
ficio a populagao do municipio.

O Prémio Kiyoshi Yamamoto foi concedido a Kaoru por sua elevada
capacidade empreendedora, sempre em busca de novas oportunidades
e desafios utilizando técnicas agroecolégicas para preservar o meio am-
biente. Além da busca pelos préprios objetivos incentiva e colabora com a
sociedade como um todo.

A Copercampos, por meio dos Diretor Presidente Luiz Carlos Chiocca
e Vice-presidente Cldudio Hartmann, parabeniza o associado Kaoru An-
ténio Haramoto pela conquista do prémio que reconhece todo o trabalho
realizado pelo produtor rural na promogéo de uma agricultura sustentavel.

Kaoru recebe premiag¢ao

Familia reunida: Ricardo Hiroshi Haramoto, Sueli Watanab Haramoto,
Kaoru Anténio Haramoto e Douglas Kaoru Haramoto

Copercampos e Aurora planejam

acoes para 2018

Diretor Executivo Clebi Renato Dias, juntamente com o Gerente

Comercial Rosnei Alberto Soder e o Assessor Comercial Vinicius

Sd, recepcionaram no dia 05 de dezembro, o Gerente de Supri-

mentos da Cooperativa Central Aurora Alimentos Marcos Luiz

Cortina e o Coordenador de Compras Jodo Tiago Lovatel, na matriz em
Campos Novos.

Durante a reunido técnica, os profissionais das duas cooperativas tra-

taram de alinhar o planejamento da parceria Copercampos/Aurora para

2018. A Copercampos ¢ associada a Cooperativa Central Aurora e além
da comercializagdo mensal de suinos, participa do Programa Suicooper
Il e na venda de milho para industrializaga@o de racéo para suinos para
Aurora.

"O encontro foi proveitoso e detalhes importantes foram ajustados para
um bom resultado em 2018 para as duas cooperativas”, ressaltou Clebi
Renato Dias.




Batata semente -
Produtor investe no
cultivo hidroponico

Sistema viabiliza o cultivo de tubérculos sem uso de terra.
Certificagao agrega valor a producdo. Sérgio Zanette esta
satisfeito com a cultura.

ara produzir batatas, a terra ndo é mais o requisito principal, mas sim a dgua.

E isso que apresentamos hoje a vocé leitor. Had mais de 18 anos, o produtor

Sérgio Zanette utiliza o sistema de cultivo hidropénico de batatas em estufas.

O sistema, segundo o produtor, que é cliente da Copercampos de Ibiraiaras

— Rio Grande do Sul, evita a incidéncia de doengas de solo, utilizando dgua e fertili-

zantes soluveis. A producédo ocorre dentro de estufas com um sistema automatizado e
controle rigoroso das caracteristicas de qualidade de égua com pH em 6.

A batata é o terceiro alimento humano mais consumido do mundo, sendo superada
apenas pelo arroz e pelo trigo e o cultivo de batata semente de alta qualidade garante
rentabilidade ao produtor. Seu Sérgio Zanette conta com o auxilio da familia na pro-
dugdo de batata semente de alta sanidade. Segundo Zanette, o Brasil é importador de
sementes de batata e com isso a producdo de semente de alta qualidade garante bons
retornos no momento da comercializagéo.

"Nés temos hoje cinco estufas, com 15 mil mudas por safra, que d& durante todo o
ano 30 mil mudas, produzindo em média 10 tubérculos por planta e fazemos a multipli-
cacdo em campo para certificacdo e comercializagdo de sementes de batata. A agre-
gagdo de valor na produgéo sementeira é muito boa, sendo altamente compensador ao
produtor, pois neste método, temos uma eficiéncia e uma produgdo de sementes com
sanidade e qualidade”, explicou Zanette.

A producao de batata semente é promissora no pais, j& que o Brasil importa cerca
de 70% da semente do hortifrutigranjeiro. “Hoje a batata é o carro chefe da proprie-
dade e o mercado é promissor. Plantamos variedades distintas, ou seja, as mais plan-
tadas e também as variedades destinadas a industria, e neste segmento os pedidos
estdo aumentando. Nés fazemos nas estufas a semente pré-bdsica e no campo, com
um parceiro, a produgcdo da semente. A batata semente deve ser cultivada apenas
uma vez na drea e com essa parceria, podemos fazer isso. Apés a colheita, temos um
barracao para separar as sementes, classificar e certificar nossa produgao. Nés temos
clientes distintos, de vdrios estados e uma produc¢do média de 15 mil sacos/50kg por
ano”, explica Zanette.

Na produgéao de batatas, o cuidado maior é com as doencgas. “Como o Brasil im-
porta muito, sabemos que algumas doengas vém junto e no sistema hidropénico, as
doencas de solo, sdo evitadas. Temos muito hospedeiros de doengas, e o produtor deve
estar atento a isso, cultivando em dreas novas, mas a principal doenga é mancha bac-
teriana, assim como no tomate e nisso o produtor deve ter cuidado”, informou.

Sérgio Zanette ressalta que para o pequeno produtor que se qualifica e tem cuida-
dos na producéo, a batata é uma alternativa altamente viavel e compensadora. “E uma
cultura que ocupada pouco espago, tem um custo de producdo alto, exige mao-de-obra,
mas tendo cuidado, é altamente compensadora porque se produz 50 toneladas por hec-
tare e em nosso municipio tudo se desenvolveu apds a inclusdo da cultura da batata
nas propriedades. Nés sempre produzimos batata, a vida inteira e fomos evoluindo no
sistema. Com a producgéo de batata semente, que iniciou hd 18 anos, elevamos nossa
qualidade e eficiéncia e prosperamos na propriedade rural”, finalizou Sérgio.

Além da produgéao de batata, o produtor j& trabalhou com produgéo leiteira, mas
hoje conta com gado de corte e produgao de graos (soja e milho) na propriedade de 30
hectares.

,

“O cultivo nas estufas é altamente compensador’
Sérgio Zanette
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Cldudio Hartmann
Vice-presidente da Copercampos

Vencemos o
desafio de 2017

cada ano a economia sofre oscilagoes

que influenciam diretamente em to-

dos os negécios, nao é diferente para

o agronegoécio. Neste ano de 2017, es-
pecificamente, refletiu mais intensamente, pois
gerou grande desemprego. Diante disso a coo-
perativa atentamente definiu estratégias a fim
de superar estes percalcos, com muito profissio-
nalismo vencemos mais um desafio.

O produtor seguiu as orientagées técnicas
recomendadas por nossa equipe e conseguiu
uma boa produtividade apesar dos pregos nao
serem tdo bons. A queda dos pregos ndo foi
acompanhada pelos custos, os quais se manti-
veram altos, mas ainda assim o produtor obteve
uma margem aceitdvel para se manter na ativi-
dade. Na nossa vis@o o produtor precisa cada
vez mais planejar e desenvolver um fluxo da
atividade que permita melhorar seus controles
e resultados.

A cooperativa constantemente tem disponibi-
lizado para funciondrios treinamentos adequa-
dos, mas um dos setores mais atingidos direta-
mente foi o de Suprimentos, pois o consumo caiu
e os pregos se elevaram consideravelmente, as
preferéncias dos consumidores mudaram e con-
sequentemente foi necessdrio estabelecer novas
estratégias para que se mantivesse um bom de-
sempenho.

Apesar de ser um ano atipico as oportu-
nidades foram aproveitadas, e com isso a Co-
percampos conseguiu posi¢cdo de destaque em
Santa Catarina e no Brasil, através de diversos
reconhecimentos em Gestao de Pessoas, Empre-
endedorismo, Inovagao entre outros.

Para 2018 as expectativas sdo positivas, te-
mos a esperanca de que haja melhoras, mas
sabemos que teremos que empreender esforgos
extras e ficar atentos as mudangas didrias da
economia, politica e também as tendéncias do
mercado mundial.
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Bonificacdao de Sementes — Renda

extra ao multiplicador

Mais de R$ 7 milhées retornaram aos produtores de sementes por meio do programa.

gregar valor a produgdo de gréaos dos associados é uma mis-

s@o didria na Copercampos e o Programa de Bonificagao de

Sementes, instituido em 2004 retribui a dedicag@o e o compro-

misso dos produtores associados na multiplicagdo de sementes
de soja e trigo.

Evento especial, o jantar de Bonificagao foi realizado na quarta-feira,
13 de dezembro, no Sal@o Paroquial em Campos Novos. Neste ano, a coo-
perativa distribuiu mais de R$ 7,2 milhées para 355 associados multiplica-
dores de sementes, referente a produc¢ao da safra 2016/17.

Durante a abertura do evento, o Diretor Executivo Laerte Izaias Thibes
Janior, apresentou os nimeros da bonificacdo de sementes. Na safra 16/17,
foram 788 campos sementeiros para produgéo de soja e trigo. 64 cultivares
foram multiplicados pelos associados em uma drea total de 46.588 hecta-
res.

Laerte destacou a qualidade das sementes produzidas na safra 2016/17.
Segundo andlises do Laboratério de Andlises de Sementes da Copercam-
pos, de 6.200 amostras, a germinagdo média foi de 92%, com vigor médio
de 89%. Na safra anterior, a média de germinacdo foi de 89% e o vigor
ficou em 86%. “Produzimos sementes de alta qualidade, com alto padrao
em um grande volume. A Copercampos é a segunda maior produtora de
sementes de soja do Brasil e nos orgulhamos do trabalho eficiente e de

COPERCAI

Chiocca destacou gratificagao repassada aos multiplicadores durante todo o programa

qualidade realizado na drea. Produzimos mais de 700 mil sacos/40kg no
sistema licenciado e 788 mil sacos/40kg no verticalizado, em um total de
mais de 1,4 milh&o de sacos/40kg, agregando valor a produgédo do asso-
ciado, pois o retorno financeiro é de 10 a 20% em média a mais ao produtor
multiplicador de sementes em relacé@o a produgao de gréos de soja”, res-
saltou Laerte.

Durante o encontro, o Diretor Executivo Clebi Renato Dias apresentou
o cendrio de produgdao agricola de 2017, com informagées sobre o recebi-
mento de cereais no ano e de mercado, com destaque para a alta produgdo
recebida na safra de ver@o e a baixa produtividade da safra de inverno.

O Diretor Presidente Luiz Carlos Chiocca comentou sobre a importan-
cia da produgéo de sementes na agregagdo de valor ao produto, possi-
bilitando renda extra ao associado multiplicador. “Temos um grupo de
associados altamente profissional, que desenvolve as melhores prdticas
agricolas e essa dedicagao é demonstrada no recebimento de sementes
com alta qualidade. Somos hoje a segunda maior produtora de sementes
do Brasil e por meio do Programa de Bonificagao retribuimos o compromis-
so dos associados em desenvolver o trabalho de exceléncia. Ficamos muito
felizes em repassar esse recurso aos produtores, pois desde 2004, quando
iniciou o programa, j& distribuimos mais de R$ 64 milhées na Bonificagao”,
ressaltou Chiocca.
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Diretor Executivo Laerte Izaias Thibes Junior apresentou resultados da produgao de sementes



Palestra com Alexandre Mendonga de Barros apresenta cendrio
do agronegécio brasileiro

O jantar de Bonificag@o de Sementes da Copercampos deste ano
contou com a presenga do palestrante Alexandre Mendong¢a de Barros.
Alexandre é Engenheiro Agrénomo, Doutor em Economia e sécio-con-
sultor da MB Agro. Durante sua explanacdo, apresentou informacées
sobre o mercado do agronegécio mundial e as expectativas para 2018
no setor, especialmente no Brasil.

Segundo Alexandre, os precos dos produtos agricolas est&o estaveis
no mundo, devido a excelente safra mundial e a demanda estd aqueci-
da e o mercado se sustentado. “A grande pergunta para nés brasileiros,
quanto ao prego da soja, tem muito a ver com a taxa de c&dmbio. Nés
vamos ver um ano de intensa volatilidade no cadmbio decorrente da po-
litica. Serd um debate eleitoral bastante acalorado, nés ndo sabemos
se o ex-presidente vai concorrer e quem ird concorrer e esse cendrio
trard volatilidade. O mercado financeiro inteiro olha para o Brasil com
a preocupagdo se vai ser colocado em ordem a conta publica e a expec-
tativa do mercado é que consigamos continuar com a agenda reformista
e arrumar o estado brasileiro que estd em uma trajetéria de vida nao
sustentdvel, entdo, é o debate eleitoral que vai mandar no cdmbio”, in-
formou.

Palestrante Alexandre Mendonga de Barros ressaltou
necessidade do produtor ter atenc@o ao cambio

LT
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Associados recebem cart@o bénus com valores recebidos no Programa de Bonificagao

O palestrante ressalta que a recomendacdo aos agricultores é que
acompanhem ndo sé o mercado de soja, e a produgdo dos outros pai-
ses, como da Argentina, que estd com expectativa de uma quebra de
safra. "E preciso também olhar para o elemento politico eleitoral que
vai afetar a taxa de cadmbio e isso me parece que dard boas oportuni-
dades para a comercializagdo de soja. Se esse ano nés achdvamos e
acabou acontecendo que o Real iria ficar no intervalo de R$ 3,10 a R$
3,30, no préximo ano esse intervalo tende a se ampliar dependendo do
andamento das eleigdes, enté@o é importante ficar atento a como a poli-
tica vai caminhar para as eleigées do segundo semestre”.

CONFIRA 1O8s:110
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Edmilson José Enderle (Chu)

Gerente Técnico e Insumos

Clebi Renato Dias

Diretor Executivo Copercampos

Nelson Cruz
Gerente Operacional

Safras distintas e
investimentos para J
atender a capacidade '
armazenadora, dando
comodidade ao nosso

Os desalios

produtor

m 2017, tivemos uma safra de verdo
excelente com boa qualidade e pro-
dutividade acima da média, gracas
a tecnologia implantada no campo,
e recebemos uma das maiores safras dos
altimos tempos, sendo que houve uma neces-
sidade de escoamento da producéo no peri-
odo da safra, pois a capacidade de armaze-
namento ndo era suficiente para atender a
quantidade de grdos entregues nesta safra.
Com isso, a cooperativa precisou comercia-
lizar e entregar para depésito nas empresas
parceiras parte da producdo recebida.

J& na safra de inverno foi o contrdrio. Bai-
xa qualidade e produtividade muito peque-
na, encerrando a safra com um recebimento
muito menor do planejado, impactando o
movimento econémico da Copercampos e
também na rentabilidade do Produtor.

Em contrapartida, a Copercampos estd
realizando investimentos no setor de arma-
zenagem na ordem de R$ 46 milhoes, este
recurso aprovado pela diretoria para melho-
rias nas unidades ja existentes e construcéo
de novas unidades em Santa Catarina e Rio
Grande do Sul. Todas estas obras j& estGo
contratadas e algumas concluidas. Estes in-
vestimentos irdo aumentar a capacidade de
armazenagem em 1.450.000 sacos/60kg ou
seja 87.000.000/toneladas, melhorando o re-
cebimento, secagem e armazenamento dos
produtos recebidos, com o compromisso de
atender melhor nossos produtores.

Os investimentos no setor de recebimen-
to e armazenamento de gréos é bastante
grande, mas a Copercampos preocupada
em cada vez mais atender seus associados
nas proximas safras, estd adaptando suas
unidades dando maior fluxo, eficiéncia e
agilidade no recebimento da produgdo. Ou-
tro ponto importante para ser destacado é
que mesmo num periodo em que a economia
estd com dificuldade, a Copercampos tem
investido valores considerdaveis para atender
as demandas dos nossos associados, dando
tranquilidade e seguran¢a na hora da entre-
ga de sua produgao.

Queremos ainda desejar um Feliz e San-
to Natal a todas as familias dos associados,
funciondrios, clientes e parceiros da Coper-
campos, que estdo diretamente trabalhando
para fazer o melhor pelo Agronegécio. Boas
Festas e que 2018 possamos colher melhores
resultados na lavoura e no Cooperativismo.

foram superados
e crescemos
na venda de
fertilizantes

m ano de desafios a administra-
¢do da logistica de fertilizantes.
Assim podemos resumir 2017, pois
o produtor aguardou melhores
precos de soja e milho e optou por nao fazer
compras antecipadas na drea de insumos.

Tivemos problemas de espago neste
ano, porém, utilizamos a alternativa das
tocas para armazenagem e aproveitando
o posicionamento de logistica, disponi-
bilidade de mercado e fdbrica trouxemos
fertilizantes em margo, arriscando neste
processo, mas conseguimos crescer 9% na
venda de fertilizantes em 2017, mas com
um risco muito grande.

Foi um ano bem complicado, onde
muitas vezes precisamos utilizar de nossa
bola de cristal e por nossa sorte ela nao
nos traiu, conseguindo fazer um bom ano,
com rentabilidade e deixando o produtor
satisfeito ou contente em ter um produto
para realizar o plantio das lavouras. O
produtor, porém, foi atendido da melhor
forma possivel, com algumas excegoes,
em que os produtores precisaram adquirir
o que tinha de produto e ndo o que ele de-
sejava, mas isso é reflexo da falta de pro-
dutos nas industrias e de logistica, mas na
Copercampos procuramos atender a todos
os associados da melhor forma.

Tivemos neste ano problemas de qua-
lidade em fertilizantes, ndo sé nds, mas to-
dos que adquirem insumos, mas devido as
circunstancias, e dedicagdo da equipe que
atua em nosso setor, pudemos fazer o melhor.

Continuamos trabalhando muito, pois
estamos com problemas de defensivos que
ndo tém no mercado e que o produtor dese-
ja, mas estamos trabalhando para atender
a todos, como os paraquat em geral que
hé dificuldade para comprar, mas acredi-
to que nossa geréncia cumpriu o objetivo
do ano e estamos focados agora em re-
comendar o melhor produto para o lugar
certo, levando tecnologia, conhecimento
e informagao certa ao produtor rural para
que ele realize o melhor manejo na lavou-
ra e obtenha renda ao final da colheita. A
todos um Feliz Natal e que em 2018 tenha-
mos melhores condigées de se planejar e
ter uma excelente safra.

Copercampos,
movimenta
12,5 milhoes
de sacos de

ceredais em
2017

foi um ano de gran-
des oscilagbes no
mercado de gréo
no mundo, no Brasil

e na regido de atuagado da Copercampos o
recebimento de cereais e sementes foi ex-
celente, e nossos associados obtiveram as
melhores produtividades de soja e milho
da histéria.

Em contrapartida, os pregos ndo agra-
daram os produtores, mas mesmo assim
a comercializa¢ao fluiu de forma normal,
e o volume do estoque de passagem para
2018, ficard ao redor 27% de soja e 34,51%
de milho.

Fica para 2018 uma grande expectativa
para que o clima colabore e permita a co-
lheita de uma boa safra de ver&o (milho e
soja), para amenizar em parte as grandes
perdas ocorridas com a safra de inverno
(trigo, cevada e aveia) onde as perdas por
problemas climaticos atingiram 35%.

Assim agradecemos a todos nossos
associados, funciondrios, fornecedores,
clientes e demais parceiros pela coope-
racdo e colaborac@o em todos negécios
realizados pela drea de comercializagdo
de Graos. Obrigado e que DEUS lhes
abencoe para que tenhamos um excelen-
te 2018.



Rosnei Alberto Soder

Gerente Comercial

Precos de soja
reagiram e agora
é produzir bem

iferentemente das safras ante-

riores, que tivemos pregos muito

atrativos, principalmente em fun-

¢ao da alta do ddlar, fator deter-
minante para alta dos pregos, nesta ultima
safra especialmente, o mundo vem colhen-
do safras recordes, o que foi determinante
para precos menos atrativos durante o pe-
riodo de colheita da safra 2017.

Frustacao e decepcédo. Essa séo as pa-
lavras que resumem a safra de inverno. As
culturas de inverno passaram por um pe-
riodo muito longo de stress hidrico, o que
refletiu diretamente na produtividade das
mesmas, em algumas lavouras a quebra
foi superior a 50%, o prejuizo neste momen-
to estd sendo contabilizado pelos produto-
res que ficam na torcida por uma reagdo
dos precos para minimizar os prejuizos.

Visualizando um cendrio para a proé-
xima safra, disponibilizamos contratos
futuros para venda de soja. Hoje o volume
comercializado através de contratos futu-
ros gira em torno de 16%, a grande maio-
ria desse volume foi contratado a R$ 70,00/
saca. Entendemos que esse prego é atrati-
vo, porém como vivemos uma instabilida-
de politica e econémica muito grande, os
produtores ficam receosos em fixar prego.

Desejamos agora que as chuvas sejam
regulares e bem distribuidas, visto que o
produtor j& praticamente encerrou o plan-
tio e ficamos na torcida para que 2018
proporcione precos mais atraentes e que o
produtor possa ter renda adequada a ati-
vidade.

De maneira geral os precos dos cere-
ais reagiram, principalmente a soja, muito
em funcéo de previséo climdtica de pouca
chuva para as lavouras argentinas. Ou-
tro fator que pode movimentar o mercado
durante o ano de 2018 é o cendrio politico,
ainda é cedo para afirmar qualquer coisq,
visto que ndo temos nem certeza quais se-
rao os candidatos, mas é certo que em ano
de eleigdes presidenciais principalmente o
ddlar pode ficar muito mais flutuante.

A equipe Comercial da Copercampos
deseja aos sécios e produtores um Feliz
2018, que Deus permita que tenhamos mui-
ta saude e uma colheita farta.

Ilceu Luiz Machado (Coutinho)

Gerente Financeiro

Y

Cenadrio Economico
requer analise e
organizag¢dao

niciamos o ano de 2017 com muitas in-

certezas no mercado econdmico, vindo

de uma severa recess@o em 2016, o ano

que se iniciava ndo prometia grandes
projegées nem rdapida recuperagdo. O au-
mento nas taxas de juros, a inflagdo, o ce-
ndrio politico interno e externo, e o desem-
prego apontavam para mais um ano de
extrema instabilidade econémica. E esse
foi o cendrio que enfrentamos no primeiro
semestre, elevado indice de desemprego e
baixo consumo. Desta forma, duas novas re-
gras entram em vigor na vida do brasileiro,
organizagdo e redugdo de custos, tanto as
familias quanto as empresas, precisaram se
adequar, fazer orgamentos menores, organi-
zar custos, reduzir despesas, buscar condi-
¢oes para ndo sofrem tanto com as mudan-
cas econdmicas.

J& no segundo semestre pudemos obser-
var uma variagdo positiva com o crescimento
do PIB, diminui¢@o da taxa de desemprego,
o que significa que lentamente a economia
estd reagindo. Um fator que auxiliard mui-
to, é a redugdo da taxa Selic (juros meno-
res), que ird baratear o crédito e estimular a
produgéo e o consumo. Outro fator também
favordvel a economia é a diminuicéo de em-
presas em recuperacdo judicial, nos anos
anteriores algumas empresas recorreram a
esta medida, porém este ano o numero dimi-
nuiu, bom resultado, sinal que a economia
estd se organizando.

Na Copercampos também realizamos
alguns ajustes. Com a limitagdo do Banco
Central na liberagao dos créditos de custeio
agricola pelas cooperativas, iniciamos um
trabalho juntamente com os bancos, para
incentivarmos os produtores a buscarem re-
cursos financeiros com juros menores, atra-
vés de programas de apoio a agricultura. In-
ternamente comecamos a trabalhar com um
sistema de limite de crédito complementar,
que nos auxilia na redugao de custos, otimi-
zagdo do tempo e fornece maior seguranca
financeira a cooperativa.

Durante esse ano também buscamos
auxiliar os produtores, com recomendagao
para a realizagdo de programagoées, aten-
¢do aos pagamentos com juros, cdlculos
dos custos da lavoura, preco de venda do
produto, e andlise das margens de lucro.
Fazer a andlise destes fatores, é de extrema
importéncia para que o produtor esteja sem-
pre atento aos desafios econémicos. E para
2018 ainda nao temos grande projecéo de
mudancas na economia, mas seguimos na
expectativa de bons periodos que auxiliardo
para que o pais volte a crescer. Queremos
agradecer a todas as intuigées financeiras,
parceiros e associados da Copercampos
que estiveram conosco em mais esse ano de
trabalho, desejar a todos um Feliz Natal e
Préspero Ano Novo.

Comentdrios 19

Ademir Carlesso
Gerente Administrativo

Os excelentes
resultados
na valorizacdao
de pessoas

nvestir nas pessoas, possibilitar cresci-
mento pessoal e profissional é uma das
agoes que a Copercampos mais preza
em sua gestdo. Em 2017 através do setor
de treinamentos, diversos cursos e capacita-
¢oes foram oferecidos desenvolvendo as ha-
bilidades e trazendo mais conhecimento e in-
formacées aos profissionais, possibilitando
assim, melhorias nas atividades e prestag@o
de servico da cooperativa. Ainda pensando
no bem-estar de seus funciondrios, a coope-
rativa investiu em um novo plano de saude,
e através da CIPA e do setor de Seguranca
do Trabalho realizaram a semana SIPAT e
diversas campanhas de conscientizagdo.

Os projetos da Copercampos, voltados
a familia dos associados também merecem
destaque, tanto os jovens Empreendedores
da Copercampos quanto o Nucleo Femini-
no realizaram excelente trabalho e partici-
pacéo este ano. 2017 também foi o ano de
conquistas de prémios, pela sexta vez con-
secutiva a Copercampos conquistou o 1° lu-
gar entre as empresdas que mais valorizam
seus profissionais. Além do publico interno,
a Copercampos também preza pela respon-
sabilidade social, somente este ano mais de
duas mil pessoas foram beneficiadas com a
execucdo dos projetos sociais, iniciativa que
tem parceria do Sescoop/SC e é realizado
em diversos municipios da drea de atuagao
da cooperativa.

Este ano também finalizamos a conclu-
s@o da implantacéo de um “Site Backup”,
com isso a cooperativa conta com um su-
porte de seguranga das informacées, caso
a central apresente alguma falha de funcio-
namento. Para 2018 finalizaremos a implan-
tag@o do Copercarreira, o que auxiliard na
questao de organizagdo de cargos e fungées
dentro da cooperativa, também continua-
remos investindo em equipamentos para o
setor de TI, mantendo assim, nosso parque
tecnolégico atualizado. Desejamos a todos
um Feliz Natal, prospero ano novo, que 2018
venha cheio de saude, paz, alegriq, e safra
cheia, para distribuirmos os resultados no
final do ano.
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Engenheiro Agrénomo

Mofo Branco
(Sclerotinia sclerotirum) RW: |\ 5 Sl

tinia sclerotiorum, apresenta

soja, uma das principais culturas plantadas na safra de verao, L. alto potencial de prejuizo a
individualmente, representa grande importéncia econémica e cultura da soja, podendo oca-

sionar perdas em produtivida-

social no Brasil e a nivel mundial.
Tem seu potencial de rendimento afetado por diversos fatores, en- d d de 30% ch
tre os quais se destacam os danos e perdas causados pelas doengas! € na, Ofcen ae o, C egan'

O Mofo Branco, doenca causada pelo fungo Sclerotinia sclerotiorum, apre- do até 100% quando medidas
senta alto potencial de prejuizo a cultura da soja, podendo ocasionar perdas " de manejo néo sdo tomadas.”
em produtividade na ordem de 30%, chegando até 100% quando medidas de
manejo ndo sdo tomadas.

Esta doenca manifesta-se com maior severidade em dreas acima de 600
metros de altitude, sob condigées de alta umidade e temperaturas variando
entre 10°C e 21°C, encontrando ambientes favor&veis em praticamente todas
as regides de abrangéncia da Copercampos.

O fungo é capaz de infectar qualquer parte da planta, porém, a fase mais
vulnerdvel na cultura da soja compreende os estddios da floragao plena (R2)
estendendo-se ao inicio da formacéo das vagens (R3/R4).

Préticas de manejo devem ser através da adogdo de vérias medidas de
controle que visam a redugdo da taxa de progresso do inéculo, especialmente
em dreas com histérico da doenca.

Como parte desse manejo podemos destacar vdarias medidas de controle:

19) Aquisicdo e utilizag@o de sementes certificadas garantindo a auséncia
do fungo;

29) Tratamento de sementes com fungicida;

3% Cobertura uniforme do solo com palhada;

4%) Rotagdo e/ou sucessdo de culturas;

5% Controle genético/escolha de cultivares com arquitetura de plantas
mais eretas e mais precoces;

6%) Espacamento entre linhas, em dreas com histérico da doenga;

7%) Revolvimento de solo;

8%) Controle de plantas daninhas;

99) Limpeza de implementos e colheitadeiras;

109) Controle biolégico, como exemplo temos a utilizagdo do trichoderma;

119) Controle quimico.

Neste ultimo podemos utilizar a combinacéo de alguns produtos que po-
dem ser aliados no controle da Ferrugem Asidtica, como exemplo o Fluazinam,
em doses e periodos adequados, visando a otimizagdo de recursos!

Profissionais da Copercampos debatem
produccdao de sementes com parceiros
no Parana

Gerente de Sementes da Coper-

campos Marcos Fiori, o respon-

savel técnico pela producdo de

sementes da cooperativa, Enge-
nheiro Agrénomo Marcos Schlegel e a Enge-
nheira Agrénoma Larissa Bones, realizaram
de 06 a 08 de novembro, visitas a empresas
parceiras da cooperativa na produgdo de se-
mentes no estado do Parand.

As reunibes técnicas e comerciais busca-
ram alinhar a produgdo e comercializacéo de
sementes para a préxima safra de soja. Os
representantes da Copercampos visitaram as
detentoras de tecnologias em sementes Bras-
max e TMG. Na Brasmax, em Londring, os re-
presentantes da Copercampos participaram
do encontro técnico/comercial. Na TMG, os
profissionais visitaram a estac@o de pesquisa da empresa, onde conheceram trabalhos de pes-
quisa da empresa, além de identificar as tendéncias em biotecnologia, como a biotecnologia
HB4 em soja, que é tolerante ao estresse hidrico, e que pode ser lancada nas proximas safras.

Na viagem, os profissionais da cooperativa visitaram ainda parceiros e clientes de semen-
tes, como a Coamo, FortSul Agronegécio e ABL Negécios de Sementes.
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Trigo de duplo propésito — Produtores
satisfeitos com resultados

Elias e Paulo Walter investiram na cultura e ganhos em producéo leiteira com o pastejo do trigo, além

da producéo final do cereal chamaram a atengéo.

bl .
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experiéncia bem-sucedida nesta primeira safra, apresenta um

novo cendrio para a integragdo lavoura/pecudria na propriedade

de Paulo e Elias Walter. A utilizagdo do trigo de duplo propésito foi

satisfatéria e apresentou ganhos na atividade leiteira, como tam-
bém na produgao do cereal.

Com uma drea de aproximadamente 7 hectares nesta safra de 2017, os
produtores pretendem aumentar o plantio do trigo de duplo propésito no pré-
ximo ano, ultrapassando os 10 hectares, além de ter uma drea para produ-
¢c@o de sementes desta variedade de trigo.

Mesmo com um baixo investimento no plantio e manejo das dreas com
este trigo, a producé&o do cereal fechou em 25 sacos/ha, porém, o maior ga-
nho, segundo Paulo Walter, foi na produgao leiteira, com incremento de 15%
na produgéo didria das vacas.

. Paulo destaca que as dreas devem ser dividas em pequenos piquetes.
"E preciso manejar o pastejo na drea de trigo, mas ficamos muito contentes
com o resultado nesta primeira safra. Tivemos seis pastejos de toda a dreq,
e ao final da safra, colhemos até 1.500kg por hectare (25 sacos/60kg), entGo
vemos que é mais uma opgdo para o produtor, até porque o trigo é mais
resistente do que azevém e aveia”, informou o produtor.

O valor nutritivo do trigo e o interesse dos animais pela alimentagéo fo-
ram observados pelos produtores durante este inverno. “A drea tinha umas
manchas com aveia e azevém e as vacas apenas comiam o trigo. Ficamos
contentes com o resultado e vamos investir mais no trigo de duplo propdsito,
substituindo dreas ocupadas pelas outras culturas”, comentou ainda Paulo.

De acordo com o Engenheiro Agrénomo Fabricio Jardim Hennigen, o tri-
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go de duplo propésito é uma boa opgao para integracdo lavoura-pecudria
durante o inverno, podendo ser utilizado como forragem, e o grdo obtido
na colheita é comercializado. “Temos visto um aumento na demanda em
sementes deste tipo de trigo e é mais uma opg¢éao disponivel, principalmente
para produtores que integram lavoura/pecudria. “Este tipo de trigo tem o ci-
clo mais longo e podem ser semeados mais cedo, bem manejado consegue
cobertura do solo durante todo o inverno. Como acompanhamos na proprie-
dade do Elias e Paulo Walter, é preciso fazer um pastejo rotativo, sob forma
de piquetes, pois é preciso manter a capacidade de rebrote das plantas.
Os produtores realizaram apenas uma aplicac@o de nitrogénio e apenas
um tratamento no momento que pararam com o pastejo para producdo de
grdaos, e o resultado foi satisfatério”, comentou Fabricio.

Fabricio lembra que a producéo ficou dentro das expectativas, ja que
o clima né&o colaborou para a produgéo de culturas de inverno. “Se formos
analisar a produgdo do trigo, que deve ter queda de até 50% em relacéo a
safra passada, a produgéo do trigo duplo propésito foi muito boa. Temos
dados de que a producdo neste sistema de integragao de que é possivel pro-
duzir de 20 a 40 sacos/ha, com esse tipo de trigo, entdo, esta primeira safra
atendeu as expectativas do produtor”, lembrou o Engenheiro Agrénomo.

Para a préxima safra, a Copercampos pretende disponibilizar aos produ-
tores, sementes de trigo duplo propésito, atendendo aqueles que realizam a
integragdo lavoura/pecudria e que buscam fortalecer a producéo leiteira. “O
trigo duplo propésito € uma opgéo, ao lado da aveia e azevém. O trigo é mais
resistente ao frio, e excesso de chuvas, por exemplo, entdo, é uma alternativa
vidvel e que tem despertado interesse dos agricultores”, finalizou Fabricio.
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18 Variedades (... CoPERCAMPOS

10 DICAS PBARA VIVER COM ENTUSIASMO 1. Afaste-se de pessoas e fatos negativos; Certamente

i i ] . ] 2. Valorize suas ideias e intuigdo. Acredite em vocé!; essas palavras
E possivel que dlcn_nte de tantas turbuléncias pelas quais tf)dos 3. Né&o reclame. Nao fale mal dos outros: poderdo ser de
passam, vocé esteja necessitando de uma mudanca de atitude 4. Cultive 0 bom humor, o sorriso, a alegria; grande ajuda
que gjude a recuperar a sua autocontianca e possa continuar 5. Ouga agressivamente. Dé atencao as pessoas; para vocé.
batalhando p'elos seus interesses. Pens_ando nisto, Luiz Marins 6. Estenda a m&o aos outros. Coopere. Participe;
elaborou 10 dicas para viver com entusiasmo: 7. Comprometa-se. Faca mais do que esperam de vocé;  Escrito por:

8. Faca tudo com atengdo aos detalhes; Luiz Marins

9. Cuide-se. Vista-se bem. Goste de sua imagem;
10. Nao chore. Decida-se a mudar a realidade. Aja!

-

— PERABENS EM SEU DIA...

15/12  Dirceu Kemer de Souza Brunépolis 04/01 Hermann Hartmann Campos Novos
15/12  Célio da Silva Santos Barracao/RS 04/01 Fernando Luiz Vian Fraiburgo

15/12  Deivid Branco Campo Belo do Sul 05/01  Nelly Ko Freita Curitibanos
15/12 Edemilson Tenfen Aurora 05/01 Lauri Jose Goncalves Campo Belo do Sul
16/12  Alfredo Bilck Campos Novos 05/01  Valdir Dogenski Vargem

16/12  Albino Bernardi Campos Novos 05/01  Nelci Francisco de Souza Otacilio Costa
17/12  Osmar Henrique Bar: Machadinho/RS 06/01  Joanir Anténio Zanela Brunépolis
17/12 _ Joanete de Fatima Tesser Campos Novos 06/01 Airton Rezzadori Monte Carlo
17/12  Evandro Sperandio Tangara 06/01 Marcio André Gasparet Campos Novos
18/12  Joao Batista Ramos de Almeida Campos Novos 08/01 José Ferreira Gomes Sobrinho Brunépolis
18/12 Mdrcio Passos Moraes Campo Belo do Sul 08/01 Rosane Soares Borges Zenaro Lacerdépolis
18/12  Volnei Carafa Erval Velho 08/01 Itamar Roque Guarda Cerro Negro
19/12 Ademir Bernardi Campos Novos 08/01 Marcio José Ribeiro Fraiburgo

19/12  Vitorino Tormen Brunépolis 09/01 Leonir Cesca Salto Veloso
23/12 David Mocelin Abdon Batista 09/01 Itacir Donizete Ribeiro Celso Ramos
24/12  Carlos Ricardo Mocelin Campo Belo do Sul 09/01 Ademar Bressan Filho Erval Velho
25/12 Domingos Trevisol Campos Novos 10/01  Pedro Salvador da Rocha Capinzal

25/12  Darci Nicolau Berwig Campos Novos 10/01 _ Antdnio Klein Campos Novos
25/12  Natal Alberti Tangara 10/01  Sady Dutra Campos Novos
25/12  Aracelis Maria Borges Campo Belo do Sul 10/01  Ari Spanholi Santo Expedito do Sul/RS
25/12  Ivo Justino Bettoni Erval Velho 10/01  Carlos Possera Ibiam

25/12  Gilson Tomazi Monte Carlo 10/01 _ Aldizir Carlos Tessaro Campo Belo do Sul
26/12 Expedito Crippa Ouro 10/01 _ Arivane Spanholi Sao José do Ouro/RS
26/12 Eduardo Bordin Erval Velho 11/01  Valdomiro Junior Scapini Campos Novos
27/12 Leonardo Gongalves Campos Novos 11/01  Alexandre Cristiano Markus Capinzal

28/12  Vicente Gerénimo Bortoli Abdon Batista 12/01 Romualdo Pedro Scalabrin Barracao/RS
28/12  Celso Gheller Junior Campos Novos 12/01 _ Iara de Farias Curitibanos
29/12  Anildo Possera Tangard 12/01 _ Celso Andolfatto Erval Velho
29/12 _ Jorge Luiz Ferreira Curitibanos 12/01  Amarildo Maia da Silva Anita Garibaldi
30/12  Angelin Rosseti Capinzal 12/01  Nelson Anténio Kern Brunépolis
30/12 Mario Haag Frei Rogerio 13/01 _ Oldrio Chiamolera Campos Novos
30/12  Darli Luiz Belotto Capinzal 14/01 _ Rita de Cdssia lacobucci Sé&o Paulo

30/12  Luis Anténio Zanatta Campos Novos 14/01  Celso Gheller Campos Novos
30/12 Emerson Bernardi Cacique Doble/RS 14/01  Adriano Dalavechia Campos Novos
31/12  Vergilio Sdlvio Borges Campo Belo do Sul 14/01  Cleviston Luiz Dorini Capinzal

31/12  Nédio Calegari Campos Novos 15/01 SebastiGo Nunes dos Santos Brunépolis
01/01  Loreni Lourdes Piroli Campos Novos 15/01  Luiz Odilon Teixeira Campos Novos
01/01  Jandir Rodrigues Pontdo/RS 15/01  Joao Neto Reginato Erval Velho
01/01  Alseu Cole Campos Novos 17/01  Luiz Roberto Tagliari Curitibanos
02/01 Itamar Salméria Campos Novos 17/01 Fernando Parizoto Capinzal

02/01 José Thieres Alves Ribeiro Brunépolis 18/01  Rosalino Burnagui Curitibanos
02/01 Renato Jamir Pauletti Monte Carlo 18/01  Nédio Franceschi Zortéa

02/01 Enésio Guesser Abdon Batista 18/01  Jair Anténio Zortea Cagador

03/01  Altair Luis Rigo Campos Novos 18/01  Adair Pelozatto Curitibanos
04/01 Moyses Antunes Maciel Campos Novos 19/01  Jair Noriler Campos Novos
04/01 Aparicio Alves Ferreira Brunépolis 19/01  Augustinho Wilpert Campos Novos
04/01 Claudimiro José Paganini Campos Novos 19/01  Aldessir José Pinto Erval Velho
04/01 Marcos Roberto R. Biston Curitibanos 19/01 Manoela Retore Campos Novos




Por

Por Rafael Lazari
Técnico Agricola,

Supervisor da Granja
de Santa Cecilia

Granja Santa Cecilia, construida no municipio de Santa Cecilia

no Planalto Serrano de Santa Cataring, iniciou suas atividades

na data de 22 de julho de 2017 com a chegada de 276 {émeas

importadas dos Estados Unidos, trazidas pela Agroceres PIC,
empresa parceira da Copercampos.

O objetivo da vinda de leitoas importadas é aumentar o indice genético do
plantel, sabendo que a granja ird produzir machos e {émeas para a empresa
parceira, o alto indice genético e a granja sendo livre ird agregar mais valor ao
material genético produzido na multiplicadora.

Desde o final de julho, a cada 30 dias a granja recebe um lote de mais
ou menos 350 leitoas com idades diferentes, para assim facilitar o manejo de
treinamento e adaptagdo das leitoas no sistema ESF (Sistema onde as fémeas
ficam soltas nas baias e se alimentam em estagées de alimentagdo importadas
da Holanda). Estas leitoas vém da Granja Brasil, Granja da Agroceres PIC, lo-
calizada em Presidente Olegdrio estado de Minas Gerais sendo estd também
uma Granja livre e com fémeas de alto padréo genético.

A Granja Santa Cecilia é composta por duas estagées de pré- treinamen-
to, duas estagoes de treinamento e mais quinze estacdes de alimentagdo com
capacidade de alimentar 60 {fémeas em cada estagao diariamente, e estdo dis-
tribuidas em trés baias, cada baia possui cinco estagéo de alimentagdo que
comporta 300 fémeas que ficam soltas e se alimentam a hora que desejarem,
isso porque cada fémea possui um chip colocado na orelha que possui o nime-
ro de identificacéo do animal e é tnico para cada leitoa.

Desta forma, cada vez que o animal passar na estacéo de alimentagao que
ler o chip a estagdo ird fornecer a quantidade de ragao desejada para cada fé-
mea. Isso significa que em cada fase de gestacdio que a fémeas estiver ela pode-
& receber uma quantidade de ragdo diferenciada. A quantidade de ragéo que
a estagdo pode fornecer pode ser individualmente, por linhagem genética ou
por Score corporal, mesmo animais de linha diferente estando na mesma baia.

A Granja Santa Cecilia trabalha com duas linhagens genéticas, a AG- 1125
para a produgdo de machos, fémeas tranquilas, com excelente ganho de peso
e muito décil. A AG- 1010 fémea bisavd que ird produzir {fémeas puras, sGo bem
agitadas, se assustam facilmente e por isso necessitam de manejo mais calmo
e tranquilo. Como a Granja Santa Cecilia é uma Granja de Bem-estar Animal,
projetada para facilitar o manejo do dia a dia e também conta com um ambien-
te 100% climatizado, acaba sendo ideal para as duas linhas genéticas.
Acreditamos que a fase mais importante para o sucesso da Granja estd
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Treinamento de Leitoas
no sistema ESF

sendo realizado neste momento que é o treinamento de todas as leitoas que
j@ chegaram na Granja. O primeiro passo todas as leitoas passam pelo pré-
-treinamento, onde permanecem por 3 a 4 dias. A estagdo de pré-treinamento
é composta por duas baias interligadas pela estacé@o onde as leitoas precisam
passar para um lado para se alimentar em um comedouro convencional e de-
pois elas precisam voltar para o outro lado para tomar dgua. Esta estacéo de
pré- treinamento possui portdes de acesso de um lado e de outro iguais as de
estagao de alimentacgdo e servem para que as leitoas aprendam a abri-los e per-
cam o medo de passar por eles. Na segunda fase que é o treinamento, as leitoas
ficam de duas a trés semanas, nesta fase, j&@ passaram pelo pré-treinamento e
agora elas so6 precisam passar pelos portées de acesso da estagdo e se alimen-
tarem. Funciondrios ficam acompanhando este processo que é bem répido, nor-
malmente em menos de uma semana as leitoas j& estdo passando pela estacéo
de alimentacdo sozinhas. As leitoas ficam na estagdo de duas a trés semanas
para que todas realmente estejam 100% treinadas, para que apds passarem
pelo flushinge e serem inseminadas, ao voltar para a estag@o néo necessitem
de mais acompanhamento, elas se alimentem quando quiserem nas estacoes
de alimentagdo facilitando o manejo dos funciondrios.

Hoje a Granja ja conta com 1500 leitoas treinadas sendo
destas somente duas leitoas ndo aprenderam a se ali- "
mentar na estagdo de alimentacdo. E no total 1021
fémeas j& inseminadas sendo que destas, 530
fémeas inseminadas se alimentam nas esta-
¢oes de alimentacdo diariamente.

E importante salientar que nota-se um
excelente resultado dos treinamentos de £
leitoas quando as fémeas apds 42 dias A
inseminadas voltam para a baia e logo y
vao ao encontro das estagoes de ali-
mentagdo. Isso se deve ao trabalho
e cuidado muito eficiente de toda a
equipe da Granja Santa Cecilia que
vem demonstrando que com unido
e comprometimento de todos muitos
mitos e medos que se tem com rela-
¢Go a gestagdo de fémeas em baias
coletivas podem ser superadas.
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Projeto de lei que altera Lei de
Protecdao de Cultivares em debate

Gerente de Sementes da Copercampos, Marcos Fiori participa de debate sobre alteracoes ao projeto de Lei.

Projeto de Lei de Protec@o de Cultivares estd em debate na Comis-

s@o Especial da Camara dos Deputados, em Brasilia. Durante os

dias 05 e 06 de novembro, deputados e representantes de produ-

tores rurais, entre eles, o Gerente de Sementes da Copercampos,
Marcos Juvenal Fiori participaram de audiéncias para apresentagdo de su-
gestdes ao texto.

O impasse na votagdo do terceiro relatério sobre o tema persiste. Ja sGo
mais de trés anos e 27 audiéncias publicas realizadas no projeto que altera a
Lei de Protec@o de Cultivares (Lei 9.456/97). O tema ainda néo é consenso nem
entre os parlamentares nem entre as entidades do setor agricola.

Entidades como a Confederaga@o Nacional da Agricultura e Pecudria do
Brasil (CNA), Organizacéo das Cooperativas Brasileiras (OCB), Associagao
Brasileira de Sementes e Mudas (Abrasem), Associacdo Brasileira de Obten-
tores Vegetais (Braspov) s@o contra a criag@o dos Grupo Gestor de Cultivares
(GGC's), dividindo os produtos agricolas em dreas. Sdo estes grupos que vao
determinar a politica de pagamento dos royalties pelo uso de cultivares.

Para os parlamentares ligados ao setor agricola, a grande preocupagao
é que o pagamento dos royalties ndo onere as cooperativas. Uma sugestdo é
que os recursos para a continuidade das pesquisas ja estejam embutidos no
prego da semente, como explica o deputado Valdir Colatto, do PMDB de Santa
Catarina. "Se vocé tiver um cultivar que é bom para o agricultor, que é interes-
sante para ele, ele vai no mercado, ele vai comprar e vai pagar um prego até
mais alto. Que parte desse valor vd para o obtentor”, ressaltou Colatto.

De acordo com Marcos Fiori, é preciso encontrar ferramentas que atendam
as empresas desenvolvedoras de tecnologia e também o produtor rural. Se-

gundo ele, a pesquisa é fundamental para a evolucéo em produtividade nas
lavouras. “Nés somos favordveis ao desenvolvimento da pesquisa no pais e
temos excelentes resultados em produtividade nas lavouras. Debatemos com
liderancas nesta audiéncia, e com o relator do projeto, deputado Nilson Leitéo,
juntamente com o presidente da comisséo especial, deputado Evandro Roman
(PSD-PR), que ndo existe hoje um modelo de cobranga de sementes salvas ou
um regulamento que defina o Grupo Gestores de Cultivares nao atende as co-
operativas e é preciso postergar essa votagdo e que sejam definidos critérios
técnicos para evolugdo do debate. Nao somos contra a lei, mas sim contra a
criac@o do Grupo Gestor de Cultivares (GGC), e também a extenséo do direito
de propriedade do produto final da colheita, ou seja, recolhimento, cobrangas
e fiscalizac@o de royalties de cultivares na moega”, explicou Fiori.
A votagdo do relatério ainda néo tem data marcada para acontecer.

Carrapichdao - Vilao da
produtividade e da comercializa¢ao

controle inadequado de plantas daninhas reduz o rendimento
da cultura da soja. Porém, com o Carrapichdo (Xanthium stru-
marium), também conhecido por carrapicho grande, carrapicho
bravo, os prejuizos podem ser ainda maiores.

A espécie de planta daninha que infesta lavouras de soja, milho, feijao
e pastagens, por exemplo, é extremamente perigosa por possuir substén-
cias toxicas em seus cotilédones e tem sido motivo de devolugdo de cargas
de soja, prejudicando a comercializacéo e a exportacéo de soja.

Segundo o Gerente Comercial da Copercampos, Engenheiro Agréno-
mo Rosnei Alberto Soder, empresas tem relatado a presenga de sementes
da planta daninha em cargas de soja e realizado a devolucéao do produto.

De acordo com o Engenheiro Agrénomo da Copercampos Fabricio Jar-
dim Hennigen, o Carrapiché&o é considerado uma planta infestante nociva
em dreas de produgdo agricola e agropecudria.

a comercializacao e exportacao da soja grao,
levando a rejei¢ao da carga (Instrucao

Normativa do MAPA N° 11 de 2007)
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: Procure o Departamento Técnico para orientagoes.
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O Carrapicha@o é uma espécie considerada téxica conforme a instrugao
normativa do Ministério da Agricultura, Pecudria e Abastecimento. “De
acordo com Art. 7° da IN N° 11, o lote de soja que apresentar, por quilogra-
ma de amostra, duas ou mais bagas de mamona ou outras sementes de
espécies téxicas em seu estado natural deverd obrigatoriamente passar
pelo processo de beneficiamento antes de proceder a sua classificagao.
Por esse motivo, os produtores devem estar atentos a ocorréncia da invaso-
ra”, comentou Fabricio.

Realizar o manejo da planta daninha é essencial e o produtor que iden-
tificar a presenca do Carrapich@o em sua lavoura deve entrar em contato
com a equipe técnica da Copercampos mais préxima. “Temos repassado
orientacées aos produtores e os herbicidas para controle desta planta da-
ninha que pode diminuir a produtividade da lavoura e principalmente im-
possibilitar a comercializagao de soja”, comentou ainda Fabricio Hennigen.
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Para toda linha de Pneus

PARA A SUA COMODIDADE E SATISFA(:AO COMPRE NAS LOJAS COPERCAMPOS:
Campos Novos - 49 3541-6045 Curitibanos - 49 3241-1211

Otacilio Costa - 49 9124-3848 Monte Carlo - 49 3541-6722 (R-61)
Anita Garibaldi - 49 3543-0225 Fraiburgo - 49 3246-0917 Ponte Serrada - 49 3435-0661 Zortéa - 49 3541-6722 (R-62)
Campo Belo do Sul - 49 3249-1201 Brundpolis - 49 3556-0049 Ituporanga - 47 3533-5920 Barracao/RS - 54 3356-1580
Lagoa Vermelha/RS - 54 3358-4388 Sananduva/RS - 54 3343-3412 Cacador - 49 3567-6775



Luiz Bortoli
Campo Belo

do Sul/SC

Integrando atividades de pecudria leiteira e
de corte as lavouras de soja, milho e feijao, o
associado Luiz Bortoli conquista excelentes re-
sultados com apoio da familia. A transformacéo
de sua vida, com a necessidade de mudanga de
cidade devido a construcdo de uma usina hidre-
létrica desatfiou o produtor a construir novas his-
térias e o resultado obtido em sete anos, motiva
o associado a prosperar na agropecudria.




A construcéo de uma usina hidrelétrica transformou a vida da familia
do produtor rural Luiz Bortoli. Morador de Abdon Batista por 55 anos, o
associado da Copercampos teve parte de suas terras atingida pelo lago
da barragem e apds conhecer a regido de Campo Belo do Sul, a familia
decidiu pela mudang¢a completa de vida.

Produtor de graos e de leite em sua antiga propriedade, seu Luiz man-
teve suas origens e hoje desenvolve as atividades de pecudria leiteira, sob
responsabilidade de sua esposa Juraci, pecudria de corte, com comerciali-
zacdao de terneiros, e produgéo de gréos (soja, milho e feijéo).

Pai de trés filhos (Alexandre, Jaison e Janaina), seu Luiz tem quatro netos
(Carlos Eduardo, Fabiana, Henrique e Amanda), filhos das noras Ana e Dirlei.

Areas distintas e a construcéo de uma nova vida

"A drea de Abdon Batista era na costa do rio e quando viemos conhecer
a regido de Campo Belo do Sul, n@o acreditdvamos que alguém queria
vender, sé em sonho mesmo. Viemos em més de novembro, e decidimos
pela mudanga. Aonde eu olhei primeiro ndo comprei, mas comprei quatro
lotes préximos”, explicou seu Luiz.

Trabalhando com apoio dos filhos, seu Luiz Bortoli atua hoje em uma
drea de mais de 400 hectares, onde cultiva soja, milho e feijao. “"Fazem sete
anos que estamos aqui, comegamos com uma drea pequena de 20 hecta-
res, fomos melhorando, aumento a drea, sempre com a ajuda de toda fami-
lia e hoje estamos em uma drea de 400 hectares. Aqui toda a familia ajuda
e é isso que faz nosso sucesso. Construimos tudo com uniéo, investimos em
maquindrio, na lavoura, porque séo os filhos, esposa, netos e noras que
nos fazem acreditar na agropecudria”, ressaltou seu Luiz.

Pecudria leiteira a cargo da esposa. Gado de corte dd rentabilidade
A atividade leiteira é de responsabilidade da esposa de seu Luiz, a
dona Juraci. Mesmo com dificuldades devido ao prego do leite e de pas-
tagens neste ano, a atividade auxilia na renda da propriedade. “Mesmo
com poucas vacas hd muito servico, porque tem a rotina, mas gostamos da
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atividade e n@o queremos parar”, comentou dona Juraci.

J& o gado de corte possibilita bons retornos ao associado. Seu Luiz con-
ta que o investimento genético estd sendo grande, mas a producdo de ter-
neiros para venda é um bom negécio. “Temos uma boa producéo de ternei-
ros e terneiras e temos as matrizes hoje j& com os bezerros ao pé. O gado
de corte é uma maquina de fazer dinheiro, desde que vocé tenha espago e
invista em genética. Hoje trabalhamos com Red Angus e Red-Polled e nes-
te ultimo ano, conseguimos ter uma boa renda com a atividade”, informou.

O produtor precisa fazer seu trabalho

O associado destaca que nas atividades, o produtor precisa realizar o
investimento correto, manejar as lavouras e contar com a ajuda do clima
para produzir bem. Sendo assim, hd ao menos, a expectativa de bons re-
sultados na hora de comercializar os produtos. “Na lavoura e com o gado
também, precisamos fazer nossa parte. O prego néo temos como controlar,
mas fazendo o manejo correto, investindo em adubagéao, e com ajuda do
clima, conseguimos produzir bem. Nestas ultimas safras, tivemos grandes
produtividades e nosso objetivo é manter esse resultado”, informou.

"Como temos duas atividades, pecudria e lavoura, precisamos mane-
jar de forma correta. Sao atividades que se complementam e o produtor
precisa saber que na lavoura é preciso deixar cobertura. Nas atividades,
ou fazemos bem feito, ou deixamos de plantar”, ressalta seu Luiz Bortoli.

Associado fidelizado, seu Luiz é multiplicador de sementes da Coper-
campos.

Familia unida no trabalho

"Se nao fosse a familia sempre ao meu lado, eu néo estaria mais nessa
labuta. Hoje temos um investimento alto em maquindrio e sGo meus filhos
que ajudam a conduzir as lavouras. S&o eles que estdo diariamente comi-
go no campo, assim como tenho a esposa, noras e até os netos dando o
suporte para trabalharmos. A uniGo da minha familia é que faz eu estar na
agricultura”, finalizou seu Luiz Bortoli.

Ana, Henrique, Fabiana, associado Luiz Bortoli, dona Juraci e Carlos Eduardo.
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COMENTARIO:

Lucio Marsal Rosa de Almeida
Gerente Agroindustria

Mercado estavel
e Copercampos
investindo em
genética na
suinocultura

m 2017 o mercado de suinos manteve-se

estavel, ja vinhamos desde 2016 com as

exportacdes em alta, o que permaneceu

até novembro de 2017. Em novembro a
Russia trancou as importagées de carnes do
Brasil, devido acharem ractopamina em carnes
oriundas de alguns frigorificos brasileiros. Mas
de modo geral, foi um ano de resultados posi-
tivos para suinocultura, com um custo de pro-
dugdo baixo e precos de venda acessiveis. Na
Copercampos tivemos uma producéo de 341.821
animais para Abate e 31.190 animais para re-
produgao.

Um dos principais investimentos da Agroin-
dustria no ano, foi o término nas obras da Gran-
ja de Santa Cecilia, moderna unidade que terd
2.000 matrizes e atenderd a empresa Agroceres
PIC, na produga@o de machos e fémeas com o
mais alto padrao genético.

Para 2018, comegaremos os investimentos na
industria de Rag@o com a aquisi¢@o de duas pe-
letizadoras, com isso produziremos ragao peleti-
zada para nossa terminagdo e algumas ragdes
de reproducdo. Com esse investimento vamos
melhorar significativamente a qualidade de
nossas ragoes, aumentar os resultados e baixar
o nosso custo de produgdo de nossos animais
no campo. Hoje contamos com aproximadamen-
te 100.000 suinos em terminag¢ao e mais 80.000
em granja.

O setor de Agroindustria agradece a Direto-
ria da Copercampos pela confianca depositada
no setor. E deseja um feliz Natal a toda familia
Copercampos.

Terminadores recebem
orientacoes sobre

procedimentos e melhorias
nas propriedades

Copercampos, por meio da Geréncia Agroindustrial, realizou nos dias 09
e 10 de novembro, reunides com associados que atuam na terminagéo de
suinos do Programa Suicampos, desenvolvido pela cooperativa para esti-
mular o cumprimento de metas na terminacdo de suinos.

Durante os encontros realizados na Associagdo Atlética Copercampos — AACC e no
Sala@o da Barra do Ledo, interior do municipio, o coordenador de suinocultura, Médico Ve-
terindrio Marciano Martello, repassou orientagées aos integrados, sobre mudancas neces-
sdrias no processo de terminagdo de suinos. Para melhoria da sanidade e desempenho
dos suinos a equipe técnica da Copercampos optou em produzir algumas fases de ragoes
medicadas e para que ndo ocorram misturas de ragdes nos silos, serd necessdria a insta-
lag@o de mais um silo por pocilga, ou seja, dois por pocilga.

Assim, os terminadores far@o melhorias em suas propriedades, com investimento na
colocagdo de mais um silo por pocilga para néo ocorrer misturas de ragées. Além disso,
os produtores receberam informagées de como estdo os resultados de producéo de suinos,
como média de conversao alimentar da cooperativa, mortalidade, consumo de racéo, dias
alojados, uniformidade de leitdes em alojamento e granulometria de racées.

A competitividade na producéo de suinos e os ajustes na fase de producdo e engorda
dos animais foi mencionada pelo Gerente Agroindustrial Lacio Marsal Rosa de Almeida.
"Produzimos animais para exportagdo e estamos trabalhando para atender o mercado
com animais no peso desejado pelos clientes”, comentou.

Toda granja conta com uma tabela de consumo de racées a ser seguida com a quan-
tidade de rag@o por fase a ser consumida por suino. Marciano Martello ressalta que o
produtor necessita acompanhar os processos para ter um melhor resultado ao final do
periodo de terminagdo.

Chilenos visitam
Copercampos

Grupo vindo da cidade de Codegua faz intercdmbio sociocultural
em Campos Novos. Grupo percorreu as instalacées na matriz da
Copercampos e conheceu culturas de gré&os produzidas na regido.

Copercampos recepcionou no dia 1° de dezembro, por meio do Diretor Vice-
-presidente Cldudio Hartmann e o Gerente Financeiro Ilceu Luiz Machado
(Coutinho), um grupo de chilenos que visitou Campos Novos para um inter-
cmbio cultural a diversas cidades catarinenses.

Vindos da cidade de Codegua do Chile, o grupo é composto por 15 pessoas e bus-
cou conhecer as potencialidades turisticas e agricolas da regido de Campos Novos. Na
Copercampos, o grupo esteve conhecendo a histéria da cooperativa, trabalho social re-
alizado e o que se produz na regido. Durante a visita, Cldudio Hartmann e Coutinho,
tiraram davidas dos visitantes quanto ao trabalho na cooperativa.

O grupo percorreu a matriz da cooperativa, visualizou trabalho nos armazéns e tam-
bém identificaram os diferenciais de produgédo de milho e soja. O intercadmbio sociocul-
tural entre chilenos e catarinenses é promovido hd muitos anos e conta com auxilio de
diversos camponovenses que recepcionam e hospedam os visitantes.

Além da visita a Campos Novos, os chilenos visitaram ainda os municipios de Irani e
Treze Tilias, para posterior retorno ao Chile.
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As pragas que acabam com sua lavoura

Lagarta Helicoverpa Armigera, é identificada em lavouras de soja da regido. Press@o de percevejo e
bicudo é grande. Produtor deve estar atento e realizar manejo preventivo.

safra de verao 2017/18 deve ser de combate as pragas. As previ- ciclo da cultura, afetando o grao do produto, porém, se ela j& estd presente

sées climdticas reforcam esta afirmacéo e a equipe técnica da no inicio de ciclo, e ndo manejada, a praga pode acabar com sua lavoura.
Copercampos tem apresentado mensalmente no Jornal, infor- Com o hdbito de se esconder nos periodos mais quentes do dia e sair

magoes relevantes quanto aos cuidados necessdrios para evitar para se alimentar nos periodos mais frescos, ao amanhecer ou entardecer,

grandes prejuizos nas lavouras. o percevejo fica mais exposto ao controle quimico nesses periodos. “Os
Pragas como as lagartas (Falsa-medideira, Lagarta-da-soja, - percevejos podem atacar ramos e hastes, porém, o maior prejui-
Spodoptera e a Helicoverpa Armigera), além de percevejos e zo ocorre quando atacam vagens em formacédo, ocasionando
bicudos, sdo sinénimos de dor de cabeca para os sojicul- md formacgao de grdos, os chamados “grdos chochos”, ou
tores da regido. De acordo com o Engenheiro Agrénomo F - ainda a sua auséncia. O combate desta praga é essen-
Marcelo Luiz Capelari, neste inicio de desenvolvimen- ‘ cial em lavouras sementeiras de soja, pois o grao pode
to da cultura da soja, algumas pragas jé& foram iden- ter sua qualidade fisiolégica muito afetada. A fase de

tificadas em grande quantidade, ou seja, a pressao maior dano é em final de desenvolvimento da cultu-
até a colheita serd grande. { ra, mas é preciso fazer levantamentos populacionais

“A Helicoverpa Armigera foi identificada em nas lavouras, para realizar um controle eficiente”,
algumas lavouras de nossa regido, j& neste inicio 1 explica Capelari.

de ciclo, e os danos desta praga sé@o considerdveis,
pois é uma lagarta que se alimenta de diferentes
plantas hospedeiras e como j& estamos identificando
neste momento, o sinal de alerta j& foi emitido, pois o
inseto ataca geralmente as plantas em fase de periodo
reprodutivo, quando hé alimento mais nutritivo, mas ten-
do ataques agora, é preciso realizar o manejo adequado”,

O controle quimico do percevejo é uma das prin-
cipais estratégias para evitar ou reduzir os danos da
praga. Quando identificada a presenca de até dois
(2) percevejos por pano de batida, é necessdrio entrar
em contato com seu técnico. “O percevejo é um inimigo
dificil de visualizar e a atencdo com a praga precisa ser
redobrada. A press@o com a praga ja é grande, entdo, es-

informa Capelari. - tamos monitorando as lavouras e fazendo as recomendagées
Identificada em outras safras, o maior ataque da Helicoverpa aos sojicultores”, esclarece Marcelo.

Armigera ocorre geralmente quando hé veranico. Com caracteristicas es-

peciais, as lagartas possuem cabega marrom ou laranja, sem manchas e Bicudo presente

com pintas pretas lisas, ou seja, com microespinhos aparentes sé na base, O "tamandud-da-soja” ou “bicudo-da-soja” (Sternechus subsignatus),

o que as diferencia de outros tipos de lagarta que atacam as lavouras. estd presente nas lavouras e pode causar grandes prejuizos a cultura
Nesta fase inicial de desenvolvimento das plantas, a Heli- da soja. Os danos causados pela praga s@o muitos. Em fase adul-

coverpa Armigera causa desfolha e pode ser percebida em ta, o inseto raspa o caule da planta e para se alimentar desfia
lavouras que apresentem “folhas comidas”. No inicio do .fA P os tecidos no local do ataque. A fémeaq, para realizar a pos-
desenvolvimento da cultura, elas se alimentam da parte F &k 4" turq, faz um anelamento, cortando todo o cértex (casca)
apical da planta. “A Helicoverpa Armigera se alimenta - da haste principal. “Desde o inicio de desenvolvimento
de folhas e caules, mas tem preferéncia por érgaos re- da cultura, as atencées devem ser voltadas a praga,
produtivos como brotos, inflorescéncias, frutos e va- pois o dano causado pelo bicudo atinge o broto apical
gens. As lagartas tém preferéncia por se alimenta- da soja e as plantas morrem, podendo haver perdas
rem dos ramos e folhas mais novos, principalmente considerdveis na lavoura. O dano da praga é menor
se forem lagartas que permaneceram desde a safra quando o ataque acontece mais tarde ou as larvas
anterior”, relata Marcelo Capelari. se desenvolvem na haste principal, formando galhas.
Segundo Capelari, a queda de produgéo da la- Nesse local, entretanto, a planta pode quebrar pela
voura varia de acordo com o periodo de desenvol- acéao do vento e das chuvas”, explica.
vimento da planta infectada. “No periodo vegetativo, Para controle da praga, a Copercampos tem reco-
as perdas sdo visiveis quando estas consomem mais mendado o uso de produtos de maior residual no Tra-
de 30% de desfolha e no reprodutivo a lagarta ataca as tamento de Sementes Industrial — TSI, para proteger as
vagens, o que causa md formagao de graos”. plantas no inicio de desenvolvimento da cultura, porém,
Monitorar a lavoura e fazer rotagdo de culturas é essen- aqueles produtores que ndo utilizaram, devem monitorar a

cial. O controle quimico das lagartas é mais eficiente quando as lavoura. “O controle com o uso de inseticida de contato é mais
lagartas s@o pequenas, portanto, assim que o produtor identificar a praga, dificil, devido aos hdbitos da praga. Pesquisas nos apontam que esta pra-
o controle se faz necessario. “A utilizagé@o da rotagao de culturas, o manejo ga deve ser manejada de forma diferenciada, com um conjunto integrado
integrado de pragas de forma emergencial, plantio de dreas de refugio, e o de agdes na lavoura. A rotagao de culturas é uma tética que necessita ser
monitoramento das lavouras, para identificagdo rapida da praga, sao fun- adotada no manejo de controle do bicudo da soja”, informa Capelari.

damentais para que esta praga ndo traga grandes prejuizos Estar de olho na lavoura e realizar o manejo técnico reco-
aos produtores”, informou Marcelo. - i mendado tornou-se fundamental para alcangar altas

produtividades nas lavouras de soja. Nao adotar
as medidas necessdrias trard prejuizos ao
produtor. Estas pragas podem determi-
nar grandes perdas no potencial pro-
dutivo de sua lavoura. “"Monitora-
mento e manejo adequado com
diferentes modos e mecanis-
mos de acdo de inseticidas
fard a diferenca na pro-
dutividade e na entre-
ga do grédo com maior
qualidade”, ressalta
Capelari.

Pressdo alta de percevejo b

Assim como identificados nas lavou- P "I ‘|!.
ras de inverno (trigo, cevada e aveia) "‘% L #
nesta safra, as espécies de per- b % - .",H ]|. f
cevejo, em especial o Barriga- e g - y
-verde (Dichelops furcatus) e
o Percevejo Marrom (Eus-
chistus heros), prejudi-
cam a produtividade
das lavouras de soja.
Na soja, sabe-se
que o percevejo o A
causa  maiores P
danos no final de
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De olho no mercado

Produtores participam de palestra com a INTL FCStone em Campos Novos
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rodutores rurais associados da Copercampos e profissionais da

cooperativa que atuam na drea de mercado de gréos participaram

no dia 24 de novembro, em Campos Novos, de palestra sobre as

expectativas e tendéncias do mercado de soja e milho, além do
cambio, para os proximos meses.

No encontro, o Consultor em Gerenciamento de Riscos da INTL FCStone
Leonardo Martini, destacou o cendrio atual e as projegées da empresa para
o mercado mundial. Segundo Leonardo, o final de ano estd finalizando com
safra cheia nos Estados Unidos e apds um ciclo de clima mais adverso do
que o ultimo, os americanos mostraram novamente um potencial produtivo
excelente e irgo finalizar a colheita com rendimento médio acima de 55 scs/ha
e uma safra total acima de 120 milhées de toneladas.

"Isso faz com que eles tenham uma boa recomposigdo dos estoques de
soja, trazendo um pouco mais de press@o aos pregos na bolsa de Chicago. Do
outro lado temos a América do Sul plantando a todo o vapor, apés o inicio de
ciclo um pouco atrasado em fungéo da falta de chuvas em algumas regiées e
até o momento temos uma expectativa de uma safra andando normalmente
com potencial para atingir em torno de 107 milhées de toneladas e um rendi-
mento médio de 50 scs/ha. Confirmando novamente safras cheias consecu-
tivas ficamos sem muitas expectativas de reagdo nas cotagées de Chicago,
porém a press@o nos precos estd sendo diminuida pela forte demanda, princi-
palmente da China que continua comprando volumes recordes e absorvendo
essa oferta robusta. O que pode ainda trazer movimento aos pregos é real-
mente o impacto do clima no enchimento e desenvolvimento da safra na Amé-
rica do Sul, pois se a safra for menor do que as previsées os pregos precisam
se elevar para conter a demanda forte pela soja”, explicou Leonardo.

No relatério do més de novembro, o Departamento de Agricultura dos Es-
tados Unidos -USDA divulgou os ultimos nimeros da safra americana e ex-
pectativas para a safra da América do Sul, mantendo o rendimento da soja
inalterado, confirmando as expectativas de safras robustas ao redor do mun-
do apesar do clima mais adverso em comparagdo ao ultimo ciclo produtivo e
confirmando as apostas em um grande consumo da China como se visuali-
zou neste ano.

J& o mercado de milho estd com ritmo lento, tanto no mercado interno
quanto no mercado externo em fungdo de grandes safras ao redor do mundo
abastecendo os mercados consumidores e mantendo os estoques em niveis
recordes. “Os Estados Unidos apesar da forte reducéo da drea plantada, fe-
cha o ciclo com uma safra acima de 360 milhées de toneladas e estoques
em torno de 59 milhées de toneladas, bem préximos dos nimeros registra-
dos neste ultimo ano. Os americanos precisam de mais um ano com nimeros

Reunicdo tecnica debate

manejo de culturas

A equipe técnica da matriz da Copercampos, participou no dia 07 de dezembro, de
reunido técnica com a empresa FMC. Durante o encontro, os profissionais debateram a

performance de produtos para manejo da cultura da soja.

A safra 2017/18 j& registra uma alta press@o de pragas nas culturas de verdo e ha
necessidade do produtor monitorar as lavouras e realizar um manejo antecipado de
controle de pragas e doencas para alcangar altas produtividades ao final da colheita.

elevados de consumo interno e exportagées para tentar retirar esse milho do
mercado a fim de que isso traga um gds para os pregos da bolsa de Chicago
subirem. No Brasil apés a finalizac@o de uma safra 2016/17 gigantesca acima
de 97 milhées de toneladas, iniciamos o plantio 2017/18 reduzindo a drea de
milho verdo consideravelmente e o investimento em tecnologia para a safra
inverno também serd bastante reduzido, por isso estimamos até o momen-
to uma safra em torno de 9 a 10 milhées de toneladas menor do que vimos
neste ano. Contudo, com estoques de passagem na casa de 20 milhées de
toneladas, o ano de 2018 deve ser mais uma vez de pregos pressionados sem
grandes perspectivas de altas, jogando mais uma vez a chance de melhora
nos precos para o clima que pode trazer quebras para os estados do Mato
Grosso e Goids, que irdo plantar uma parte do milho inverno fora da janela
ideal, caso isso ndo ocorra, os estoques, mais o volume da nova safra serdo
mais do que suficientes para abastecer as industrias de consumo do pais”,
completou o consultor.

Quanto ao cendrio cambial, Leonardo destacou que estd bastante impac-
tado nas ultimas semanas pelas atencdes voltadas para o cendrio externo,
além disso, no cendrio interno a moeda americana voltou a avancar, com um
misto de incertezas relativas ao avango da Reforma da Previdéncia propostas
pelo governo Temer. “Nos Estados Unidos tivemos a nomeagéo do novo pre-
sidente do Banco Central e a divulgagéo dos indicadores econémicos acima
das expectativas do mercado, mostrando que a economia americana conti-
nua crescendo e gerando empregos, isso acaba fazendo com que os inves-
tidores tirem o dinheiro de paises emergentes (como o Brasil) ocasionando
a alta do ddlar. Além disso, a aprovacao da reforma tributdria pela Camara
trouxe um gds a mais para o mercado nas ultimas semanas, e caso aprovada
no senado pode subir um pouco mais.

Apds determinar a expanséo na projecdo de déficit das contas publicas
em 2017 e 2018 para R$ 159 bilhées, o governo tornou imprescindivel a apro-
vagdo da Reforma da Previdéncia e de outras medidas de ajuste para atender
a meta fiscal. Entretanto, as condigées politicas mais incertas, em vista dos
sinais dados pela base aliada de que pode dificultar a aprovacdo da meta
fiscal e das discordéncias exacerbadas dentro e entre os partidos que apoiam
o governo Temer com a aproximagdo das eleicées no préximo ano, limitam
as perspectivas de avanco nas reformas econémicas. A agenda legislativa
deve forgar para tentar votar o mais rapido possivel a reforma previdencidria,
trazendo um pouco mais os niveis do cambio pra baixo. Essas razées continu-
ardo a trazer volatilidade ao cambio pelas préximas semanas podendo fazer
com que este oscile entre R$ 3,20 a R$ 3,30 neste periodo de indefini¢ées até
o final do ano”, finalizou.
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Queda na producéo de trigo

Associado Juliano Andreazza acredita que esta, é uma das piores safras do cereal de inverno. Clima prejudicou
desenvolvimento da cultura neste ano.
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drea destinada ao plantio do trigo na regi@Go de Campos Novos

foi a menor da histéria. Com 5,5 mil hectares, a cultura perde

espaco devido a baixa valorizagao do cereal no mercado. As pou-

cas alternativas para plantio no inverno, porém, fazem com que

alguns produtores invistam na cultura para obter a maxima produtividade.

Com expectativas de obter uma safra igual ou superior a ultima, em que

as médias de produgéao de trigo ultrapassaram os 70 sacos/ha, os associa-

dos da Copercampos enfrentaram periodos de estiagem nesta safra. Com

o clima seco, as plantas ndo se desenvolveram bem e a produtividade final

das lavouras ficou aquém do esperado. O Departamento Técnico da Co-

percampos avalia que a quebra da safra deve chegar a 50% da producéo
estimada no inicio da cultura.

Com expectativas de que o preco do trigo fosse melhor, o associado Ju-

liano Andreazza aumentou em mais de 50% a drea de trigo na propriedade.

Dos 50 hectares destinados na safra anterior, o produtor semeou 80 hectares
neste ano, porém, o produto néo foi valorizado no mercado e a producéo
ndo é das melhores. “Nés implantamos a lavoura de trigo quase que no final
da janela e acreditdvamos numa maior valorizacéo do cereal no mercado,
devido também aos problemas j& visualizados na safra, prevendo uma es-
tiagem, mas esse clima foi pior do que imagindvamos. Eu particularmente,
que estou a poucas safras na lavoura, nunca tinha visto uma produtividade
t@o baixa na fazenda”, ressaltou.

Juliano iniciou a colheita no dia 11 de dezembro e a producéo deve fe-
char abaixo das obtidas nas safras anteriores. “Devemos fechar com uma
produtividade entre 45 a 50 sacos/ha, devido ao plantio tardio, manejo da
drea e porque aqui subsolamos a drea, acreditamos que ele tenha respon-
dido melhor do que em outras dreas da regico™.

O investimento no trigo se d& para melhor utilizagGo das maquinas na
fazenda e também para preparar a drea para as culturas de verao. “O tri-
go é considerado por ndés, um preparativo de solo para o feij@o, entdo nés
investimos na cultura para implantar a safra subsequente”, explicou ainda
o produtor.

A baixa valorizacdo do trigo faz o produtor repensar o investimento na
cultura. “Eu acredito que o investimento no trigo ¢ muito alto pelo retorno
da cultura. H& muito trabalho, investimento é alto e os riscos climdticos s@o
grandes para um prego muito baixo na cultura. Mas como ndo temos muitas
alternativas para o inverno, continuamos a investir parte da drea na cultu-
ra”, finalizou Juliano Andreazza.

De acordo com o Gerente de Assisténcia Técnica, Engenheiro Agrénomo
Marcos Schlegel, que presta assisténcia na propriedade, neste ano, a cultu-
ra do trigo ndo atendeu as expectativas dos associados da Copercampos.
"Tivemos um ano com baixa produtividade das culturas de inverno em ge-
ral. No trigo a producéo deve fechar com queda de 50% em relag@o a produ-
¢do estimada. Tivemos na safra anterior uma média acima de 70 sacos/ha,
buscdvamos aumentar essa produtividade média neste ano, mas com pro-
blemas climdaticas, principalmente estiagem, a cultura ndo se desenvolveu
bem e a produgao deve fechar em 40 sacos/ha”, informou Marcos Schlegel.

O Engenheiro Agrénomo ressalta que as lavouras implantadas no inicio
da janela de plantio tiveram produtividade menor. “As lavouras do cedo so-
freram mais. O produtor que optou por semear em final de julho ou inicio de
agosto minimizou um pouco a queda de produgéo, mas mesmo assim, o cli-
ma prejudicou. A safra de trigo foi atipica e esperamos que o clima colabore
para a producéo da safra de verdo”, finalizou Schlegel.

CONFIRA
o VIDEO.
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Hipper Center Copercampos

Um grande centro de alimentos com a qualidade da nossa cooperativa.

— . A !

o —

m meados de 2016, a Copercampos disponibilizou aos clientes de
Campos Novos e regido, um novo espago com atendimento dife-
renciado e os melhores produtos alimenticios.
A qualidade imposta nos supermercados foi disponibilizada no
Hipper Center Copercampos, um grande centro de alimentos que disponi-
biliza o melhor em carnes, padaria e confeitaria, hortifrati, bazar, bebidas
e principalmente, um restaurante com o melhor da culindria, ou seja, um
lugar perfeito para fazer suas refei¢ées, disponibilizando café da manha,
almoco, café colonial e jantas de segunda a sdbado e no domingo servin-
do café da manha e almoco (Prato Feito).

Por sinal, o atendimento em hordrio diferenciado é um dos grandes
atrativos do centro alimenticio. O Hipper Center, além de contar com a es-
tagdo gastronémica que oferece boas opgdes para seu almoco ou jantar
de segunda a sdbado, conta com a venda de carnes de gado e frango,
assadas aos domingos, atendendo a quem deseja saborear um delicioso
churrasco no dia de descanso da rotina de trabalho.

O Hipper Center Copercampos conta com o melhor em carnes e os pro-
fissionais que atuam no agougue disponibilizam cortes de exceléncia, com
qualidade comprovada, inspecionada, instalacées e um atendimento im-
pecavel para garantir somente o melhor para vocé e sua familia.

Com uma proposta diferenciada, a unidade da Copercampos € con-
siderada a conveniéncia mais completa de Campos Novos. Na linha de
panificagdo, por exemplo, conta com produgdo prépria, tendo na central
de paes, uma infinita variedade de produtos, agregando sabor & mesa dos
clientes. Na drea de bebidas, o Hipper Center conta com cervejas nacio-
nais e importadas, refrigerantes e dgua sempre gelados para serem con-
sumidos no momento da compra ou posteriormente.

Facilitar a vida dos clientes, disponibilizando os melhores produtos
com a qualidade Copercampos é o objetivo da cooperativa, que propde
novos conceitos desde o atendimento a oferta de produtos, atendendo a
todos, com eficiéncia e qualidade.

Localizado na Rua Coronel Farrapo, n® 451, centro de Campos Novos,
o Hipper Center Copercampos conta com 42 profissionais em seu quadro e
tem atendimento diferenciado.

Inicio das atividades: 11 de junho de 2016

Numero de Funciondrios: 42

Hordrio de atendimento: Segunda a sdbado, das 07hs30min

as 21hs30min e aos domingos das 07hs30min as 13hs.
Localizagéo: Rua Coronel Farrapo, 451, centro - Campos Novos/SC
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Conhecimento familiar e uso de novas
tecnologias sco essenciais parda o SuUcesso

na lavoura

Familia Goncalves utiliza novas ferramentas de Agricultura de Precis@o para produzir com eficiéncia. Novas
mdquinas com sistema de plantio em taxa varidvel sdo utilizadas nas lavouras dos associados da Copercampos.

o trabalho drduo e uso bragal as ferramentas digitais. A evolugao

da agricultura é constante e o aprendizado na condugéao das la-

vouras passa de geragdo em geragdo. Na Familia Gongalves, do

patriarca Anténio Gongalves de Morais, os ensinamentos didrios
para os filhos e netos resulta em produtividade e rentabilidade.

Acompanhando as novas tecnologias, a familia Gongalves aplicou j&a
nesta safra de verdo, a Agricultura de Precis@o (AP) na semeadura das
lavouras, gracas a aquisi¢@o de uma semeadora com tecnologia para dis-
tribuicado de sementes e adubo em taxa varidvel.

Para os responsaveis pelo trabalho na lavoura, j& que a familia diversi-
fica atividades (lavoura, pecudria e suinocultura), acompanhar a tecnolo-
gia é o caminho para o sucesso no campo. De acordo com Reni Gongalves
e José Ademir Gongalves é preciso pensar em economia e em aumento da
produgdo nas lavouras. “Nés precisamos acompanhar a tecnologia, eco-
nomizar em produtos e ter um aumento de produtividade nas lavouras. Nés
desejamos o mdximo de produgdo e é por isso que investimos na Agricul-
tura de Precis@o. O uso das ferramentas disponiveis é essencial e fazendo
nossa parte, vamos elevar nossa produtividade”, explicou.

Para Jocinei Gongalves, a margem de ganho é baixa na lavoura e di-
minuir custos é essencial. “Nés hoje temos uma precis@o maior no plantio
para gerar resultados e ganhos em produtividade”, informou.

Aplicagdo da AP

As novas tecnologias disponiveis em plantadeiras podem ser a chave
de sucesso na colheita. Apés a escolha de sementes e fertilizantes, é no
momento do plantio, que muito do resultado final da lavoura se define e os

agricultores tém, hoje, a sua disposicao o que hd de melhor em mdaquinas
agricolas.

Sao tratores, plantadeiras e colheitadeiras para todo o tipo de terreno
e capacidade de plantio. Especificamente as plantadeiras tem ganhado
atengdo e novos investimentos sdo realizados pelos produtores rurais. Na
Fazenda Gongalves, na regido de Dal Pai, interior de Campos Novos, o uso
de novas mdaquinas com tecnologia de Agricultura de Precisao (AP) tem
possibilitado a redugao de custos no plantio, uniformidade de semeadura
e melhores produtividades.

O sistema de taxa varidvel, por exemplo, j& aplicado na propriedade
nesta safra permite o controle de sementes e fertilizantes durante o plantio,
explorando a potencialidade do solo e oferecendo redug@o de custos ao
produtor. De acordo com o Engenheiro Agrénomo da Copercampos Soli-
mar Zotti, que presta assisténcia na Fazenda, mapeamento de fertilidade
e com o plantio em taxa varidvel, se observa uma economia pela racionali-
zagdo do uso de insumos, evitando desperdicios, aumento de eficiéncia no
uso de sementes e aumento da produtividade final da lavoura.

"Com a tecnologia disponivel nestes equipamentos, j& que as mdaqui-
nas realizam o plantio com o auxilio das ferramentas de agricultura de pre-
cisd@o, os agricultores s@o mais eficientes, utilizando melhor os fertilizan-
tes de acordo com a necessidade da drea, que é mapeada anteriormente
e também tendo uma melhor distribuicdo de sementes. SGo tecnologias
como esta de aplicacdo em taxa varidvel que far@o com que o produtor
obtenha maior rentabilidade na produg¢éao agricola”, ressaltou Solimar.

Para os produtores, a utilizagdo da tecnologia de taxa varidvel oferece
um trabalho ainda mais eficaz as maquinas no campo.
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Pavimentacao asfaltica da SC-390 em
Coxilha Rica atende necessidades dos
associados da Copercampos

Diretor Vice-presidente Cldudio Hartmann participou do ato de assinatura da ordem de servigos para obras e ressalta
necessidade de melhorar condicées para produtores escoar producdo agricola.

governador de Santa Catarina Raimundo Colombo assinou no
dia 23 de novembro, a ordem de servico para obras de pavimen-
tacdo asfdltica de 27,7 quilémetros na SC-390 e a construgao de
trés pontes, em Coxilha Rica, interior de Lages, na Serra Catari-
nense. O investimento do Governo do Estado serd de R$ 52,6 milhses, sendo
R$ 46 milhées para a pavimentac¢do do trecho localizado entre a BR-116 e
a localidade de Sao Jorge, e R$ 5,7 milhées para a construgdo das pontes.

A assinatura da ordem de servigo realizada no saldo da igreja da
localidade de Vigia, contou com a presenca do Diretor Vice-presidente
da Copercampos Claudio Hartmann, do Engenheiro Agrénomo e Chefe
da Unidade de Campo Belo do Sul Jocelito Mattos (Quinho), do Lider da
Unidade de Capao Alto Willian Mendes Mota e do Engenheiro Agrénomo
da unidade Vinicius Spiazzi.

Cl4dudio Hartmann destaca que esta obra é uma reivindicacdo de
produtores rurais da regido, associados da Copercampos que estdo
investindo na produgéo de gréos na regido, considerada uma das ultimas
fronteiras agricolas do estado.

Considerada estratégica para a regido, a obra tem prazo de conclus@o
em 24 meses e o objetivo inicial é entregar os primeiros 10 quilémetros
até o inicio de abril de 2018. Seré&o construidas trés pontes: sobre o Arroio
Penteado (43 metros) e sobre os rios Sanga Tatados (27 metros) e Rio
Pelotinhas (65 metros).
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Vice-presidente Claudio Hartmann e Governador de SC, Raimundo Colombo

A Copercampos possui um terreno na regido de S&o Jorge e conta com
uma unidade em funcionamento no municipio de Capéao Alto, préximo a
Coxilha Rica para recebimento de gréos produzidos na regi@o serrana.

Segundo Hartmann, a Coxilha Rica tem aproximadamente 27 mil
hectares agricultaveis e a obra é fundamental para transformar a regido
em um grande produtor de gréos. “Nés j& contamos com uma unidade na
regido, para atender os produtores associados e clientes, temos um terreno
em Sdo Jorge com a expectativa de construir uma outra unidade e estamos
diariamente prestando suporte aos produtores. Esta obra representa um
avango para o desenvolvimento da agropecudria na Coxilha Rica e ficamos
contentes com essa assinatura e inicio das obras. Com infraestrutura de
qualidade, o produtor poderd transportar insumos e escoar sua produgdo,
pois a regido tem um bom potencial agricola”, comentou Hartmann.

Diretores e parceiros debatem novas
oportunidades para proxima safra

O Diretor Executivo Laerte Izaias Thibes Junior, juntamente com o Ge-
rente de Sementes Marcos Fiori, o Gerente de Assisténcia Técnica e co-
ordenador da produgdo de sementes Marcos Schlegel, juntamente com a
Engenheira Agronoma Larissa Bones, realizaram no dia 11 de dezembro,
reunido com representantes da Dupont e Dow.

Na oportunidade, o Gerente de Operacdes da empresa Dupont Miguel
Gustavo Herbes, juntamente com Mariana Junqueira Torsone e Juliano An-

dré Bordignon, apresentaram os resultados da safra de graos de 2017 e
as perspectivas para a préxima safra de verdo e também da safra 2018/19
para produgdo de sementes verticalizada, em virtude da fus@o das empre-
sas Dupont e Dow.

Com um trabalho sélido, o objetivo é reforcar a parceria e disponibili-
zar produtos com a mais alta qualidade aos associados da cooperativa e
clientes das empresas.
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Produtores participam de treinamento
sobre aplicacdao de defensivos

Copercampos, em parceria com a Inquima, realizou no dia 07 de
dezembro, no Campo Demonstrativo, em Campos Novos, treina-
mento para produtores associados sobre “Tecnologia de Aplica-
¢ao de Defensivos Agricolas”.

No encontro que contou com apresentagdo teérica e pratica, o RTV da
Inquima para o Rio Grande do Sul Dagoberto de Souza Aratjo, ressaltou
a importancia de se aplicar o produto no alvo, em quantidade adequada,
de forma econdémica e com o menor risco ambiental possivel. Segundo ele,
isso é tecnologia na aplicac@o e para cada necessidade, existem ferra-

mentas disponiveis ao produtor.

"Temos diferentes pontas de bico e o produtor precisa sempre identi-
ficar a necessidade da aplicac&o. Sabendo o alvo, ele define que tipo de
gota é necessdrio. Nés ressaltamos alguns itens que o produtor deve estar
atento no momento de aplicagao de defensivos, pois hoje os principais mo-
tivos de perda sa@o a qualidade da dgua, espuma, md homogeneizagao,
deriva, escorrimento, estresse das plantas, chuvas posteriores e equipa-
mentos de aplicagado”, comentou.

Para ter o sucesso na aplicacéo, o produtor necessita de bons produtos,
aplicacgdao eficiente e realiza-la no momento certo. Durante o treinamento,
Dagoberto repassou informacées aos produtores quanto a importancia de
investimentos constantes em bicos, pois segundo ele, muitos produtores
ndo realiza a troca das pontas no momento correto, prejudicando a quali-
dade na aplicagao. “O desgaste dos bicos é constante e é preciso realizar
a troca de acordo com o uso. Ao menos 20% dos bicos de um pulverizador
trabalham com desgaste superior a 10% e é preciso realizar a troca quan-
do necessdria”, explicou ainda.

Segundo o RTV da Inquima Nelson da Costa Junior, que atua em Santa
Catarina, cada produtor possui uma tecnologia em sua propriedade e a
equipe da empresa estd disponivel para auxiliar o produtor na calibragem
dos equipamentos.

Produtores e técnicos conferem apresentacao
técnica sobre nutrigao vegetal

Evento da Yara buscou demonstrar potencial dos seus produtos em adubacédo de base com liberacéo

imediata e gradual.

écnicos da Copercampos de Campos Novos e produtores associa-

dos da cooperativa, clientes da Yara, participaram no dia 06 de

dezembro, de um encontro técnico em uma lavoura de milho, para
demonstragdo dos produtos da empresa de nutrigéo vegetal.

Na oportunidade, os representantes da Yara apresentaram os diferen-

ciais dos produtos em adubacéo de base com liberacéo imediata e gra-

dual, comparando os produtos aos fertilizantes NPK no gr&o, com micro-

nutrientes e fésforo protegido. O representante da Yara na Copercampos,
Tiago da Rosa, destacou que neste trabalho, a empresa apresenta novi-
dades para adubacdo de cobertura nitrogenada para cultura do milho,
produtos estes disponiveis aos associados da cooperativa.

A drea experimental demonstrou os fertilizantes mais utilizados pelos
produtores da regiGo com o que a empresa tem de novidade em produtos
e sua eficiéncia a campo.

Técnicos da Copercampos recebem
informacoes de novo posicionamento
de fungicidas da Syngenta

s profissionais do Departamento Técnico da matriz da Copercam-
pos e de algumas unidades de Santa Catarina, participaram no
dia 04 de dezembro, de uma reuni@o técnica com a Syngenta.

No encontro realizado no auditério, em Campos Novos, os repre-
sentantes da empresa parceira, apresentaram o novo posicionamento de seus
fungicidas para a cultura da soja, de acordo com monitoramento realizado
pela Syngenta dos SDHIs (Carboxamidas) e DMIs, por exemplo.

A empresa tem um novo posicionamento de produtos para controle de doen-
cas, como a ferrugem asidtica, tGo severa e que prejudica as lavouras de produto-
res de todo o pais. Com as novas informagées, os técnicos poderéo repassar aos
produtores associados, as medidas necessdrias para um bom manejo da soja.
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COMPROMISSO,

OS MELHORES RESULTADOS
PARA A SUA PRODUCAO.

Pesquisadores, profissionais de todas as areas
ligadas ao mundo agropecuario e mais de 140
empresas dos diversos segmentos do
agronegacio oportunizando conhecimento,
compartilhando pesquisas, apresentando
tecnologias e tirando duvidas.

Evento referéncia no Agronegodcio Brasileiro. Participe!
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