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A evolucao da tecnologia precisa continuar

[ stamos diariamente ampliando as opg¢des
—tecnolégicas em todos os segmentos.
L___Os avangos ndo param e a agricultura
também vive esta realidade. Novas variedades
em soja, resistentes ao glifosato e outros prin-
cipios ativos sdo apresentados durante os dias
de campo. Assim como novos hibridos de milho,
variedades de feijdo e o melhoramento genético
também é conferido nas pastagens.

Mas o que precisamos salientar e ja estamos
discutindo com as empresas de pesquisa e asso-
ciacoes, é a necessidade de se realizar o plantio
de culturas convencionais € no caso do milho,
precisamos plantar o refuigio. A coexisténcia ¢ lei
e o produtor esté realizando o plantio pela obriga-
toriedade, mas o refligio ndo é obrigatério e sem
ele, acreditamos que estamos correndo sérios
riscos de perder todas as conquistas tecnologi-
cas ja obtidas ao longo dos anos.

Apresentamos nesta edicdo de nosso jornal a
importancia de se plantar o refugio em milho e sa-
lientamos os beneficios de se realizar esse plantio.
A tecnologia Bt tem um custo para nés produto-
res e quanto mais se investe nessa area, mais nos
pagamos, portanto, plantar milhos convencionais
além de mantermos os principios dos milhos ge-

neticamente modificados ativos, estamos assim
diminuindo nossos custos de produgao.
Queremos produtividade e a tecnologia nos
possibilita isso, mas precisamos ter a continui-
dade na lavoura. As empresas detentoras des-
tes materiais precisam também trabalhar na
sensibilizacdo sobre a fundamental importancia
do refugio, mas nés da Copercampos estamos
fazendo nossa parte e estaremos ressaltando a
necessidade de se plantar o refugio.

Um convite especial a vocé produtor associado
No inicio do proximo més (01 a 03 de marcgo),
estamos realizando o nosso 16° Dia de Campo e
convidamos a vocé produtor associado a participar
deste momento de debate, conhecimento e de pro-
pagacéo da mais alta tecnologia do agronegécio.
Nossa equipe trabalha para proporcionar as
melhores condigdes de demonstrar os produtos
comercializados pela Copercampos e as novida-
des em sementes, produtos veterinarios, nutri-
¢ao animal, suinocultura, gado de corte e leiteiro
e de maquinas e implementos agricolas e neste
ano, reforgamos a necessidade do trabalho co-
letivo e familiar para preservar o homem no cam-
po e desenvolver a agricultura em nossa regiao.

i

Diretor presidente Luiz Carlos Chiocca

Em nome da diretoria da Copercampos, con-
vidamos a todos os clientes, parceiros e asso-
ciados para prestigiar o 16° Dia de Campo e co-
nhecer todo o trabalho da Copercampos.

Representatividade na nova diretoria da CDL de Campos Novos

controler e presidente da Associacdo Atlética Copercampos (AACC) Nelson
Carafa (Nelsinho), representara a Copercampos na nova diretoria da Camara de
Dirigentes Lojistas (CDL) de Campos Novos. O funcionario da cooperativa fara

parte do conselho fiscal da entidade representativa do comércio no municipio.
A solenidade de posse da nova diretoria Gestdo 2011/2012 ocorreu no dia 26 de
janeiro, e contou com a presencga de autoridades municipais e pessoas ligadas a enti-

dades empresariais do municipio.

O novo presidente da CDL é Eloir Waldir Henz e o vice-presidente € Janio Pereira.
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Para Nelsinho, fazer parte da diretoria da CDL é uma responsabilidade muito grande e
agora é preciso trabalhar para que o comércio camponovense alcance seus objetivos.
“Estaremos representando a Copercampos e trabalhando para que o comércio con-
quiste suas metas. A CDL exerce um importante trabalho em Campos Novos e iremos
desenvolver atividades para beneficiar toda a populagdo”, destaca Nelsinho.

O controler da cooperativa ressalta que toda a comunidade pode colaborar com a
diretoria da CDL. “Sugestdes, criticas, reivindicagdes e melhorias para o comércio po-
dem e sdo apresentadas pelos clientes. Entao, nés pedimos que todos colaborem para
que o comércio camponovense se desenvolva e possa atender da melhor forma toda a
comunidade do municipio e das cidades vizinhas que compram aqui”, finaliza.

Se vocé tem alguma sugestéo para que o comércio de Campos Novos se desenvol-
va, procure o funcionario Nelsinho e repasse suas ideias. Todas as opinides sédo validas
para que o comércio da cidade conquiste seus objetivos e atenda da melhor forma,
todos os clientes.

Controler Nelson Carafa (Nelsinho) representara Copercampos na CDL
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Avaliacoes de tratamentos de sementes na soja

COPERCAMPOS

valiar a eficacia de diferentes produtos usa-
dos no tratamento de sementes de soja é
também tarefa do Departamento Técnico
da Copercampos e o Engenheiro Agrobnomo Mar-
celo Luiz Capelari esté realizando este trabalho.
Durante todo o ciclo da cultura, avaliagdes es-
tdo sendo realizadas em uma area do associado
Humberto Marin. De acordo com Marcelo Cape-
lari, quatro diferentes tratamentos de sementes fo-
ram realizados e ha um ensaio de testemunha sem
tratamento. A avaliagdo pretende diagnosticar os
diferenciais dos produtos quanto a doencas, de-
senvolvimento das plantas e ataque de pragas.
Segundo o Engenheiro Agrénomo, para a cul-
tura da soja apresentar bom rendimento final, a
semeadura deve ser realizada com qualidade.

“A produtividade € resultado de uma boa imple-
mentagido na semeadura € no manejo da lavoura.
Com o aumento da pressao de pragas e doen-
¢as o que se busca neste experimento é avaliar a
eficacia destes produtos verificando se a planta
responde ou ndo aos tratamentos realizados nas
sementes”, destaca.

Nos ensaios, o Engenheiro Agrobnomo analisa
quais os residuais existentes dos produtos e ao final
do ciclo, na colheita, a produtividade sera conferida.
Nesta avaliagdo realizada no dia 07 de fevereiro, as
plantas de soja encontravam-se em estagio vege-
tativo. “Noés realizamos avaliagdes com 7, 14 e 28
dias apds a semeadura da soja. As visitas ocorre-
ram também apos 35 dias do plantio e havera no
florescimento da cultura, mais uma avaliagédo além

da colheita onde teremos os dados finais de cada
tratamento”, explica Marcelo Luiz Capelari.

Arquitetura de plantas, populagéo inicial e final,
fechamento de entrelinhas, porcentagem de fo-
lhas danificadas por pragas e doengas, tamanho
de raiz e parte aérea das plantas s&o itens analisa-
dos. Todos os anos, os Engenheiros Agrbnomos
da Copercampos realizam estes ensaios a campo
nas diferentes culturas na regido de abrangéncia
da Copercampos e com este trabalho, os técnicos
conseguem selecionar e recomendar produtos
que melhor respondem as necessidades das plan-
tas e consequentemente irdo gerar lucratividade
aos produtores da regido. Novos produtos quimi-
cos sdo também avaliados para conferir a viabili-
dade de uso e suas caracteristicas.

BioCoper nas flores: beleza e tecnologia

biofertilizante da Copercampos apresenta
uma infinidade de diferenciais se compara-
do a adubacéo quimica. Produto ecoldgico,
liberacao gradual de nutrientes, menor preco e princi-
palmente, étimos resultados na evolugéo das plantas.

No Campo Demonstrativo Copercampos to-
das as culturas estdo recebendo adubagdo com
o BioCoper e as flores cultivas no campo experi-
mental também foram beneficiadas com este adu-
bo rico em matéria orgéanica.

O espetaculo das flores podera ser visualizado no
16° Dia de Campo Copercampos de 01 a 03 de margo,
em varias partes do Campo Demonstrativo. Em plena
floracao, registramos algumas imagens das flores na
area. Utilize BioCoper nas culturas tradicionais como
soja, feij@o, cebola. Porém, nas hortalicas e também
nas flores, os resultados s&o surpreendentes.

A NOSSA QUALIDADE
EASUAGARANTIA
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ue 0s percevejos causam grandes prejuizos a soja todo mundo sabe,

mas o que fazer para ndo ter problemas nas lavouras? O Jornal Co-

percampos foi buscar respostas que podem ajudar vocé produtor a
controlar este inimigo da produtividade.

De acordo com o coordenador do Departamento Técnico da Copercampos,
Engenheiro Agrénomo Marcos Schlegel, na regido de Campos Novos, foi iden-
tificada a presenca de percevejos ja na fase inicial da cultura, porém antes da
formagéo das vagens de soja, a praga nao é considerada um problema grave.

“Estamos tendo uma alta presséo de lagartas na cultura da soja e ja regis-
tramos o aparecimento em niveis elevados de percevejos marrom (Euschistus
heros) e de percevejo verde-pequeno (Piezodorus guildinii). Isso ja serve de
alerta aos produtores de soja da regido, pois nesta fase de florescimento os
percevejos ndo causam danos significativos”, destaca Schlegel.

O Engenheiro Agrénomo recomenda que sejam avaliados os niveis de in-
festacédo de percevejo nas lavouras, pois é agora, que a cultura entra na fase
de canivetinho ou fase de desenvolvimento a partir de R3 - (periodo em que as
vagens comegam a se desenvolver) que os insetos atacam.

“A partir da fase de canivetinho, o acompanhamento da populagdo dos
percevejos por meio do monitoramento semanal é fundamental, pois evitara
prejuizos na colheita. O controle quimico é recomendado devido boa parte das
areas serem inscritas para semente, quando a populacgao é diagnosticada com
um inseto (adulto) por metro de fileira de plantas”, explica.

Para se alimentarem, os percevejos picam as plantas e atingem diretamente
os graos em formagao. O dano direto varia, dependendo do estagio em que se
encontra o gréo ao ser picado, e podem chegar até a invibializar totalmente a
semente, por abortamento, até a redug&o do vigor e potencial de germinagéo.

O Engenheiro Agronomo Marcos Schlegel destaca os problemas com o
atague dos percevejos. “Os danos indiretos sdo a transmissdo de doengas
fungicas e a indugéo de um disturbio fisioldgico que afeta a maturagdo normal
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das plantas atacadas, permanecendo estas com as folhas verdes ao final do
ciclo. Isto causa problemas na colheita, pelo excesso de umidade no processo
de trilha e no produto colhido. O resultado final € prejuizo, pela queda no ren-
dimento e qualidade e, no caso de producéo de sementes, o produto torna-se
invidvel para plantio”.

Sé&o trés as espécies principais de percevejos-praga da soja: o verde (Ne-
zara viridula), o pequeno (Piezodorus guildinii) e o marrom (Euschistus heros).
Um quarto percevejo, de menor importancia na soja, mas que nos ultimos
anos, com a safrinha de milho (em regibes propicias a pratica), € o barriga-
-verde (Dichelops furcatus).

Meios de controle

A pesquisa auxilia os técnicos e produtores no manejo de pragas. Na cul-
tura da soja, estes avangos estao trazendo resultados expressivos e a redugao
no numero de aplicagdes de inseticidas desde o inicio da insergéo da soja na
regido de Campos Novos é uma mostra disso.

No momento de pulverizar, a escolha de produtos mais seletivos é funda-
mental. Lagartas e outras pragas trazem grandes prejuizos para a cultura, po-
rém, os percevejos devem ser colocados como inimigos destaques para a soja.

Segundo Marcos Schlegel, produtos quimicos com principios ativos como
bifentrina, metamidofés, Lambda-cialotrina + Thiamethoxam, Beta-cyfluthrin +
Imidacloprid e endossulfan auxiliam no controle e sdo fundamentais quando ha
infestag@o de percevejos nas lavouras de soja.

Para diagnosticar a infestacao de percevejos e avaliar a evolugdo da popu-
lacdo, os técnicos da Copercampos realizam amostras com panos-de-batida.
“Nossos técnicos estao realizando vistorias nas lavouras e amostras de varios
pontos da lavoura séo realizadas com os panos. As bordaduras da lavoura
precisam ser analisadas criteriosamente, pois é nesta area que os ataques
geralmente iniciam”, finaliza Marcos Schlegel.
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1a_exportagao de trigo na historia

tilizando o Prémio de Escoamento de Pro-

duto (PEP) de Trigo do governo, a Coper-

campos realizou a primeira exportacéo de
trigo de sua historia.

A cooperativa fundada em 1970 para armazenar
e comercializar trigo nunca tinha realizado exporta-
¢édo do cereal, e agora, devido a queda de safra em
outros paises produtores, esta facilitando a expor-
tac&o de trigo produzido na regido sul do Brasil.

De acordo com o diretor executivo Clebi Re-
nato Dias, quatro mil toneladas de trigo foram co-
mercializadas através do PEP para uma empresa
da Suica. “Através do nosso setor operacional e
de logistica e transportes, conseguimos em cin-
co dias, embarcar no Porto de Sdo Francisco o
trigo comercializado pela cooperativa. Consegui-

mos vender a um bom preco o trigo tipo 1, de alta
qualidade que sera descarregado no Marrocos”,
explica Clebi.

O trabalho dos funcionarios da Copercampos
do setor operacional (Gerente Marcos Fiori, coorde-
nador operacional Ricardo Saurin e assessor Jodo
Wilpert) e do setor de transportes e logistica através
dos funcionarios Walter Siqueira Brandao (Jau), Fa-
bio Bresola, Ezequiel Amorin e Deoclécio Tonini é
citada pelo diretor da Copercampos Clebi Renato
Dias como fundamental a execugdo deste trabalho.

“Os setores envolvidos estiveram realizan-
do com muita perfeicdo o trabalho e queremos
agradecer a todos pela disposi¢cdo em trabalhar e
marcar esta exportagédo na histéria da cooperati-
va”, finaliza o diretor executivo Clebi Renato Dias.

Conab disponiliza milho a produtores de suinos

Governo Federal, através da Compa-

nhia Nacional de Abastecimento - Co-

nab disponibilizou 10 mil toneladas de
milho aos produtores de suinos que enfrentam
dificuldades para aquisi¢gdo do produto para ali-
mentar os animais.

Segundo o diretor executivo Clebi Renato
Dias, a entrega de milho é feita a produtores de
todo o estado. “A Copercampos tomou esta ati-
tude de armazenar o milho para a Conab e os

Fabricado por

Eficiencia
maxima em
fertilizantes.
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produtores de todo o estado estdo podendo ad-
quirir o cereal a pregos mais acessiveis. O milho
comercializado a R$ 27,50 esta sendo entregue
a R$ 22,80 aos suinocultores do estado para
diminuir assim, o custo de producédo no setor”,
ressalta Clebi.

Em média 100 caminhoneiros estao diaria-
mente na Copercampos carregando o cereal.
Segundo Clebi, o setor de producdo esta atu-
ando na comercializagao dos produtos. “Noés da

Cooperativa Regional Agropecuaria de Campos Novos
Margens da BR 470 - Km 327 - CEP 89620-000
Campos Novos/SC | Fone: (49) 3541-6000

WWW.copercampos.com.br

Copercampos, através do setor de producéo,
estamos envolvidos nesta venda que auxilia e
muito os produtores de suinos a diminuir os al-
tos custos para produgao dos animais. A Conab
confiou a Copercampos esta comercializagao
de milho e nés estamos trabalhando para aten-
der as expectativas dos suinocultores”, comen-
ta o diretor. Até o dia 14 de fevereiro, das 10 mil
toneladas, foram comercializados mais de 6 mil
toneladas do cereal aos produtores.

Um fertilizante inovador, criado para atender uma
agricultura moderna e inteligente, que produz alimentos
ao mesmo tempo que preserva o meio ambiente e da
condicoes para que o solo fique cada vez melhor.

FERTILIZANTES COPERCANMPOS
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Clebi Renato Dias
Informe importante de fevereiro de 2011

Euforia demais da MEDO

Temos observado nos ultimos dias, os principais meios de comunicacdo divulgando
os milagres do agronegécio em 2011 no Brasil, com comemoragdes nas vendas de
magquinas agricolas, feiras lotadas com produtores comemorando antes do tempo e
tudo mais. Colocando assim na opinido publica uma ideia de que tudo esta as mil
maravilhas na agricultura. Como somos menos afoitos e realistas recomendamos aos
nossos produtores que ndo caiam nesse clima, esperem a colheita e que o produto es-

teja nos nossos armazéns para em 1° lugar agradecer a DEUS pela safra, em 2° que o
PRODUTOR aproveite ao maximo os bons movimentos do mercado principalmente de
SOJA e MILHO que tem oportunizado bons negécios, e depois aproveite o resultado
econdmico, que almejamos e esperamos que seja melhor do que 2010.

INFORMATIVO DE MERCADO:

Nesse més de fevereiro, aproveitamos a boa vontade da Empresa CELERES, que
muito gentilmente nos permitiu a divulgacao do seu relatério semanal do merca-
do de Milho, e o publicamos com muita honra.

Volume de milho exportado em janeiro de 2011 supera a marca de um milhao de
toneladas

De acordo com dados da Secretaria de Mercado Exterior (SECEX), o volume de milho
exportado no primeiro més de 2011 foi de 1,02 milhdo de toneladas. Esse volume é
16,7 % superior ao observado em janeiro de 2010 e é o segundo maior volume exporta-
do no més de janeiro na histéria da exportagdo de milho no Brasil. A receita obtida com
a exportagdo do milho em janeiro de 2011 foi de US$ 251,3 milhdes, 51,7% superior ao
mesmo periodo do ano passado.

O prego pago pela tonelada do cereal foi de US$ 244,64. Esse prego é 30% superior
quando comparado com o prego pago pela tonelada em janeiro do ano passado.

Os principais destinos do milho brasileiro foram: Malésia, que adquiriu 148,2 mil tone-
ladas; Ird, que no ano passado foi o maior importador de milho do Brasil, € em janeiro
de 2011 assumiu a segunda posi¢ao comprando 113,3 mil toneladas; e o Marrocos
que importou 108,1 mil toneladas.

Com relag@o as exportagdes por parte dos estados, o principal exportador em ja-
neiro de 2011 foi o Mato Grosso, que escoou aos portos 771,2 mil toneladas, o que
representa 75% de todo o volume exportado. O segundo maior exportador foi o Pa-
rana, com 119,1 mil toneladas. Esse estado inicia o ano exportando um volume muito
superior ao exportado na mesma época do ano passado, quando foram exportadas
apenas 15,9 mil toneladas. Em terceiro lugar ficou o Mato Grosso do Sul, que destinou
ao mercado externo 52,9 mil toneladas. Assim como o Parana, aumentou e muito o
volume exportado quando comparado com janeiro de 2010, quando foram exportadas
por esse estado apenas 332 toneladas do cereal.

Os principais portos de escoamento do milho brasileiro foram: Porto de Santos, que foi
a porta de saida de 480,8 mil toneladas, o que representa 46,8% do milho vendido ao
exterior; Porto de Paranagud, onde foram embarcadas 221,5 mil toneladas, sendo esse
volume 318% superior quando comparado a mesma época de 2010.

Em relacéo as importagdes de milho, o Brasil adquiriu 13,1 mil toneladas de outros paises,
volume 84,3% inferior quando comparado a janeiro de 2010. O principal pais exportador
de milho par a o Brasil foi o Paraguai, que enviou 12 mil toneladas, sendo responsavel por
mais de 90% de todo milho importado pelo pais. Como ndo poderia ser diferente, a princi-
pal porta de entrada do milho paraguaio ao Brasil foi por rodovia através de Foz do Iguagu.

Trabalhos de colheita do milho na safra verao atingiram 6,9% da area semeada
no pais e plantio da safra de inverno esta em 4,7%

Conforme dados da pesquisa semanal de evolugdo de safras feita pela Céleres®, a
colheita do milho no Brasil atingiu 6,9% da area total semeada, uma pequena evolugao
de 1,7 ponto percentual em relagdo a semana passada.

Em relacéo ao ano passado, a colheita do milho estd com um leve atraso de 2,1 pontos
percentuais. Tal lentidao nos trabalhos de colheita do cereal se da pelas chuvas que
prejudica o desenvolvimento normal da atividade.

Por outro lado, a chuva que atrapalha a colheita beneficia o plantio da safra de inverno.
Até a ultima sexta-feira, 4,7% da area destinada ao cultivo do milho no inverno ja havia
sido semeada, reportando um atraso de 10 pontos percentuais em relagéo a safra pas-
sada. Esse atraso ja era esperado, pois o milho de inverno é semeado em sua grande
maioria em areas antes cultivadas com soja, e essa cultura sofreu atraso no plantio e
esta sofrendo atrasos também na colheita por causa das chuvas.

As previsdes climaticas apontam chuvas para praticamente todo o pais durante esta
semana que s e inicia. Caso essas previsoes se confirmem, a evolugdo dos dados de
safras poder 4 ndo andar muito.

Aumento no consumo de milho para a producao de etanol nos EUA resulta em
nova reducao nos estoques finais do cereal

Foi divulgado na ultima quarta-feira (10/02), pelo Departamento de Agricultura dos Estados
Unidos (USDA) o relatério de oferta e demanda mundial de milho. Este apontou que o consu-
mo de milho para a produc&o de etanol nos Estados Unidos aumentou em 1,2 milhao/t, sain-
do de 124,4 milhdes/t, divulgado no relatério de janeiro, para 125,73 milhdes/t neste relatério.
A produgao de etanol nos EUA consumira em 2010/11 cerca de 40% de todo o milho produzi-
do o pais e representara 43% da demanda total pelo cereal. Em relac&o aos dados referentes a
oferta, 0 USDA nao ajustou nenhum dos indicadores. Dessa forma, os estoques finais de milho
nos EUA sofreram novamente ajustes negativos. O estoque final de milho nos Estados Unidos
para a safra 2010/11 é agora estimado em 17,1 milhes/t, uma redugéao de 9,4% em relagéo ao
divulgado no relatério passado. Em ndmeros absolutos, o corte foi de 1,78 milh&of/t.

Esse novo nimero deixa pior o que j& estava ruim. A relagé@o estooque/ consumo esta
em 5%, um resultado alarmante, ou seja, os EUA possuem estoques de milho com
capacidade de suprimento para apenas 18 dias.

Como ja era esperado para esse relatorio, o USDA reduziu em 1,5 milhdes/t a produ-
c¢é@o de milho da Argentina, passando a ser esperada uma produgéo de 22 milhdes/t
ante 23,5 milhdes/t estimadas no relatério passados.

Para a China, um grande produtor e consumidor do cereal, o USDA ndo promoveu altera-
¢oes, mantendo novamente as estimativas de oferta e demanda de milho para esse pais.
Em relag&o ao Brasil, o Unico ajuste nesse relatério foi feito nos dados de exportagdes refe-
rentes a safra 2009/10, onde o érgdo estimou que o pais exportou 11,2 milhdes/t do cereal.
No contexto mundial, os dados de oferta e demanda do milho se mostraram altistas ao
mercado, visto que os estoques finais estao abaixo do informado no relatério passado,
em virtude de um desequilibrio entre os dados de produgéo e consumo.

O USDA fez ajustes positivos nos dados de demanda mundial de milho para a safra
2009/10, o que ocasionou uma redugao nos estoques mundiais, que por sua vez im-
pactou nos nimeros de estoque inicial da safra 2010/11.

Para a safra 2010/11 a producado mundial de milho foi estimada em 814,3 milhdes/t,
uma reducgao de 0,2 em relagédo a o divulgado no més passado.

No @mbito da demanda mundial pelo cereal o 6rgao estima um aumento no consumo
total de milho de 780 mil toneladas em relagcéo ao divulgado no més passado, sendo
esperado agora um consumo de 836,9 milhdes/t. A relagdo estoque/consumo mundial
de milho ficou em 14,6%, ante 15,2% divulgado no relatério de janeiro.

PREGCOS

Internacionais

Durante toda a semana as negociagdes na Bolsa de Chicago foram regidas pelo relato-
rio de oferta e demanda mundial de milho do USDA. No inicio da semana as cotagdes
cairam devido a diminui¢cdo da exposic¢ao a riscos por parte dos agentes do mercado
antes da divulgagao do relatorio.

A partir da quarta-feira, as cotagdes dispararam com as informagdes altistas como
mais uma redugao nos estoques dos EUA divulgadas no relatério, encerrando a sema-
na superando a barreira dos US$ 7,00/bushel.

A cotacgéo do contrato com vencimento em margo/11 finalizou a sexta-feira em US$
7,06%2/bushel, apontando valorizagdo semanal de 4,1%. O contrato que vencer & em
julho/11 teve a maior valorizagdo com a cotacdo encerrando a semana em US$ 7,22/
bushel, com ganhos de 4% nos ultimos sete dias.

Mercado Doméstico

O mercado de milho doméstico s6 nao esta totalmente parado por causa dos leildes pro-
movidos pela Companhia Nacional de Abastecimento (CONAB). As negociag¢des s6 estdo
ocorrendo por meio dessa intervencéo governamental. Os pregos no mercado disponivel
do cereal valorizaram 0,5% em média nas principais pragas de negociagdes do pais.

Em Campinas (SP) a saca de milho foi negociada nessa sexta-feira a R$ 32,00, R$
0,50/saca a menos que o negociado na sexta-feira passada, uma redugao de 1,5%.
Em Cascavel (PR), os poucos negécios que foram feitos no mercado disponivel sairam
a R$ 25,00/saca, valorizagdo de 2% em relagdo a semana passada.

Na Bolsa de Mercadorias e Futuros (BM&F) as cotagdes seguiram a mesma trajetéria das bolsas
internacionais e encerraram a semana acumulando altas. O contrato que vence em margo/11 foi
cotado na sexta-feira a R$ 29,05/saca, reportando ganhos de 3,3% ao longo da semana.

Os contratos com liquidagao agendada para maio/11 encerraram a semana cotados a
R$ 27,40/saca, com valorizagdo de 4,8% nos Ultimos sete dias.

Em Paranagua (PR), a negociacao do milho no mercado transferido finalizou a sexta-feira
ao preco de R$ 28,00/saca, ganho de R$ 0,20/saca em relagdo a semana passada.

TENDENCIAS E ESTRATEGIAS

A entrada dos novos grdos da safra de verdo estd comegando a fazer uma pressao
negativa nos precos do mercado fisico, no entanto, essa press@o devera ser passa-
geira, pois, apos a definicdo dos niumeros referentes a safra de inverno, essa situagéo
podera se reverter.

Basicamente, desde o inicio do ano, as negociagdes de milho que ocorreram foram
por intermédio dos leildes da CONAB. A falta de produto no mercado fez com que o
governo interviesse para regular o abastecimento, principalmente nos maiores estados
consumidores, tal como os da regido Sul.

Com o resultado um pouco abaixo do esperado nas ultimas edi¢gdes dos leildes, a CO-
NAB chegou a conclusé@o de que o mercado ja esta abastecido e com capacidade de
esperar os novos lotes oriundos da safra de verdo chegar ao mercado.

Os dados do relatério de oferta e demanda mundial divulgado pelo USDA apontam que os
precos do milho no mercado internacional tendem a subir mais ainda, principalmente se no
relatério do proximo més vier em informagdes de reducéo de oferta e aumento da demanda.
Nesse contexto, a Céleres® acredita que os pregos podem até sofrer alguma queda
nesse periodo de colheita, mas irdo se elevar, principalmente se ocorrer um possivel
aumento nos volumes exportados.
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diretor presidente da Copercampos Luiz Carlos Chiocca e o ge-
rente do frigorifico da cooperativa e presidente da Associagdo Em-
presarial, Rural e Cultural Camponovense (Acircan), Nelson Cruz
estiveram no dia 21 de janeiro, reunidos no Cetrecampos, com o presidente
da Empresa de Pesquisa Agropecuaria e Extenséo Rural de Santa Catarina
(Epagri), Luiz Hessmann.
O objetivo da reunido foi de discutir uma parceria entre a Copercampos
e a Epagri para estudos na area de adubos minerais e destinacéo dos de-
jetos de suinos. A Copercampos conta hoje com mais de 13 mil matrizes
de suinos em suas quatro granjas e produz mais de 250 mil suinos/ano. A
cooperativa também possui uma industria de fertilizantes que produz um
adubo biologico a base de dejetos de suinos e cama de frango.
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Destinacao correta de dejetos de suinos

e

O encontro com o presidente da Epagri, contou também com a presen-
ca do prefeito Vilibaldo Erich Schmid, secretario de Desenvolvimento Re-
gional, Alcides Mantovani, suplente de senador e ex-presidente da Epagri,
Athos de Almeida Lopes, além dos dirigentes regionais da Epagri, Claude-
mir Durli, Alberi Jo&do Mario e Athos de Almeida Lopes Filho.

De acordo com Luiz Hessmann, a parceria entre Epagri e Copercampos
sera assinada nos proximos dias, apds a elaboragdo de uma proposta pe-
los técnicos da Epagri. Estudos na area de biofertilizantes e destinagdo de
dejetos suinos serao realizados pelas empresas a fim de potencializar o uso
destes produtos. “Os técnicos estdo trabalhando pra ver o que é impor-
tante e onde se adaptar essa parceria. N6s temos que aproximar cada vez
mais a Epagri do agricultor e essa parceria faz parte dessa meta”, afirmou.

0 Cooperjovem entra nas escolas de CN

Diretor presidente Luiz Carlos Chiocca ressaltou importancia do programa para formagao educacional dos jovens

programa de formagéo juvenil (Cooperjovem) desenvolvido pelo Ser-

vico Nacional de Aprendizagem do Cooperativismo (Sescoop/SC),

6rgao vinculado a Organizagéo das Cooperativas do Estado de San-
ta Catarina (Ocesc), trara aos alunos da rede municipal de ensino de Campos
Novos, principios, valores e praticas da cooperagéo.

O Cooperjovem tem por objetivo fortalecer o cooperativismo através da
insercdo de uma proposta educacional construida a partir da participagéo e
motivagdo a cooperacgéo. No dia 10 de fevereiro, a coordenadora do programa
em Santa Catarina Patricia de Souza realizou a apresentacédo dos objetivos do
programa a representantes da Copercampos e da Prefeitura Municipal.

O diretor presidente da Copercampos Luiz Carlos Chiocca, prefeito Vili-

baldo Erich Schmid, secretéaria de Educacéo e Cultura Suleide Gomes, secre-
tario de Esportes Leonardo Faria dos Santos, diretores e professores munici-
pais participaram da reuni&o.

A implantagdo do Cooperjovem no municipio trara aos alunos e a co-
munidade do municipio, novos conceitos sobre o cooperativismo. Essa é a
opinido do diretor presidente da Copercampos que destaca o projeto como
fundamental para o crescimento cooperativista em Campos Novos.

“Campos Novos conta com muitas cooperativistas e que muitas vezes séo indi-
vidualistas. Nos buscamos com o projeto proporcionar aos alunos da rede publica
de ensino o fortalecimento e conhecimento sobre os principios de unido e de coope-
ragao essenciais para o crescimento social e moral das pessoas”, ressalta Chiocca.
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Engenheiro Agrénomo Fabricio Jardim
Hennigen e melhoristas da Embrapa e
Fundagao Meridional estiveram no dia 27
de janeiro, avaliando as linhagens de soja e diag-
nosticando seus diferenciais em relagéo a varie-
dades ja presentes no mercado da oleaginosa.
O processo de melhoramento busca obter varie-
dades capazes de expressar alta produtividade,
ampla adaptacgdo e boa resisténcia/tolerancia a
fatores bidticos ou abidticos adversos.
Os ensaios de Valor de Cultivo e Uso (VCU)

Demonstracoes

da tarde de campo.

"Avaliacoes

Campos Novos, na propriedade da familia Gongalves, uma demons-
tracdo dos hibridos DKB 240 YeldGard e DKB 390 YeldGard, para pro-
dutores associados da Copercampos e clientes da empresa.

No evento, o Representante Técnico de Vendas, Engenheiro Agrbnomo
Rogério Magaroto apresentou os diferenciais dos hibridos perante seus con-
correntes diretos no mercado da regido. Sanidade, altura de insergao de es-
pigas e qualidade dos grdos de milho foram conferidos pelos participantes

Q Dekalb realizou no dia 01 de fevereiro, na comunidade de Dal Pai -

SAFRA 2011

fortalecem a participagdo da Copercampos no
apoio ao desenvolvimento de novos produtos
para gerar produtividade nas lavouras. De acordo
com Fabricio Jardim Hennigen, coordenador do
Campo Experimental da cooperativa, as avalia-
¢oes conferem desde sanidade e arquitetura de
planta, até a produtividade, resisténcia a doengas
e outras caracteristicas das linhagens em relagcao
as variedades comercializadas, exigidas pelo
Ministério da Agricultura para o registro de uma
nova variedade.

Desde o desenvolvimento genético destas li-
nhagens até a avaliagdo nos ensaios, muitas sao
as provas e para se ter uma variedade lancada
comercialmente, o processo pode durar 10 anos.

Na safra de 2010/2011 estdo sendo conduzi-
dos no Campo Experimental mais de 5.000 par-
celas de VCU. Além da parceria com a Embrapa/
Fundacdo Meridional, também s&o conduzidos
VCU para a Don Mario e sdo instalados VCU em
parceria com a Coodetec e Monsoy, somando
mais umas 1800 parcelas.

Produtores conferem diferenciais do hibrido DKB 240 YG
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0 tao esperado 16° Dia de Campo

Dia de Campo 2010

4o trés dias de conhecimento, novidades e troca de experiéncias.
Mais de 120 empresas estarédo apresentando seus produtos, servigos
e realizando negécios.

O principal motivo da realizagdo do Dia de Campo Copercampos é o empre-
sario rural e é para estes que todas as empresas realizam suas demonstragoes.
Novidades neste ano de 2011 sdo muitas e todos os visitantes poderdo conferir
a mais alta tecnologia para o agronegdécio nos dias 01, 02 e 03 de margo.

O Campo Demonstrativo Copercampos esta sendo preparado para que
vocé conheca e possa levar para a sua propriedade informagdes fundamen-
tais para o sucesso nas atividades rurais. Mais de 100 funcionarios da Co-
percampos estdo envolvidos na organizagao do evento que fortalece o agro-
negécio brasileiro.

Novidades em hibridos para silagem, pastagens, hibridos para produzir
acima da média de 150 sacos/ha e variedades de feijdo e soja serdo apre-
sentadas pelas empresas parceiras da cooperativa. Equipamentos para pro-
ducéo de leite, novidades em nutricdo animal bovina e de suinos e toda a
tecnologia empregada na producdo de suinos da Copercampos serdo apre-
sentados aos visitantes do 16° Dia de Campo.

Mas o show da tecnologia da Copercampos trara muito mais a vocé.
Palestras sobre mercado, manejo de plantas daninhas resistentes e do tao
imprevisivel clima trardo conhecimento aos participantes. Apresentagdes e
lancamentos de maquinas e equipamentos para a mecanizagdo nas proprie-
dades que garantem rentabilidade ao campo e também expositores de vei-
culos estarao no evento.

A mesma adubagcao em todo o campo demonstrativo

A uniformidade da terra quanto a nutrientes é fundamental para que exis-
ta produtividade. No Campo Demonstrativo Copercampos, analises de solo
sdo realizadas anualmente e a agricultura de preciséo é aplicada para que em
todas as vitrines, os expositores tenham as mesmas condi¢cdes de apresen-
tarem seus produtos.

Neste ano, a coordenacdo do Campo Demonstrativo implantou em todas
as areas, a adubagao ecoldgica. O biofertilizante BioCoper foi aplicado em to-
das as culturas que estardao sendo apresentadas no evento. De acordo com o
Engenheiro Agrénomo, responsavel pelo Campo Demonstrativo, Fabricio Jar-

dim Hennigen, com a uniformidade da terra e adubacao igual, os visitantes po-
derao conferir as reais diferencas entre os produtos apresentados no evento.
“Trabalhamos com agricultura de precisdo no Campo Experimental para
que todos tenham as mesmas condi¢des de apresentarem o portifélio de pro-
dutos. Neste ano, a adubacéo foi realizada com o BioCoper e os visitantes po-
derédo conferir mais esta novidade tanto nos materiais comerciais, pré-lanca-
mentos e também nas pastagens apresentadas no evento”, ressalta Fabricio.

O que vocé pode fazer na propriedade sera apresentado no evento

No Campo Demonstrativo Copercampos, tudo o que é apresentado pode
ser realizado também nas propriedades rurais. A Copercampos trabalha com
transparéncia e para que os produtos que vocé adquire na cooperativa tra-
gam retornos financeiros e atendam as suas expectativas.

“As vitrines do campo refletem o trabalho do produtor. Ndo trabalhamos
com irrigagdo na area e principalmente ndo queremos iludir os produtos. Se
um hibrido de milho ou variedade de soja ndo estda bem desenvolvida no
Campo Demonstrativo é porque este produto ndo é destinado a nossa regido.
O produtor precisa estar atento as novidades e a qualidade dos produtos e
€ no evento que isso pode ser verificado. Nés trabalhamos com tecnologia e
esta difusdo de tecnologia acontece para melhorar a vida dos agricultores”,
comenta o diretor presidente da Copercampos Luiz Carlos Chiocca.

Seja na adubagdo, manejo das lavouras ou no controle de pragas, vocé
produtor rural podera tirar todas as suas duvidas e trocar experiéncias com
profissionais que estio diariamente pesquisando e buscando solugcbes para
desenvolver sua atividade. Pergunte e se precisar, pergunte novamente, pois
a Copercampos nestes trés dias quer que vocé obtenha esclarecimentos para
que os resultados e principalmente seus objetivos no campo sejam alcangados.

E para apresentar as novidades na area de sementes, as empresas con-
tam com pesquisadores renomados em seus stands. “As empresas de pes-
quisa trazem os profissionais para o Dia de Campo Copercampos porque
sabem que neste evento os produtores e os empresarios rurais buscam no-
vidades em tecnologia para desenvolverem o agronegécio. N6s estamos no
evento facilitando e prestando auxilio aos agricultores para que todos co-
nhecam e tenham a opcéo de utilizar estes recursos em suas propriedades”,
ressalta o Engenheiro Agronomo Fabricio Jardim Hennigen.
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Programagao

D}ia 01 de Margo. 505 - Visitagdo fivre
8:00 horas Abertura dos p<’>rtoes -Vi
. ra Oficia
11:00 hores /l}gigﬁona do restaurante

: nalona
Restaurante: Nd .
12:00 horas _ AT Lanchonete: nobarracao

1 S
palestra: “Solugoes de manecjo ;’Dgsrﬂ gﬂgge
i istentes” com Car '
Cgr;;:zgﬁsclsoordenador de desenvolvimento
a o
detecnologia Syl Dep. dePesquisd

.
Desenvolvimento Monsanto do Brasl

a ete
Local-Auditén'o anexo barracao Lanchon

Fechamento dos Portoes
Dia 02 de Marco:

8:00 horas Abertura dos portbes - Visitacdo livre
10:00 horas Palestra: “Solucbes de manejo para plantas daninhas resistentes” com Carlos
Henrique Dalmazzo - Coordenador de desenvolvimento de tecnologia Sul—Dep.
de Pesquisa e Desenvolvimento Monsanto do Brasil.

Local: Auditério em anexo ao barracdo da Lanchonete
12:00 horas Almogo Restaurante: nalona

Lanchonete: no barracGo
Palestra“Mecanismos de Comercializacéo” com Luiz Felipe Vieira— analista

e operador de derivativos de soja e milho no mercado de grdos da BM&F e CBOT.
Local: Auditdrio em anexo ao barracéo da Lanchonete
18:00horas  Fechamento dos Portoes

13:30 horas

18:00 horas

13:30 horas

Dia 03 de Marco:

8:00 horas  Abertura dos portées - Visitacéo livre
10:00 horas Palestra “Mecanismos de ComercializacGo” com Luiz Felipe Vieira - analista

e operador de derivativos de soja e milho no mercado de grdos da BM&F e CBOT.
Local: Auditdrio em anexo ao barracéo da Lanchonete .
12:00 horas Almogo Restaurante: nalona

Lanchonete: no barracéo

Palestra: “ Clima e Agricultura” com Luiz Renato Lazinski - Meteorologista
doInstituto Nacional de Meteorologia - INMET

Local: Auditério em anexo ao barracdo da Lanchonete
18:00horas  Encerramento

13:30 horas
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Loja Agropecudria Copercampos
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Copercampos

Pastagens
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Citromax - Formimax 117

Muiltirural Comércio e Representacéo Ltda 118 Bovinocultura

Tortuga Companhia Zootécnica Agrdria 119 Ararcam - Central de Recebimento de Embalagens

Friomax Lojas 120 Epagri- Empresa de Pesquisa Agropecudria SC

Brudden Equipamentos Ltda 121 Cidasc-Companhia Integrada de Des.Agricola SC

Florestal Trevisol 122 Aprosesc-Associacdo dos Produtores. r C
123 Ministério da Agriculturae Aba
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Show da Soja

[ gt
Gerente técnico e insumos Edmilson José Enderle, consultor técnico da Agro
Jangada Ivan Rodrigues e chefe da Industria de Fertilizantes Edilson Brasil Moreira

Grupo Jangada e a Empresa Brasileira de Pesquisa Agropecuaria
realizaram nos dias 04 e 05 de fevereiro, no Campo Experimental

Agro Jangada em Itapora, Mato Grosso do Sul, o 7° Show da Soja,
evento com objetivos de divulgar novas tecnologias e cultivares de soja que
poderdo estar presentes nas lavouras da regido.

O gerente técnico e insumos da Copercampos Edmilson José Enderle e o che-
fe da Industria de Fertilizantes Edilson Brasil Moreira participaram do 7° Show da

Edmilson José Enderle, gerente comercial da Agro
Jangada Ademir Mendonga e Edilson Brasil Moreira

Soja e conferiram o trabalho da Agro Jangada, empresa parceira da Copercampos
na comercializagdo de sementes de soja produzidas em Santa Catarina.

Cultivares de soja da Embrapa, Coodetec, FT Sementes, Roos, Nidera
Sementes, Monsoy, Syngenta e Brasmax foram apresentadas no show. Con-
trole de pragas e doencas, além de novas tecnologias de aplicacéo de inse-
ticidas e fungicidas foram apresentadas no show que teve ainda palestras
com renomados pesquisadores em soja.

Biocoper no Showtec 2011

€ 0 objetivo é produzir mais sem agredir

0 meio ambiente e ainda ter a opcéo de

melhorar a qualidade do solo, a Coper-
campos apresenta uma solugdo economica-
mente atraente e principalmente funcional.

O fertilizante BioCoper, produzido desde
2009 pela cooperativa que conquistou produ-
tores de soja, feijao e de outras culturas no
estado de Santa Catarina foi apresentado aos
produtores e visitantes do Showtec em Mara-
caju, Mato Grosso do Sul.

O evento que difundiu a tecnologia e apro-
ximou produtores rurais para debater a gestédo
na agropecudria foi realizado de 01 a 03 de fe-
vereiro e a Copercampos, através do fertilizante
BioCoper demonstrou uma alternativa que pode ao longo dos anos tornar-se
decisiva para o sucesso na atividade.

De acordo com o gerente técnico e insumos da Copercampos, Edmilson

Dia de Campo

o dia 04 de fevereiro, a Agro Bonser realizou em Dourados, um dia de

campo direcionado a apresentacdo de cultivares e produtos para a

cultura da soja. O Gerente Técnico e Insumos Edmilson José Enderle
e o chefe da Industria de Fertilizantes BioCoper Edilson Brasil Moreira parti-
ciparam do evento.

José Enderle o evento organizado pela Funda-
¢do MS, apresentou informacgdes fundamentais
para os produtores obterem lucratividade em
suas propriedades. Sobre o BioCoper, Edmilson
ressaltou o trabalho tecnolégico na busca por
alternativas que desenvolvam com sustentabili-
dade o meio rural. “O BioCoper demonstra seus
diferenciais de tecnologia para produgao de ali-
mentos com qualidade sem diminuir os indices
de produtividade. Nés estivemos participando
do 15° Showtec e demonstramos os diferenciais
do biofertilizante da Copercampos. O BioCoper
€ uma ferramenta inovadora e com resultados
expressivos para producdo de soja e outras cul-
turas. Temos um produto consistente e NPK no
grao e que ja foi comercializado no estado do Mato Grosso do Sul e nos trés dias
do evento, os produtores conheceram um pouco mais do produto que garanta
a produtividade a lavouras de todo o pais”, destaca Enderle.

Agro Bonser

No Dia de Campo, todos os cultivares plantadas recebem adubagdo com
BioCoper. No Campo Experimental da Agro Bonser a tecnologia caminha junto
com a qualidade e os mais de 300 produtores visitantes do evento conferiram
o potencial do fertilizante produzido em Santa Catarina e identificaram tam-
bém, os melhores cultivares de soja para investir nas préximas safras.
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2° Giro Tecnico BioCoper
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Participantes do 1° Giro BioCoper

:)rodutores, técnicos e interessados em conhecer mais sobre a tecno-
logia aplicada na Industria de Fertilizantes para produgéo do biofertili-

zante BioCoper poderdo obter respostas e conhecer na pratica todos
os diferenciais do adubo produzido desde 2009 pela Copercampos.

O 2° Giro BioCoper sera realizado em diferentes lavouras de feijao e soja
no dia 22 de fevereiro. De acordo com o gerente técnico e insumos Edmilson
José Enderle, os participantes fardo uma visita a Industria de Fertilizantes,
onde conhecerdo o processo de produgao do BioCoper.

“Convidamos Engenheiros Agrénomos e técnicos da Epagri e de outras
empresas, além de produtores associados e interessados em conferir o po-
tencial do BioCoper a participarem do 2° Giro BioCoper e iremos nesta tarde
visitar a indUstria e lavouras dos associados da Copercampos que utilizaram
o biofertilizante, fechando o evento no Campo Demonstrativo Copercampos,

onde todos ensaios foram plantados com este produto inovador que con-
quista a cada dia mais reconhecimento”, enfatiza o gerente.

O potencial do BioCoper podera ser conferido neste segundo evento e
vocé produtor associado é convidado a participar desta tarde técnica.

Ainda no evento, os participantes terdo a oportunidade de conferir e ava-
liar ensaios realizados pelo Engenheiro Agronomo Fabricio Jardim Hennigen
na propriedade do associado Darci Nicolau Berwig sobre populagdo e época
em cultivares de soja.

Ja no Campo Demonstrativo Copercampos, além de visitas a ensaios
com diferentes quantidades de adubagé@o com BioCoper, o 2° Giro Técnico
demonstrara oito cultivares de feijao plantados em Campos Novos com uso
dos produtos do portifélio Syngenta. Confirme sua presenca no evento atra-
vés do telefone (49) 3541-6040.

A prevengao no uso de_Blodlgestores
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s Biodigestores representam sustentabilidade dentro das proprieda-

des. A utilizagdo dos dejetos de suinos para produgédo de energia

representa economia e preocupagédo com o meio ambiente, porém,
desde a construgéo dos biodigestores até a produgéo de gas metano, cuida-
dos preventivos devem ser tomados para que ndo ocorram acidentes.

Para alertar e informar os produtores associados da Copercampos que
possuem biodigestores ou que pretendem instalar os equipamentos, a
AgCert do Brasil Solugbes Ambientais realizou no dia 27 de janeiro, um en-
contro para alertar e levar ao conhecimentos dos integrados da suinocultura
sobre o modo correto de operacdo e medidas preventivas que devem ser
tomadas com os equipamentos.

De acordo com o assessor de operagdes da AgCert, responsavel pelos
equipamentos no estado do Parana e Santa Catarina Osni Nascimento, os

treinamentos servem para informar sobre os riscos que os biodigestores ofe-
recem. “Nos trabalhamos para que se tenha na produgéo de gas seguranca.
Acdes de manuseio devem ser tomadas para evitar acidentes e neste evento
realizado na Copercampos, os produtores conheceram estes principios de
operacao dos equipamentos”, destacou Osni.

No Brasil, a AgCert possui 377 equipamentos Biodigestores instalados que
produzem gas e fortalecem a sustentabilidade. Segundo Osni Nascimento,
os biodigestores funcionam como uma ferramenta de reaproveitamento de
matérias primas existentes nas propriedades e representam economia. “O
investimento em biodigestores representa economia de energia. Com a ge-
racdo do gas, os produtores podem reduzir em até 100% a utilizagcdo de
energia elétrica nas propriedades e isso representa em economia financeira,
além de ser um sistema ecolégico para as empresas rurais”, finaliza.
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Entrega do IR comeca em marco

Receita Federal comecara a receber as declara-
A(;c")es do Imposto de Renda Pessoa Fisica (IRPF)

de 2011, ano-base 2010. O prazo para entregar a
declaragdo vai de 1° de marco até 29 de abril. A multa
por atraso na entrega sera de, no minimo, R$ 165,74, mas
pode chegar a até 20% do imposto de renda devido. O
saldo do imposto devera ser pago em até oito parcelas
mensais e sucessivas, corrigidas pela taxa basica de ju-
ros Selic.

De acordo com a contadora da Copercampos Rita Ca-
nuto, neste ano, a declaragdo podera ser enviada pela in-
ternet, por meio da utilizagdo do programa de transmisséo
da Receita Federal (Receitanet), ou via disquete (nas agén-
cias do Banco do Brasil ou da Caixa Econémica Federal).
Neste ano, pela primeira vez, ndo sera permitida a entrega
via formularios. Em 2010 foi o Ultimo ano de entrega nesta
modalidade.

Como saber se vocé é obrigado a declarar oimposto 2011?

Estdo obrigadas a apresentar a declaragdo as pessoas
fisicas que receberam rendimentos tributaveis superiores a
R$ 22.487,25 em 2010, os contribuintes que receberam rendi-
mentos isentos, ndo-tributaveis ou tributados exclusivamente
na fonte, cuja soma foi superior a R$ 40 mil no ano passado.

Assim como no IRPF 2010, continuam obrigados a enviar
a declaracdo os contribuintes que optaram pela isencédo do
imposto sobre a renda incidente sobre o ganho de capital
auferido na venda de iméveis residenciais, cujo produto da
venda seja destinado a aplicagdo na aquisicdo de iméveis
residenciais localizados no pais, no prazo de 180 dias con-
tados da celebracdo do contrato de venda. Quem teve a
posse ou a propriedade, em 31 de dezembro de 2010, de
bens ou direitos, inclusive terra nua, de valor total superior
a R$ 300 mil, também deve declarar o imposto.Contribuin-
tes que passaram a condigdo de residentes no Brasil, em
qualquer més e que se encontravam nessa condi¢cédo em 31
de dezembro de 2010, também compdem o grupo dos que
precisam declarar imposto a Receita.

Atividade rural

A Receita também elevou o valor minimo para quem deve declarar Im-
posto de Renda relativo a atividade rural. Para o IRPF 2011, esta obrigado
a enviar declaragdo quem obteve receita bruta superior a R$ 112.436,25.
No ano-base anterior, a receita bruta era de R$ 86.075,40. A declaracédo
também precisa ser entregue pelos contribuintes que pretendam compen-
sar, no ano-calendario de 2010 ou posteriores, prejuizos de anos-calendario
anteriores ou do préprio ano-calendario de 2010.

Modelos de documento

A Receita Federal informa que os contribuintes podem optar por dois
modelos na entrega do documento: simplificado ou completo. A regra para
fazer a declaragcado simplificada continua a mesma: desconto de 20% na
renda tributavel.

Segundo a Receita Federal, este desconto substitui todas as dedugdes
legais da declaragdo completa. Em 2011, o limite do desconto é de R$
13.317,09. Em 2010, o limite foi de R$ 12.743,63.

No caso da dedugédo por dependentes, possivel apenas por meio da
declaragdo completa, o valor subiu de até R$ 1.730,40 para até R$ 1.808,28.
Nas despesas com educagio o limite individual de dedugao passou de até
R$ 2.708,94 para até R$ 2.830,84. Para despesas médicas, as dedugdes
continuam sem limite maximo. Podem ser deduzidos pagamentos a médi-
cos, dentistas, psicélogos, fisioterapeutas, terapeutas ocupacionais, fono-
audiologos, hospitais, além de exames laboratoriais, servigos radiolégicos,
aparelhos ortopédicos e proteses ortopédicas e dentarias.

-

Contadora da Copercampos Rita Canuto

Parcela a deduzir
do imposto em R$

Base de calculo anual em R$ Aliquota %
Até 17.989,80

De 17.989,81 até 26.961,00 1.349,24
3.371,31
6.067,44

8.313,35

De 26.961,01 até 35.948,40
De 35.948,41 até 44.918,28
Acima de 44.918,28

Declaracao de bens e dividas

Segundo o Fisco, a pessoa fisica deve relacionar, na declaragao do IR, os
bens e direitos que, no Brasil ou no exterior, assim como suas dividas. De acordo
com o 6rgéo, ficam dispensados de serem informados os saldos em contas cor-
rentes abaixo de R$ 140, os bens méveis, exceto carros, embarcagdes e aerona-
ves, com valor abaixo de R$ 5 mil. Também n&o precisam ser informados valores
de agdes, assim como ouro, ou outro ativo financeiro, com valor abaixo de R$ 1
mil. As dividas dos contribuintes, ou seus dependentes, que sejam menores do
que R$ 5 mil em 31 de dezembro de 2010 também néo precisam ser declaradas.

Imposto a pagar

Caso o contribuinte tenha auferido imposto a pagar em sua declaragéo
do IR, a Receita informou que isso podera ser dividido em até oito cotas
mensais, mas nenhuma delas pode ser inferior a R$ 50. Caso o imposto a
pagar seja menor do que R$ 100, devera ser pago em cota Gnica. A primeira
cota, ou a Unica, devem ser pagas até 29 de abril, e as demais até o ultimo
dia util de cada més, acrescidas de juros.
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As Lojas Agropecuarias da Copercampos, a partir de agora contam em seus
estoques, com produtos da linha agricola para seus associados e clientes.

4 N
Correntes agricolas TongTlliEgha agricola de correias Aparadores e maquinas
i » para as maquinas rama Tramontina
com suas deVIdQS John Deere, New Holland, Case e de cortar grama )
emendas e redugoes Massey Fergusson Pagamento em 4 x sem juros
\§ 4 v
4 I N
Produtos da linha Industrial Hidro
para panificacao e acougue
gerra :i:a c;moeddor 11//22cv R%;;;g,gg i
m . | .,
ROlan_‘entOS para_suas_ Cﬁrr:adr:) B/ massas ¢/ talharim R$ 456,00 ) '
plantadeiras e colheitadeiras Cllindro b massas o/ maedor it Produtos para selaria
das marcas NSK, SKF e FAG Cilindro industrial ¢/ moedor RS 1.994,00 com pagamento
Pagamento em uma vez para‘20_/02/2011 em 3X sem juros
ou em 3x com preco de a vista .
.. 4 \
'Lfi‘r. - @ o OLAOf ) 1
. I 1 FEEA 'I i
& s
Pulverizador motorizado -
Echo Shindaiwa R$ 1.500,00
Tela soldavel Belgo (colorida em verde ja o
pronta para sua colocacdol deces o0 R$ 945,00 Produtos linha Ouro Fino
igg :la:l:tll:u:rzexZZZSnmr)l{t::" E§ ggégﬁ Aparador de cerca viva %6 1.500.00 Fluatac e Ivermectina com
L 0,50 altura 25 mts R$ 165,70 )L EM 4x SEM ACRESCIMO )L pagamento para 20/05/2011 )

Para consulta de precos e prazos visite nossa loja e confira todos estes produtos e muitos outros.

PARA SUA COMODIDADE E SATISFACAO
COMPRE NAS LOJAS COPERCAMPOS:

Campos Novos Frei Rogério Campo Belo do Sul \ 44
49 3541-6044 49 3257-0188 49 3249-1201 /
Anita Garibaldi Barracao/RS Fraiburgo

49 3543-0225 54 3356-1580 49 3246-0917 CDPERCAMPDS®

Brunopolis Curitibanos

49 3556-0049 49 3245-1404 www.copercampos.com.br

s
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Ensopado de carne suina

Ingredientes

- 1 Piment&o picado em tiras finas;
- 1 xicara (cha) de molho de tomate;
- sal e pimenta a gosto.

pressdo, aqueca o azeite e acrescente a carne. Frite
por 15 minutos, ou até dourar levemente. Junte o
milho, as batatas, mais duas colheres de vinho, 1/2 litro
de agua e sal.

Tampe a panela e cozinhe até a carne ficar macia
(aprox. 15 min). Acrescente as ervilhas, a cebolinha, o
pimentao, o molho de tomate e cozinhe, com a panela
destampada, por mais 5 minutos, ou até os legumes
ficarem macios. Retire do fogo e sirva em seguida.

Peixada reune produtores

- 1 kg de pernil ou lombo suino sem gordura;

- 4 espigas médias de milho verde em pedagos;
-4 batatas médias picadas;

- 2 colher (sopa) de azeite de oliva;

- 4 colheres (sopa) de vinho tinto;

- Ervilhas a gosto;

- Cebolinha a gosto;

Modo de preparo:

Corte a carne em cubos pequenos e uniformes.
Tempere a carne com sal, pimenta e duas colheres
de vinho. Reserve por duas horas. Em uma panela de

[ ’ S -"""q}i g 1 1

Alguns dos participantes do evento

adicionalmente o produtor associado da Copercampos Agenor Bordin

realiza anualmente um jantar de confraternizagdo entre produtores e
funcionarios da cooperativa.

A base de peixe, o jantar deste ano foi realizado no dia 14 de janeiro e

contou com musica, muito chopp, bate-papo e animagdo. Peixe defumado,

peixe frito, caldo de peixe e peixe grelhado foram servidos aos mais de 70
convidados.

O setor de Comunicacao e Marketing da Copercampos parabeniza o as-
sociado Agenor Bordin pela receptividade e pelo evento e pede desculpas
pelo erro cometido na edicéo de janeiro de 2011.

A

) 4 = !
Parabens em seu dia... «o
19/2 Loiva Ferro Thibes Campos Novos 3/3 Alcir Amalcaburio Campos Novos
19/2 Nadir André Guzzi Ibiam 3/3 Lucinei Dondel Campos Novos
19/2 Antbnio Gaio Neto Ibiam 4/3 David Manfroi Lages
19/2 Luiz Sergio Gris Campos Novos 4/3 Arnoldo Hoppen Campos Novos
19/2 Ademil Anténio da Rosa Brunépolis 5/3 Leandro Durigon Campos Novos
19/2 Orlando Bettoni Erval Velho 5/3 Leonardo Durigon Campos Novos
20/2 Angelo Lunardelli Herval D’oeste 6/3 Danilo Panisson Campos Novos
20/2 Divaldino Dalavéchia Campos Novos 6/3 Ademir Eloi da Silva Campos Novos
20/2 Marilde Rovea Recalcatti Campos Novos 7/3 David Rosalen Campos Novos
20/2 Romilda Soares B Possebon Capinzal 7/3 Joaquim Ribeiro Becher Campos Novos
21/2 Jodo Alves Padilha Campos Novos 7/3 Dirceu Vedovatto Tangara
21/2 Adenir Anténio Danielli Erval Velho 8/3 Fermino Ribeiro Batista Abdon Batista
21/2 Flavio Luiz Manfroi Campos Novos 8/3 José Andrade de Mattos Anita Garibaldi
21/2 Marcio José Nohatto Campos Novos 8/3 Leandro César Nohatto Campos Novos
22/2 Nestor Pontel Carlesso Tangara 9/3 Hélio José Wilpert Campos Novos
22/2 Dorvalino Marcante Vargem 9/3 Adelino Antunes Moreira Ibiam
22/2 Silvino Gazzola Vargem 9/3 Francisco Wilpert Abdon Batista
22/2 Carolina Paz de Almeida Campos Novos 9/3 Marcio Francisco Natalio Zortéa
23/2 Carlos Emilio Machado Campos Novos 10/3 Antbnio Gongalves Brunopolis
24/2 Silvio Gongalves Kemer Campos Novos 10/3 Jacob Schimit Soares Campos Novos
25/2 Rudimar Mendes Agua Doce 10/3 Valdir Zenaro Campos Novos
25/2 Gelson Jomar Nhoato Campos Novos 10/3 Lucio Desdewalle Campo Belo do Sul
25/2 Evelangelo Wagner Lucas Do Rio Verde 11/3 Alceu Galgaro Campos Novos
25/2 Pedro Cezar Martendal Agua Doce 11/3 Darci Beal Campos Novos
26/2 Irena llla Strasser Campo Belo do Sul 12/3 Valdir Tormen Campos Novos
26/2 Jose Ribeiro dos Santos Campos Novos 12/3 Etelvino Scapinello Videira
26/2 Otéavio Melo Branco Campo Belo do Sul 12/3 Anildo Antunes Campos Novos
26/2 Siloé Aparecida de Souza Campos Novos 12/3 Altair Thibes Campos Novos
27/2 Avelino Conte Ibiam 13/3 Dirley Basquera Campos Novos
27/2 Joares Antonio Serpa Campos Novos 13/3 Valdir Luiz Pitt Ibiam
27/2 Rodrigo Assis V.Vieira Campos Novos 13/3 Neimar Calegari Campos Novos
28/2 QOdila Zorzzi Ferreira Curitiba 14/3 Nadir Piovesan Erval Velho
28/2 llenir José Zanella Brunépolis 14/3 Jo&o Augusto Bresola Camargo Campos Novos
28/2 Nelson Cruz Campos Novos 16/3 Nelson Silva Campos Novos
28/2 Maikon Lima Camargo Sao Jose do Cerrito 16/3 Waldomiro Alves Goss Campos Novos
1/3 Alma Leonides Strapazzon Ibiam 16/3 Acir Anténio Amalcaburio Campos Novos
1/3 Nelson José Titon Campos Novos 17/3 Jodo Pelozatto Anita Garibaldi
1/3 Vitor Zanette Campo Belo do Sul 17/3 Regeane Terezinha Rocha Campos Novos
1/3 Ivo Sutil Varela Anita Garibaldi 18/3 Egon Rossdeutscher Campos Novos
1/3 Alcidir Dalavechia Campos Novos 18/3 Bernhard Josef Gratt Capinzal
1/3 Otavio Henrique Almeida Tessaro Campos Novos 18/3 Carlos Alberto R da Silva Campos Novos
1/3 Miguel Osmar Crivelatti Campos Novos 18/3 José de Oliveira Brunépolis
1/3 Rodrigo de Carvalho Campos Novos 18/3 Hildo Santin Vargem
3/3 Claudino Nora Campos Novos 18/3 Valter da Silva Brunépolis
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0 refugio e uma garantia

colheita do milho se aproxima e o planejamento para a proxima safra ja

iniciou. Durante todo este ano, o Jornal Copercampos destacara a im-

ortancia do uso de novas tecnologias de hibridos, mas principalmente
abordara a necessidade de plantar os hibridos convencionais.

Todos séo sabedores de que para se manter e avangar em produtividade,
€ preciso investir em tecnologia e as empresas estao fazendo o dever de casa,
mas para isso, os produtores também precisam fazer sua parte e plantar o
chamado refugio.

A coexisténcia é lei e de acordo com a Resolugdo Normativa nimero 4
da CTNBio (Conselho Técnico Nacional de Biossegurancga), os produtores sdo
obrigados a manter um minimo de 100 metros de distancia de isolamento en-
tre o milho Bt e a lavoura convencional vizinha. Estes 100 metros podem ser
plantados com qualquer cultura desde que ndo seja milho geneticamente mo-
dificado. Esta distancia pode ser reduzida para 20 metros se 10 linhas de milho
ndo geneticamente modificado, plantado na mesma data e de mesmo porte do
hibrido geneticamente modificado for plantado na bordadura da lavoura. Em
ambos os casos, os graos colhidos na area de milho convencional deverao ser
considerados como milho geneticamente modificado.

Porém, o reflgio nao € obrigatério, mas exerce um papel importantissimo
para que a tecnologia existente hoje se mantenha presente nas lavouras de
todas as regides. De acordo com o representante comercial da Pioneer Se-
mentes, Engenheiro Agronomo Anelcindo Souza Junior, o plantio de milhos
convencionais em area de reflgio serve para que todo o trabalho de pesquisa
da tecnologia Bt se mantenha presente e de forma funcional. “A tecnologia Bt
tem um custo para os produtores e quanto mais se investe nessa area, maior
o custo final para os produtores. Todos os técnicos recomendam o plantio de
refugio para que se respeite a opinido do vizinho em néo plantar milho geneti-
camente modificado e também como forma de se adequar a lei de coexistén-
cia”, destaca Souza.

De acordo com o Engenheiro Agrbnomo, um hibrido convencional também
€ fundamental para que os principios ativos dos milhos Bt, de controle de la-
garta se mantenham ativos. “A proteina Bt tem um modo de agé&o Unico e para
que estes animais invasores nao se tornem resistentes, € preciso ter um hibrido
convencional na lavoura, e os produtores usam a bordadura para semear estes
materiais e manter a tecnologia em prol da produtividade e do desenvolvimen-
to da agricultura”, ressalta o representante da Pioneer.

Para o Engenheiro Agronomo da Copercampos Marcos André Paggi a me-

lhor estratégia para colher resultados é ter um planejamento para o futuro.
“Com o plantio de milhos convencionais em areas denominadas de refugio, o
produtor estara investindo no futuro. Hoje conquistamos muitos resultados em
produtividade e qualidade de milho, mas para mantermos e avancarmos em
quantidade produzida e em tecnologia, nés recomendamos este manejo de
resisténcia de insetos que sb ocorre se for realizado o plantio de refugio e do
obrigatério plantio de coexisténcia”, destaca Paggi.

Programa coordena trabalhos

A Associacao Brasileira de Sementes e Mudas (ABRASEM), coordena um
programa denominado Plante Refugio. Um Grupo Técnico especializado atua
diretamente na sensibilizagdo e na transmiss&o de conhecimento ao agricultor
sobre a necessidade e forma correta de implementar a area de reflgio. O Pro-
grama Plante Reflugio tem como um dos seus objetivos principais comunicar
de forma clara, objetiva e abrangente as recomendagdes de refugio para as
culturas Bt tanto para milho como para algodao.

Objetivo do Refugio

De acordo com o Programa, o objetivo do refligio é preservar a eficiéncia
e consequentemente os beneficios da tecnologia do milho Bt, mantendo uma
populacéo de pragas-alvo sensivel as proteinas, inseticidas do milho Bt.

O refugio pode, portanto ser definido como sendo uma area na qual a pra-
ga-alvo tenha condigdes de sobrevivéncia e reproducdo e ndo seja exposta a
presséo de selecdo da proteina Bt expressa pela planta Bt, e que deste modo
possibilite a produgéo de individuos viaveis e favorega o acasalamento ao acaso
com individuos provenientes de areas com plantas Bt. Assim, individuos da po-
pulacéo de praga presentes no reflgio poderdo acasalar com qualquer individuo
resistente que possa ter sobrevivido na lavoura de milho Bt e conseqlientemente
transmitir a suscetibilidade ao Bt para as geragdes futuras das pragas-alvo.

Saiba que:

- A utilizacdo de milho Bt, assim como dos inseticidas, pode promover a sele-
¢éo de individuos resistentes;

- Uma vez selecionado um inseto resistente que cruze com outro resistente,
toda a sua descendéncia sera resistente;

- Caso um inseto resistente cruze com um inseto suscetivel a sua descendén-
cia sera suscetivel.
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0 time da Copercampos na avaliacao da Pioneer

Partioip-ah-tes do Time de Avanco 2011 da Pioneer na ret:giéo dé Campos N'O\I/:)s :

[~ ngenheiros Agronomos da matriz e filial de Brundpolis, associados da
— Copercampos, assim como Engenheiros Agrobnomos de outras coo-
L perativas da regido participaram nesta quinta-feira (03/02), do Time de
Avanco de Produtos Pioneer.

O evento de avaliagdo de hibridos foi realizado em duas areas cedidas a
Pioneer pela Agropecudria Marin. Hibridos superprecoces e precoces de di-
ferentes empresas foram plantados e adubados igualmente e durante o time
do avanco, os técnicos avaliaram as caracteristicas agronémicas dos produ-
tos, como sanidade, qualidade de grao, acamamento, arquitetura de planta,
insercao de espiga, e principalmente potencial produtivo, além da conferén-
cia sobre a aparéncia geral da planta e presenga de doengas nos materiais.

O objetivo maior é destacar os produtos mais produtivos e também reco-
nhecer os profissionais que possuem conhecimento sobre a cultura do milho.

O Engenheiro Agrénomo Anelcindo Souza Junior, representante comercial
da Pioneer para a regido coordenou os trabalhos. Uma palestra sobre os produ-
tos Pioneer comercializados na regido, assim como os pré-langamentos e novos
eventos para as préximas safras foram apresentados pelo Engenheiro Agrénomo.

Y |

Associados conferem hibridos e realizam suas avaliagdes

“O time de avanco ajuda a decidir quais hibridos serdo destinados ao
mercado. Os hibridos pré-comerciais sdo postos a prova ao lado dos hibri-
dos que ja estdo no mercado, sendo que para serem langados, estes mate-
riais devem reunir caracteristicas agronémicas melhores do que os ja exis-
tentes”, destaca Souza Junior.

O Time de Avango de Produtos Pioneer € um evento criado pela empresa
no ano de 2002 e que relne os principais consultores e produtores de mi-
Iho do pais. O evento envolve pessoas que possuem grande conhecimento
na cultura do milho, na avaliagdo e indicagdo de avanco de produtos pré-
-comerciais.

Ano apds ano o projeto vem crescendo e conquistando o respeito dos
profissionais da area e de produtores. Os times de avanco, como o da regidao
de Campos Novos visitam ensaios de produtos onde estao plantados lado
a lado os hibridos pré-comerciais da empresa e produtos ja comerciais. No
concurso, o ganhador € o profissional do agronegécio que tiver conseguido
avaliar com maior preciséo, quais serdo os hibridos mais produtivos dos en-
saios avaliados.

Clientes e associados de Barracao
e Sao Jose do Ouro confraternizam

s filiais da Copercampos no Rio Grande do Sul (Barracdo e Sdo José

do Ouro), realizaram no dia 16 de janeiro, um encontro com os clien-

tes e associados que trabalham para produzir qualidade e fomentar o
crescimento da agricultura nos municipios.

Os diretores executivos Laerte Izaias Thibes Junior e Clebi Renato Dias,
gerente comercial Cidenei José e S4, gerente operacional Marcos Fiori, ge-
rente técnico e insumos Edmilson José Enderle, assessora de Comunicagao
e Marketing da cooperativa Maria Lucia Pauli e os funcionarios das filiais no
estado gaucho confraternizaram com mais de 90 associados e agradeceram
ao empenho de todos em trabalhar com a cooperativa.

Durante o evento de confraternizagdo, o diretor executivo Laerte Izaias
Thibes Junior explanou aos associados sobre 0 mercado de insumos e pro-
ducdo de sementes. A expectativa da Copercampos, com a construgdo de
uma Unidade de Beneficiamento de Sementes (UBS), na filial de Barracado é
iniciar a multiplicacdo de sementes de soja na safra 2011/2012.

Ja o diretor executivo Clebi Renato Dias apresentou aos participantes do
encontro, um panorama do mercado de graos e as projegdes para o decorrer
do ano. Clebi ressaltou que os produtores que podem fazer venda a futuro
devem ao menos, destinar 10% da safra neste modelo de comercializagao,
pois hoje os pregos estéo atraentes e o mercado é instavel.

Clebi Renato Dias faz apresentacao aos participantes do evento
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ASSOCIADO DO MES .. COPERCAMPOS

Engenheiro Agrdnomo Felipe Lenzi Bergamo, produtor Rafael Augusto Bergamo, associado Augusto Jodo Bergado e Engenheiro Agrénomo, chefe da filial da Copercampos de Barracdo Gabriel Giotto Vanz

ssociado desde 1995, Augusto Jodo Bergamo é Engenheiro Agronomo

formado pela Universidade de Passo Fundo (UPF) e tém uma histéria

dentro do cooperativismo em seu estado. Natural de Sdo José do Ouro,
Augusto Jodo Bergamo foi vice-presidente da Cooperativa Agricola Mista Ou-
rense Ltda — CAMOL entre os anos de 1977 a 1983. Ja de 1983 a 1990, o
Engenheiro Agronomo foi presidente da cooperativa de Sdo José do Ouro.

Com suas atengdes voltadas para a terra e para que os alimentos che-
guem a mesa da populagdo mundial, o entrevistado desta edicdo do Jornal
Copercampos tem paixao pelas lavouras e pela pecuaria de leite, atividades
desempenhadas na propriedade da familia.

Casado com Maria Helena Mendes Bergamo, Augusto Jodo Bergamo
tem dois filhos: Rafael Augusto Bergamo (Veterinario) que auxilia nas ativida-
des da fazenda e Angela Mendes Bergado (Médica). O associado conta que
tem dois netos, os quais proporcionam alegrias a toda familia.

Vamos conhecer agora a opinido do associado da Copercampos, que
apo6s muitos anos de trabalho, afirma que é preciso fazer muito ainda pela
atividade.

O inicio da comercializacao de soja

“Tempos dificeis. Saiamos de Barracdo com caminhdes pequenos car-
regados de soja e era sofrido chegar a balsa do Rio Uruguai e cruzar a fron-
teira (entre estados nao é fronteira é divisa) para Santa Catarina. Vendiamos
nossa produgdo para a antiga Ceval e o transporte era muito complicado.
Perdiamos horas de viagem e quando estragava a balsa era ainda mais dificil.
Quando chegavamos para descarregar os caminhdes, as filas enormes difi-
cultavam, hoje mudou e ainda temos problemas, s6 que a cooperativa esta
mais proxima e isso nos auxilia muito”.

A agricultura e seu crescimento rapido

“O setor cresceu exageradamente e nos investimos muito em tecnologia.
Aumentamos a produtividade das lavouras brasileiras em 100% e tudo isso
hoje representa também aumento em custos para o produtor. Nés nos capita-
lizamos sozinhos. Iniciamos o plantio direto em 1990 na soja e todo o trabalho
representa em custo. O preco do 6leo diesel esta acima de tudo no custo da
lavoura e isso dificulta o trabalho. Quando noés produtores estivermos mais
capitalizados, teremos melhores condigdes de trabalhar na agricultura”.

Instabilidade no mercado e o fundamental cooperativismo

“A agricultura s6 vai melhorar quando existir estabilidade de preco. Nao
existe atividade que aguente essa oscilagdo do mercado. Produzimos muito
e ndo vendemos os produtos quando queremos, mas sim quando precisa-

mos e essa falta de capital de giro é que dificulta a vida do agricultor. As co-
operativas sdo fundamentais para que o produtor possa comercializar seus
produtos. Eu acredito que sem elas (as cooperativas), se ndo existir uma
cooperativa, ndo havera um agricultor trabalhando no campo”.

O projeto do gado leiteiro

“Meu filho Rafael me auxilia na criagdo de gado leiteiro. Trabalhamos dia-
riamente com o leite e hoje produzimos 1.600 litros por dia e nossa meta
até 2014 é de chegar aos 3.000 (mil) litros de leite por dia. Estamos inves-
tindo em tecnologia tanto em genética dos animais quanto a alimentagéo.
Trabalhamos para que aqui esta atividade também se desenvolva bem, e
esperamos que exista apoio a atividade leiteira”.

Felipe, Rafael e Augusto na lavoura de feijao
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Engenheiro Agronomo Fabricio Jardim Hennigen e produtor associado Waldomiro Roveda realizam vistoria na lavoura de soja

esde o inicio das atividades da Copercampos, a produgéo de sementes
é a oportunidade para que os associados conquistem maior renda na
atividade. Mas para que as sementes produzidas pelos multiplicadores
sejam de qualidade, vistorias devem ser realizadas do plantio até a colheita.

Obrigatoriamente, os técnicos da cooperativa realizam inspecbes nos
campos de sementes de soja na época de floragéo e pré-colheita da cultura.
Durante as verificagOes rotineiras, os técnicos conferem se ha mistura varie-
tal na area e também incidéncia de doengas e pragas que possam danificar
o rendimento das sementes produzidas pelos associados.

Um dos pioneiros na produgédo de sementes é o associado Waldomiro
Roveda, que desde 1972 investe na multiplicacdo da cultura. O associado
ressalta os principios basicos para produgdo de uma boa semente com 6ti-
mos indices de germinagao e vigor e também a necessidade de se realizar a
limpeza dos maquinarios utilizados para plantio e colheita.

“Antigamente a mistura varietal era maior nas lavouras e consequente-
mente, as sementes produzidas eram de menor qualidade, porém, os pro-
dutores entenderam que semente se faz no campo e o capricho é funda-
mental na multiplicacdo das sementes. Hoje ha pouca mistura e a limpeza
de maquinas (plantadeira, colheitadeira e caminhdo) sdo essenciais para que
ndo existam esses problemas”, ressalta Roveda. As lavouras de soja do as-
sociado sdo 100% destinadas a produgé@o de sementes e trés variedades
foram escolhidas pelo produtor com apoio do Engenheiro Agrénomo Fabricio
Jardim Hennigen, para a multiplicagéo.

E para produzir bem, uma das dicas do associado Waldomiro Roveda
€ quanto ao manejo preventivo contra pragas e doengas. De acordo com
Roveda, neste ano, os problemas podem ocorrer com doengas como mofo
branco, mas as expectativas de colheita sdo positivas.

“Com o apoio técnico realizamos tratamentos preventivos contra doen-
¢as e pragas, percevejos nido estdo atacando a cultura, porém, o clima esta
propicio para o surgimento de doengas como mofo branco e ferrugem e nos
ja estamos trabalhando para nao ter prejuizos com a doenca. Esperamos
colher em média 55 sacos/ha de soja e principalmente obter qualidade na
semente produzida para que também consigamos um bom retorno financeiro
com a bonificagdo repassada pela cooperativa aos seus multiplicadores”,
enfatiza Waldomiro Roveda.

Segundo o Engenheiro Agrénomo Fabricio Jardim Hennigen, a produgéo
de sementes de qualidade representa o comprometimento dos associados
multiplicadores em desenvolver a cultura. “Nossa regi&o apresenta um clima
propicio para producdo de sementes e também uma altitude considerada
ideal, mas o principal diferencial para a semente produzida em nossa re-
gido esta na responsabilidade dos produtores em realizar manejo e acom-

panhamento da lavoura, cuidando desde o plantio na troca de variedades
até a limpeza de maquinas e caminhdes. Nés técnicos realizamos vistorias
para garantir e assegurar o trabalho dos associados e buscamos sempre
obter os melhores resultados em qualidade nas sementes produzidas pela
Copercampos”, destaca Fabricio.

Técnico e produtor conferem floragdo



